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ABBYY – мировой разработчик решений в 
области интеллектуальной обработки 
информации и лингвистики. Более 40 
миллионов пользователей и десятки тысяч 
организаций используют решения компании.



Объем российского рынка IT-услуг в 2015 сократился на 32% и составил 
$4,52 млрд. В 2014 цифра была $6,57 млрд. Падение во многом связано с 
девальвацией различных валют по отношению к доллару. В национальных 
же денежных единицах иногда отмечается рост. 

По данным аналитиков IDC, компании массово сокращают IT-бюджеты, 
отказываясь от долгих и дорогостоящих проектов в пользу более коротких 
и экономически эффективных. Расходы организаций перераспределяются 
от закупок нового оборудования в сторону услуг поддержки и аутсорсинга 
уже существующей инфраструктуры. Финансовая отрасль по-прежнему 
остается основным потребителем IT-услуг, а самая быстрорастущая в этом 
плане отрасль — производственный сектор.

В то же время на рынке растет спрос на решения, позволяющие сокращать 
расходы на IT — хостинг приложений и инфраструктуры, облачные 
вычисления, мобильные сервисы и решения в области больших данных 
и аналитики.

Спад на рынке корпоративных 
услуг



Цель исследования: Выявить особенности рынка 
корпоративных IT-услуг в России и определить потребности 
целевой аудитории.

Задача: В период общего спада рынка поддержать 
потребительский спрос.



Целевая аудитория – компании, 
предпочтительно работающие с 

иностранными партнерами, 
имеющие большой товарооборот, 

документооборот и штат. 



Анкета для потенциального клиента



Отбор компаний будет вестись по 
товарообороту и штату персонала

Товарооборот Штат



Основные продукты

Переводчик, облачные хранилища, автоматизация документооборота, 
мобильные приложения, хостинг и.т.д.



Ожидается, что большинство опрошенных 
захочет повысить эффективность 
деятельности своего предприятия, 
использовав решения компании 
ABBYY, позволяющие сократить расходы 
на IT. Так же ожидается желание заиметь 
хорошую службу поддержки, которую 
наша компания может представить.



Спасибо за внимание!


