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1. Учебный вопрос

«Прибыль предприятия»





       Прибыль в переводе с англ. (profit) - превышение доходов над затратами за определенный 
период предпринимательской деятельности. 

       Прибыль - важнейший показатель финансовой деятельности компании, фирмы, отдельного 
предпринимателя.

Прибыль как экономическая категория выступает:
•   в качестве целевого ориентира деятельности предприятия;
•   результативным оценочным показателем деятельности предприятия;
•   источником развития предприятия и финансирования его деятельности.
Являясь оценочным показателем, прибыль характеризует совокупную эффективность использования 

всех ресурсов предприятия.
Наличие прибыли позволяет удовлетворить экономические интересы государства, предприятия, 

работников и собственников.
Наличие прибыли для удовлетворения экономических интересов государства обеспечивается через 

уплату налогов, которые затем государство использует для решения социальных задач.
Экономические интересы предприятия заключаются в увеличении доли прибыли, остающейся в его 

распоряжении и направляемой на его развитие.
Интересы работников в увеличении прибыли связаны с созданием дополнительных возможностей для 

их материального стимулирования.
Собственники также заинтересованы в росте прибыли, т.к. рост прибыли означает увеличение 

ресурсов их собственности и увеличение получаемых ими дивидендов.

  





Общая схема планирования прибыли



Основные элементы механизма управления прибылью



На каждом предприятии формируются следующие виды прибыли:

•  валовая прибыль (убыток);
•  прибыль (убыток) от продаж;
•  прибыль (убыток) до налогообложения;
•  прибыль (убыток) от обычной  деятельности;
•  чистая прибыль (убыток).
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Схема расчета прибыли хозяйствующего субъекта     





Порядок расчета чистой прибыли 
предприятия 

• Выручка от продажи товаров, работ, услуг (товарооборот) - НДС, акцизы и подобные 
платежи = объем реализации (нетто-выручка)

• объем реализации - себестоимость реализованной продукции (без коммерческих и 
управленческих расходов) = валовая прибыль (валовый доход)

• валовая прибыль - коммерческие расходы - управленческие расходы = 
прибыль/убыток от продаж

• прибыль/убыток от продаж + прочие доходы – прочие расходы = прибыль/убыток 
до налогообложения (балансовая прибыль), где

• прочие доходы  = проценты к получению + доходы от участия в других 
организациях + прочие операционные доходы + прочие внереализационные доходы 

• прочие расходы = проценты к уплате + прочие операционные расходы + 
внереализационные расходы. 

• прибыль/убыток до налогообложения (балансовая прибыль), скорректированный 
согласно главе 25 Налогового кодекса РФ = налогооблагаемая прибыль

• балансовая прибыль - налог на прибыль (исчисленный от налогооблагаемой 
прибыли) и другие обязательные платежи = прибыль/убыток от обычной 
деятельности

• прибыль/убыток от обычной деятельности + чрезвычайные доходы - чрезвычайные 
расходы = чистая  прибыль/непокрытый убыток



Основные методы планирования прибыли:

1. Метод прямого счета.

2. Нормативный метод.

3. Метод экстраполяции.

4. Аналитический метод.



         1. Метод прямого счета  наиболее распространен на предприятиях в современных 
условиях хозяйствования. Он применяется, как правило, при небольшом ассортименте 
выпускаемой продукции. 
         Сущность его в том, что  прибыль исчисляется как разница между выручкой от 
продажи продукции в соответствующих ценах за вычетом НДС и акцизов и полной ее 
себестоимостью. 
          2. Нормативный метод планирования прибыли основывается на расчетах плановой 
прибыли с помощью нормативов.  В качестве таких нормативов обычно используются:
      - норма прибыли на собственный капитал;
      - норма прибыли на активы предприятия;
      - норма прибыли на единицу реализованных товаров.
      Сложность данного метода заключается в разработке соответствующих  нормативов, их  
обоснования и количественном исчислении.
          3. Метод экстраполяции  предполагает анализ динамики  прибыли за ряд лет, 
выявление тенденции развития и прогнозирование прибыли на плановый период. Этот 
метод можно использовать на стадии технико-экономического обоснования проекта, а 
также при планировании на краткосрочный период.
          4. Аналитический метод планирования прибыли основан на построении многофак-
торных моделей. Он учитывает влияние различных факторов на результаты деятельности 
предприятия. Этот метод применяется при отсутствии инфляционного роста цен и 
себестоимости.



Использование операционного рычага в планировании прибыли

           Для коммерческих предприятий очень важно определить порог окупаемости затрат, 
после которого они начнут получать прибыль. Для этого следует установить точку 
безубыточности.
           Найти точку безубыточности необходимо для определения объема и стоимости 
продаж, при которых предприятие способно покрыть все свои расходы, не получая 
прибыль,  но и без убытка.
          Этот метод планирования прибыли  основан на принципе разделения затрат на 
условно-постоянные и условно-переменные и расчете маржинальной  прибыли.
          Условно- переменные затраты находятся в прямой зависимости от изменения объема 
производства.  
          Условно-постоянные находятся в незначительной степени или совсем не зависят от 
изменения объема производства.
          Маржинальная прибыль определяется  путем вычитания из выручки от продажи 
(без НДС, акцизов, таможенных пошлин) условно-переменных затрат.
          Исчисление планируемой прибыли состоит  из четырех последовательных этапов.



1. Определяется маржинальная прибыль:

П марж = Вп – Зу.п,
   где Вп – выручка от продажи;
         Зу.п – условно-переменные затраты.
2. Определяется процент маржанальной прибыли к выручке от продажи.
3. Рассчитывается точка безубыточности как отношение постоянных затрат к доле 

маржинальной прибыли в общей выручке от продажи.
4. После определения точки безубыточности  планирование прибыли строится на основе 

эффекта операционного рычага, т.е. того запаса финансовой прочности, при котором 
предприятие может позволить себе снизить объем продаж, не приходя к убыточности.    

         Эффект операционного рычага состоит в том, что любое изменение выручки от 
продажи приводит  к еще более сильному изменению прибыли.

        Эффект операционного рычага определяется как отношение маржинальной 
прибыли к прибыли. Формула имеет следующий вид:

         Прибыль  определяется путем вычитания из маржинальной прибыли условно- 
постоянных расходов.









Оценка резервов увеличения 
прибыли







2. Учебный вопрос

«Рентабельность предприятия»



     Рентабельность – (от нем. rentabel - доходный) - 
эффективность, прибыльность, доходность предприятия или 
предпринимательской деятельности. Количественно 
рентабельность исчисляется как частное от деления прибыли 
на затраты, расход ресурсов, обеспечивших получение 
прибыли.

     Это относительный показатель экономической 
эффективности. Рентабельность комплексно отражает 
степень эффективности использования материальных, 
трудовых и денежных ресурсов, а также природных богатств. 
Коэффициент рентабельности рассчитывается как отношение 
прибыли к активам, ресурсам или потокам, её 
формирующим. Может выражаться как в прибыли на 
единицу вложенных средств, так и в прибыли, которую несёт 
в себе каждая полученная денежная единица. Показатели 
рентабельности часто выражают в процентах.



Общей формулой определения рентабельности является:
                                                       Рентабельность = Пi / Vi

      В качестве числителя может выступать: прибыль от продажи продукции, прибыль до налогообложения, чистая 
прибыль и др.
      В качестве знаменателя: активы, капитал (собственный, перманентный), текущие активы, основные 
производственные средства, себестоимость, выручка от реализации.
      Большое количество показателей с одной стороны затрудняет  адекватную интерпретацию полученных 
результатов, с другой стороны  обусловлено сложностью финансово-хозяйственной деятельности.
     В экономике различают следующие основные виды рентабельности:

• Общая рентабельность.
• Расчетная рентабельность.
• Рентабельность конкретного изделия.
• Рентабельность оборота.
• Рентабельность капитала.
• Рентабельность продукции и продаж.
• Рентабельность вложений предприятия.
• Рентабельность активов.
• Рентабельность производства.
        Рентабельной называют такую организацию, которая имеет прибыль, а соответственно, имеет 
положительные коэффициенты рентабельности. Если деятельность организации убыточна, то её называют 
нерентабельной. 
        Продукцию называют рентабельной, если она приносит прибыль.
        Источником информации для анализа рентабельности организации являются все формы бухгалтерской 
(финансовой) отчетности. Показатели рентабельности: 
- более полно, чем прибыль, характеризуют окончательные результаты работы организации; 
- являются обязательными элементами сравнительного анализа и оценки финансового состояния организации;
- не имеют рекомендованных значений. Чем выше их величина, тем эффективнее работает организация.
        Показатели рентабельности отражают сумму прибыли, полученную организацией на каждый рубль 
капитала, активов, доходов, расходов и т.д.



Для расчета уровня доходности предприятия все показатели рентабельности могут быть 
объединены в следующие группы:

1. Показатели, рассчитываемые для оценки доходности деятельности предприятия в целом. 
Методика их расчета основана на применении показателей прибыли предприятия или прибыли от 
реализации продукции, чистой прибыли (в числителе) и показателей реализованной продукции, 
себестоимости, величины акционерного капитала, вложенного капитала, собственного капитала, 
заемного капитала или совокупного капитала (в знаменателе).

2. Показатели, рассчитываемые для оценки доходности продукции, а также используемых 
ресурсов производства и затрат. Методика их расчета также базируется на применении показателей 
прибыли предприятия, прибыли от реализации продукции, чистой прибыли (в числителе) и 
показателей совокупных затрат - себестоимости, основных фондов, оборотных средств, оплаты труда, 
численности работников, производственных площадей и т. д.

Наиболее распространенными показателями в практике отечественных предприятий 
являются:

•  рентабельность продукции - определяется как отношение прибыли предприятия (прибыли от 
реализации продукции или чистой прибыли) к себестоимости продукции (изготовленной, товарной 
или реализованной);

•  рентабельность изделия - определяется как отношение прибыли, закладываемой в цену 
изделия, к себестоимости изделия;

•  рентабельность оборота - рассчитывается как частное от деления величины чистой прибыли 
на объем реализованной продукции.

Кроме того, предприятие может использовать и ряд других показателей 
рентабельности для характеристики уровня доходности своих активов, ресурсов и 
продукции.



              Рентабельность собственного капитала (Рск) определяется по формуле:

                  где СК - величина собственного капитала на определенную дату (средняя за период), руб.
             Рентабельность текущих активов (Рта) определяется по формуле:

                 где Пч - прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, руб.; 
                 ТА - средняя величина текущих активов, руб.
             Рентабельность оборота (Ро) определяется по формуле:

                  где В - выручка от реализации продукции, руб.
             Рентабельность капитальных вложений (Р кв) определяется по формуле:

                где Пкв - годовой прирост прибыли в результате реализации капитальных вложений; 
                KB - капитальные вложения, руб.
            Рентабельность производства (Рпр) определяется по формуле:

                где Пп - прибыль предприятия, руб.; 
                ОПФ - среднегодовая стоимость основных производственных фондов, руб.; 
                НОС - нормируемые оборотные средства, руб.



Рентабельность изделия (Ри) определяется по 
формуле:

где Псд - прибыль на единицу изделия, руб.; 
С - себестоимость изделия, руб.

Рентабельность инвестированного капитала (Р ик) определяется по 
формуле:

где ИК - средний инвестированный капитал, руб.

Рентабельность основных фондов (Р оф) определяется по 
формуле:

           Рентабельность заемных средств (Р зс) определяется по 
формуле:

где Пзс - плата за пользование заемными средствами, руб.; 
ЗС - средства, привлеченные на заемной основе (долгосрочные и краткосрочные) на определенную дату 
(средняя величина), руб.



Рентабельность активов (Ра) определяется по 
формуле:

где СА - средняя величина активов, руб.

Рентабельность совокупных вложений капитала (Р с.в.к) определяется по 
формуле:

где Рзх - расходы, связанные с привлечением средств на заемной основе, руб.; 
ИК- величина совокупного используемого капитала на определенную дату 

(средняя величина), руб.

Рентабельность инвестиций (Р и) определяется по формуле:

где В - величина валюты баланса на определенную дату (средняя за период), руб.; 
КО - величина краткосрочных обязательств на определенную дату (средняя за период), руб.

Рентабельность товарной продукции (Р тп) определяется по формуле:

где С тп - себестоимость товарной продукции, руб.





Сообщение о следующем занятии

Тема № 5 
«Банкротство, санация и ликвидация 

предприятия»
  

 Повторить изученный материал.

Спасибо за внимание и труд! 


