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Таңдау себебі
� Бұл мақаланы мен қызық деп алдым. Себебі, бұл 

мақалада мейрамхана ісіне байланысты жаңа стартап 
туралы жазылған. Бұл идея қалай, қай жерде пайда 
болды. Оны жүзеге асырған кімдер? Негізінде маған 
бұл идея ұнады. Менің ойымша, мұндай планшеттер 
ыңғайлы. Мейрамханаларға да, келген қонақтарға да. 



Мақалада қарастырылатын негізгі 
мəселе

� Бұл мақалада, планшеттік мəзір қалай туындағаны 
қарастырылған. Қай жерде жəне қашан бұл идея 
туындады. 

� Қазіргі кезде бұл планшетте мəзірден басқа, басқа да 
кызмет түрлері бар екені көрсетілді. 



Мəселенің өзектілігі
� Бұл идеяның өзектілігі, мейрамханаларда мұндай 

планшеттерді қолдану ыңғайлы. Қонақтар тек 
мəзірді ғана емес, сонымен қатар, қосымша 
қызметтерді, түрлі акция, жеңілдіктер, суреттерді 
қарай алады. 



Мəселеге қатысты көзқарастардың əр түрлілігі
� Алғашқы кезде, көптеген адамдар бұл идеяда сенімсіз 

болды. Ең алғашқы бұл планшетті «Сушилка» 
мейрамханасы қолдана бастады. Солардан бастап, 
старптаптың кемшіліктері көріне бастады. Планшетті 
жасаушы студенттер, бұл идеяны қайтадан 
қарастырып, кемшіліктерін жөндеді. Кейін толығымен 
дайын болған планешттерді қаланың 50% 
мейрамханалары пайдалана бастады. 



Автордың ұсынатын негізгі аргументтері

� Қазіргі таңда электронды мəзір өзіне келесі қызметтерді 
қосады:

� Мəзір жəне бар картасы (10 тілде көрсетіледі). 
� Акция мен жеңілдіктерді көрсетеді. 
� Караоке. 
� Қосымша қызметтер. 



Аргументтерді келтірудегі ұғымдарға негізгі 
түсініктемелер 
� Негізгі тілдер – орыс жəне ағылшын. Əрбір тағам мен 

сусынға фото жəне видео қосуға болады.
� Мейрамхана қонағы планшетте қосымша жеңілдіктер 

мен акцияларды біле алады. Өткізілген іс – 
шаралардың сурерттері де бар.



� Өлеңдердің толық тізімі бар, сонымен қатар 
оларға тапсырыс беруге болады. Барлық 
үстелдерден өлеңге алынған тапсырыстарын 
бір кезекке қоюға болады. 

� Мейрамханаға такси, гүл жəне басқа да 
қызметтерге тапсырыс беру. 



Дəлелдер мен қолдаулар – аргументтерді 
қолдаушы фактілер мен мысалдар 
� Бұл жобаға 11 млн. рубльден артық қаражат салынды. 

Көптеген мейрамханалар планшетті сатып алуға бір 
уақытта көлемді ақшаны жұмсауға дайын емес. 
Сондықтан, бұл жоба мейрамханалармен SaaS 
(Software as a Service) үлгісі бойынша жұмыс 
жасайды. Яғни, мейрамхана ай сайын абоненттік 
төлемді төлеп, толық керекті құрал – жабдықтар 
комплектісін алады: мейрамхананың стилистикасында 
жасалған, арнайы қаптағы (чехол) планшет.  

� 2013 жылдың 2 – ші жартысында жоба айына 10 000 – 
нан 700 000 рубльге дейін пайда əкеле бастады. 
Мейрамханалар саны 4 – тен 18 – ге дейін өсті. Ал, 
2014 жылы 22 болды.  



Контраргументтер, немесе қарсы көзқарастар 

� SaaS (Software as a Service) - бұл бизнес – 
қосымшаларды интернет – қызмет форамтында 
пайдалану. 
SaaS кемшіліктері ғаламтор жұмысындағы түрлі 
кедергілер, коммерциялық мəліметтердің басқа 
провайдерге жіберген кездегі қауіпсіздік. Алайда, бұл 
кемшіліктер жөнделуде.



Ұсынылған аргументті қабылдамаудың негізгі салдары жəне 
оның пайдалылығы туралы қорытынды

� Жобаның дамуына байланысты өте көп идеялар бар. 
Болашақта, мұндай электронды мəзірлерді тек 
мəскеулік мейрамханаларда ғана емес, сонымен қатар, 
қонақ үйлер, əсемдік салондар, жəне басқа да қызмет 
көрсету саласында көруге болады. 



Мақала бойынша тыңдаушының жалпы қорытындылары. 
Мақаланың оң жақтары 
Мақаланың теріс жақтары.

� Бұл идея маған өте қатты ұнады. Менің ойымша, бұл 
ыңғайлы зат. 

� Мақаланың оң жақтары: 
� Планшеттер қазіргі таңда қызмет көрсету саласында 

керек зат деп ойлаймын.
� Бұл кəсіпорынның жəне келушілерге ыңғайлы
� Теріс жақтар: ғаламтор арқылы жұмыс жасағасын, 

кейбір кезде кедергілер болуы мүмкін. Алайда, қазір 
бұл кемшілік шешілді деп ойлаймын. 



Мақаланың студент үшін практикалық 
маңыздылығы

� Бұл мақаладан мен, мейрамхана саласындағы жаңа 
стартап туралы ақпарат алдым. Мүмкін бұл идея 
біз үшін алға қарай талпыныс. Себебі, қазіргі 
таңда, миллион əкелетін бұл идеяны кезінде біз 
секілді студенттер ойлап тапты. 



НАЗАРЛАРЫҢЫЗҒА РАХМЕТ!!!


