
Тренер: Селифанов Артем

8 953 548 73 23,
artemselifanov@gmail.com
cpp@krrk.ru



Кто я?

Чем я занимаюсь?

Зачем я здесь?

Что я умею делать лучше всего?

Давайте 
знакомиться



Название 
презентации

Тема:
ГЕНЕРАЦИЯ БИЗНЕС-
ИДЕИ



Цель тренинга:  
отобрать наиболее 
приемлемую 
и жизнеспособную
идею для вашего 
бизнеса



Задачи тренинга

• Изучить критерии успешной бизнес-
идеи

• Сформировать свою идею для 
бизнеса

• Оценить идею и возможность ее 
реализации



Бизнес-идея – краткое  точное 
определение предполагаемого 
бизнеса



Генерация бизнес-идеи – это 
процесс отбора идеи, путем 
стимулирования творческой 
активности, аналитическим 
сбором и обработкой 
информации, а так же 
проведение исследований и 
формализация полученных 
результатов.



Правила выбора идей для бизнеса
• Идея должна быть понятной для 

инициатора
• Нужно ли это рынку
• Идея должна быть интересной
• Должна быть возможность ее 

реализовать
• Реализация идеи должна быть 

выгодна
• Идея должна быть кратко и четко 

сформулированной



Источники идей для бизнеса

• Сам придумал (создание нового 
уникального продукта или услуги)

• Увидел и реализовал (копирование 
действующего бизнеса)

• Кто-то предложил (друзья, 
родственники, коллеги)



Источники возникновения бизнес идей 

• Дефицит (нехватка чего-либо).



Источники возникновения бизнес идей 

• Изменения (законы, демография, мода, 
предпочтения).



Источники возникновения бизнес идей 

• Доступ к ресурсам (сырьевая база, 
технологии, помещение).



Источники возникновения бизнес 
идей 

• Новые продукты



Типичные ошибки при выборе бизнес 
идеи

• Мой знакомый открыл бизнес. Значит 
и у меня такой же бизнес будет 
успешным.

• У меня есть много денег нужно 
реализовывать большой проект.

• Ориентация на продукт, а не на 
потребителя.





Как я выбирал бизнес идеи
1. Общественное питание: мое образование, опыт 

работы, интерес.
2. Автомобильный бизнес: большое количество 

автомобилей и высокий спрос на ремонт и 
обслуживание.

3. Туризм: образование, приоритетное 
направление экономического развития РК. 
Огромный потенциал развития данной отросли.

4. Строительство: первый опыт работы, семейная 
профессия, первый бизнес, строительный бум.

5. Производство: я люблю создавать что-то новое.
6. Консалтинг: финансовое планирование-это мое 

хобби, я умею анализировать, обладаю 
знаниями и опытом, данная сфера с очень 
низкой конкуренцией. 



Выберете бизнес используя вопросы:

• В какой деятельности я эксперт?

• Чем я сейчас занимаюсь и как мою 
работу можно превратить в бизнес?

• Какие у меня есть интересы, хобби? 

• Чем я хочу заниматься ближайшие 
5-10 лет?

• Какие проблемы других людей я могу 
решить? 







Стр.9 Учебного 
пособия



Критерии отбора бизнес идеи

Необходимо сравнить 3 вида бизнеса и 
определить в каком из них:

• Рентабельность будет выше ставим 
«+»

• Для какого бизнеса стартовый 
капитал будет меньше ставим «+»

• Если у вас есть навыки в областях 
связанными с бизнес идей ставим «+»

• Для какой бизнес идеи проще 
привлечь инвестиции ставим «+»



Подходы к оценке бизнес идеи

• Продажа идеи друзьям и знакомым 
10/8/5

• Оценка эксперта (Где найти эксперта? 
лекции, мастер-классы, форумы, 
семинары,выставки и конференции)

• Проверяем спрос в интернете 
(опросы, социальные сети, 
специализированные ресурсы)



Яндекс подбор слов
• https://wordstat.yandex.ru/



Google Тренды
• https://trends.google.ru/trends/



Google forms

• https://www.google.ru/intl/ru/forms/about/



Бизнес навигатор МСП
https://smbn.ru/msp/main.htm 



2GIS

https://2gis.ru/petrozavodsk



Strengths 
(сильные стороны)

Weaknesses 
(слабые стороны)

Opportunities
(возможности)

Threats 
(ограничения)







Стр. 12 Учебного 
пособия 



Для потенциальных и начинающих
Предпринимателей

04-08 декабря

Для действующих 
предпринимателей

 



• Любите то,что вы делаете
• Учитесь 
• Все записывайте
• Прорабатывайте идеи
• Следите за трендами

РЕАЛИЗУЙТЕ СВОИ МЕЧТЫ, А НЕ 
ЧУЖИЕ*

*Ты предприниматель



Спасибо за 
внимание!


