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Название проекта
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Проблема
• Описание основных проблем потенциальных потребителей продуктов и/или услуг 
• Краткое описание существующих решений указанных проблем потенциальных 

потребителей
•  Краткое описание предлагаемого решения указанных проблем потенциальных 

потребителей в рамках разрабатываемого проекта
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Описание продукта (решение)
• Краткое описание основного продукта и/или услуги проекта, а также общей 
концепции проекта
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Потребительские 
характеристики• Описание портрета потенциальных потребителей продуктов и/или услуг
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Технические характеристики
▪ Детальное описание основного продукта/услуги, реализуемых в рамках проекта
▪ Четкое описание технологических преимуществ продукта/услуги, реализуемых в рамках 

проекта
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Рыночное позиционирование
• Объемы потенциальных рынков 
• Выход на рынок (каналы продажи и покупатели).
• Конкуренты и позиционирование на рынке.
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Анализ конкуренции в отрасли
• Продукты и технологии. В чем отличие от существующих (по нескольким 
параметрам – технологическим и ценовым).
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Бизнес-модель
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Бизнес-модель
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Ценовая стратегия
• Сколько стоит произвести продукт (также необходимо сказать словами себестоимость, 
цену для дистрибьютора и потребителя). График цена-качество с указанием продуктов-
конкурентов.

•  Сколько денег необходимо проекту. Доли процентов инвесторов.
• Почему необходимо инвестору вложить деньги в проект.
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Ценовая стратегия


