
Давайте познакомимся!

✔Как вас зовут?

✔Расскажите в 2х предложениях о своем проекте.

✔Зачем вам бизнес-план?



ИСТОЧНИКИ БИЗНЕС - ИДЕЙ



Бизнес-план
Сущность – назначение – цели

⚫ Обоснование реалистичности предпринимательской 
идеи

⚫ Удобная форма представления инвестиционного 
проекта – «Дорожная карта»

⚫ Прогноз развития – Выработка стратегии
⚫ Динамичный план – Реклама деятельности
⚫ Средство оценки ожидаемых результатов
⚫ Инструмент финансирования
⚫ Средство привлечения профессионалов 
⚫ Инструмент оперативного управления



Содержание бизнес-плана
⚫ Титульный лист
⚫ Резюме
⚫ Общие сведения
⚫ Сущность проекта
⚫ Маркетинговый план (анализ рынка)
⚫ Производственный план
⚫ Организационный план
⚫ Финансовый план
⚫ Приложения





Оформление титульного листа

⚫ Наименование бизнес-плана

⚫ Наименование юридического лица (индивидуального предпринимателя)

⚫ Правовая форма (ИП, ИП (глава КФХ), ООО, ПАО, потребительский 
кооператив)

⚫ Вид деятельности по бизнес плану (полное наименование)

⚫ Вид деятельности по бизнес-плану (код ОКВЭД)

⚫ Дата регистрации

⚫ Адрес регистрации

⚫ Адрес фактический

⚫ Наличие инновационной составляющей бизнес проекта

⚫ Направление инвестиций:

⚫ Количество создаваемых новых рабочих мест по бизнес-плану

⚫ Срок окупаемости проекта

⚫ Заявление о конфиденциальности

⚫ Контактные данные (телефон, факс, e-mail)



Раздел Ключевые вопросы
Резюме Почему ? Где?  Сколько ? Когда? Как? Зачем?

Общие сведения Кто мы?  Почему нам можно доверять?

Сущность проекта Что мы предлагаем? Кому это нужно?  Чего мы хотим (миссия, цель)?   Что нам  для 

этого нужно?

Маркетинговый 

план
Кто наши покупатели? Что им нужно и в каких количествах? Сколько их? Сколько у нас 

конкурентов? Чем мы отличаемся от них? Как лучше продвигать продукцию? 

Оптимальное соотношение цены и качества? Сколько мы сможем продавать?

Производственный 

план
Сколько нам нужно  ресурсов и в каком количестве?  Какие виды сырья будут 

использованы? Как часто будем завозить сырьё (материалы) и в каком количестве? 

Какие технологические процессы будут использоваться? Сколько нам нужно нанять 

людей и для чего? Каковы площади помещений? Какое потребуется имущество? 

(оборудование, мебель, компьютеры). Кто наши поставщики и почему именно они?  

Условия продаж и сервиса.

Организационный 

план
Используется ли в управлении принцип единоначалия или коллегиальности?

Участвуют ли работники в управлении?

Как распределены обязанности и ответственность исполнителей?

Предусмотрен ли оперативный контроль выполнения бизнес-плана?

В какой организационной форме будет создан бизнес?

Какой налоговый режим будет использоваться?

Финансовый план Каков размер первоначальных инвестиций в основной и оборотный капитал? Каковы 

источники их финансирования?

Размер выручки, затрат  и прибыли по месяцам с учётом сезонности?

Размер чистого денежного потока по месяцам? Сможем ли мы своевременно 

исполнять все свои денежные обязательства? Каковы основные риски и способы их 

снижения?

Насколько эффективен наш проект?



1 на 1 с Инвестором. На что обратить внимание?





Задание:

Создайте «Уникальное представление о 
компании»

«Компания ______________.
Мы помогаем ______________________ 
получать (достигать) 
_______________________, даже если 
(даже при)____________».

ВАЖНО: Это ваш слоган. УТП. Отличительная особенность 
от конкурентов.



Потребность в инвестициях. Таблица резюме



Как оценить эффективность проекта. Часть 1



Пример расчета себестоимости (финансовый план)



Как оценить эффективность проекта. Часть 2



Пример оформления 
бюджета доходов и расходов (БДР)



Внимательно проверяйте расчеты БДР!

✔ Предприятию перечислили деньги  за поставленную продукцию в прошлом 

квартале.  Это не доход текущего периода.

✔ Предприятие заплатило за приобретение станка. Это не расход текущего периода. 

Только часть стоимости станка будет отнесена на расходы текущего периода в 

виде начисленной амортизации.

✔ Предприятие заплатило за материалы, которые пока не были использованы и 

хранятся на складе. Это не расходы текущего периода.

✔ Компания реализовала (отгрузила) продукцию клиенту, но пока не получила оплату. 

Это доход компании. А вот материалы, которые использовались при производстве 

отгруженной продукции – это расходы текущего периода.

✔ Прямые затраты на материалы, комплектующие, упаковку реализованной продукции 

– это расходы, имеющие непосредственное отношение к расходам (учетного 

периода).

✔ Аренда помещения, техники, заработная плата, рекламные расходы – это расходы, 

относящиеся к учетному периоду.



Учитывайте при расчете БДДС!

Предприятию перечислили деньги  за поставленную продукцию (в независимости от 

того за кокой период производиться оплата). Это приход  денег текущего периода.

Предприятие заплатило за приобретение станка. Это  отток денег  текущего периода.

Амортизация не учитывается в движении денег – это виртуальное начисление. 

Предприятие заплатило за материалы, которые пока не были использованы и хранятся 

на складе. Это отток денег текущего периода.

Компания реализовала (отгрузила) продукцию клиенту, но пока не получила оплату.  

Это не приводит к движению денег, как следствие не отражается в оттоке текущего 

периода.

Если обязательства, относящиеся к учетному периоду, например, аренда помещения, 

техники, заработная плата, рекламные расходы, еще  не оплачены, в оттоке денег 

текущего периода они не отражаются.

Предприятие взяло кредит на покупку оборудования – это приток денег текущего 

периода. 



Финансовый план проекта. 
Расчет показателей эффективности.



Организационный план проекта



Не копируйте конкурентов!

 
Создавайте СВОЁ!



Ответы на вопросы☺



ДЕЙСТВИЕ 
определяет результат!


