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Що це таке?



Crowdfunding and peer-to-peer lending

At an initial stage when the idea is taking shape of a business model 
and funding is required, then go for crowd funding. But, if the 
business is well established and looking for a business loan, then 
it is better suited to one of the peer-to-peer lending platforms.

For crowdfunders, returns are generally provided through giving a 
share in the business or equity. Whereas, peer to peer lenders 
are paid interest just like any other debt.
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P2P
Світовий обсяг ринку Р2Р-кредитування (фіз. особа – фіз. особа) виріс з 1,2 млрд дол. у 
2012 році до 64 млрд дол. у 2016 році і є одним з найбільш швидкозростаючих сегментів 
роздрібного кредитування у світі. За кордоном P2P- та P2B-екосистема (фіз. особа – 
підприємство) вже сформована, стандартизована та активно використовується для 
стимулювання економіки.
З огляду на світовий досвід можна виділити переваги та недоліки такого виду 
інвестування.
Позитивний досвід
• Немає фінансового посередника, що дозволяє інвестору отримувати більший дохід, а 

позичальникові знизити % за позикою.
• Інвестор платить стандартні податки з отриманого доходу.
• Майданчики Р2Р вміють працювати з даними позичальників для оцінювання ризиків у 

разі видачі позик на рівні найпередовіших банків.
• Обов'язкове страхування фінансових ризиків інвестора на суму інвестиції та 

очікуваного доходу зводить до мінімуму ризики неповернення інвестиції.
• Страхові програми покривають всю суму інвестиції та доходу на відміну від 

державних систем гарантування, які покривають обмежену, часто не дуже велику, 
суму інвестицій.

Негативний досвід
• Майданчик Р2Р не відповідає перед інвестором за зобов'язання позичальника.
• Повернення інвестиції не гарантується державою.













   Revenue model
 
How does the platform earn?

The platform earns by way of: 
 
• transaction fees at the time of origination of loans; 
• earns servicing fees for servicing the loans on an on-going basis; and
• earns management fees for managing the borrower accounts. 

The transaction fees is payable by the bank to the platform. The servicing fees 
and management fees is paid by the lenders and the borrowers respectively on 
the platform. 

The transaction fee ranges from 1% to 6% of the initial principal amount of a 
loan. The servicing fee compensates for the costs that the company incurs in 
servicing the related loan, including managing payments from borrowers, 
payments to investors and maintaining investor’s account portfolios and may be 
around 1% of the amount received from the borrowers





Особливості р2р 
кредитування

• Діяльність for profit
• Зазвичай відстутні взаємозв’язки між 

учасниками процесу
• Кредитори можуть вибирати позичальників
• Посередник – р2р платформа
• Операції здійснюються онлайн
• Кредити, як правило, незабезпечені
• Кредити можна продавати через 

платформу



Послуги р2р платформ

• Онлайн-сервіс для взаємодії кредиторів 
і позичальників

• Скорингові моделі (рейтинг та %)
• Верифікація позичальників
• Попередній відбір кредитів
• Грошові розрахунки
• Обслуговування кредитів та гарантії (не 

всі)



Основні переваги

• Кращі ставки відсотків
• Легший доступ до ресурсів

Проте:
• Відсутність державних гарантій
• Особливості оподаткування



Ризики

• Кредитний
• Ліквідності
• Ринковий (продаж кредиту, реалізація 

застави)
• Операційний



Як боротись із ризиком 
дефолту?

• Кредитні рейтинги та варіація ставок 
відстотків

• Примусова диверсифікація
• Колекторські послуги
• Застава (для деяких видів кредитів)
• Гарантійні фонди



Іпотечне кредитування



Управління ризиками



Тренди

• Експоненційне зростання обсягів 
кредитів

• Поява інституційних кредиторів
• Розвиток р2b
• Регулювання





LendingClub











Приват КУБ













Дякую за 
увагу!


