
Риэлтор в социальных 
сетях



Почему я?

3 факта обо мне:

1. Работаю в компании 2 года
2. HR и контент-менеджер
3. Должна была закрыть эту вакансию, но 

влюбилась в этот проект

C 1 декабря Руководитель проекта



Зачем?
1. Повышение лояльности клиентов.

2. Рост узнаваемости вас как профессионала и бренда компании

3. Управление репутацией и укрепление вашего имиджа.

4. Повышение посещаемости вашего аккаунта.

5. Информирование об услугах компании, мероприятиях, акциях

6. Поддержание контакта с клиентами «я подумаю»

                          7. Сделки 

                     8. Рекомендации



Проект дает:

1. Знания
2. Информацию
3. Возможности
4. Рекламу
5. Использование внутренних ресурсов 

компании, к примеру фотосессии от 
медиа-отдела

6. Мою поддержку 24/7, ну почти☺



Итоги и статистика 1 
потока

5 сделок
4 месяца
27 человек
1236 публикаций #бандакруть, 
2021 всего
44116 подписчиков 

18700 охват в неделю







Уникальность 2 потока

Работа на 4 социальные сети  

Развитие инстаграма сразу



Принятие решения 
потенциального подписчика «Да, я 

хочу следить за тобой»

1. Фото
2. Шапка профиля
3. Лента аккаунта - посты



Фото



Шапка профиля









1. Обзор+сравнение (Обзор жилых комплексов, сравнение между собой 
или обзор микрорайонов и сравнение между собой.

3. Примеры в использовании (интерьеры квартир, какие нравятся вам, 
какие видели, какие продаёте)

4. Подборки квартир (подборка лучших или дешевых квартир по гео-
локации(районам, микрорайонам, жк или иных признаков)

5. Акции и конкурсы для подписчиков (Устраивать конкурсы или акции 
(скидки, подарки и тд.) для увеличения количества подписчиков)

6. Репортажи и трансляции (Репортажи о взятых на продажу квартирах. + 
трансляции показов квартир)

7. Анонсы мероприятий (от компании)

8. Ответы на вопросы клиентов (подборка вопросов и ответы на них в 
статье) (частые ответы на задаваемые вам вопросы)

9. Новости и изменения (от каждого отдела - ипотека, новостройки, 
юристы) 

10. Развлекательные посты (юмор, поздравления с праздниками) "Я 
проснулся, попил чаю и т.д)

11. Гайды (как выбрать недвижимость, результаты рефинансирования и 
тд.) 

12. Обучающие материалы (на основе чужого опыта) 

13. Подборка отзывов (от довольных клиентов) Самые счастливые 
моменты ваших клиентов, фото видео простой комент в инете.



Cпасибо за внимание!
Удачных постов☺

                             Мои контакты:
                                    Виктория 8-919-357-13-77


