






1.Транспортная компания работает по всей России
и у них большой ассортимент 
https://www.avito.ru/elbrus-zapchasti_m02 

2. 1000 мелочей для дома
https://www.avito.ru/abcfinmarket
 
3. Натяжные потолки
 https://www.avito.ru/mirpotolkov 

4. Бани Бытовки
https://www.avito.ru/stroy-rus 

5. Быт техника , мелкая электрика
https://www.avito.ru/avrora-magaz 

6. телефоны акссесуары 
https://www.avito.ru/i-burg 

7. Для кто вообще не знает чем заняться
https://www.avito.ru/myguru

8. Шубы
https://www.avito.ru/fur_magnat_2 

9. Кросы 
https://www.avito.ru/x-zone 

10. Кож изделия 
https://www.avito.ru/yourstyle
 
11. Муз инструменты 
https://www.avito.ru/discount-center 

12 спорт товары
 https://www.avito.ru/atletika 

13. Охота и Рыбалка 
https://www.avito.ru/ivan-shop

                                      





Цена  
 
Первое что видит человек - это фото, цену и заголовок.

Указанная цена должна быть актуальна и соответствовать рынку. Она повышает СТР. 

Человек сначала выбирает между ценами, и только в последнюю очередь обращает 
внимание на того, у кого она не указана. Ведь что бы узнать цену, продавцу нужно 
позвонить. 

Низкая цена - больше заявок. Например за самую маленькую комплектацию, но цена 
настоящая. Клиенту выгодно взять дешевле. 

Есть обратный пример. Когда мы продавали дорого в одном магазине, так как люди не 
понимали как такой товар может стоить так дешево.





Заголовки
Заголовок 50 знаков максимум - это выгодный смысл для клиента.

Сначала мы прописываем название товара или услуги таким образом, как его ищут 
клиенты
 в поисковой строке, дальше мы можем добавить:

- Либо продающую составляющую: звони, покупай, крутой, модный, распродажные дни, 
хит, мода, лидер продаж, доставка до объекта, ликвидация склада, идеальное состояние.

- Либо решение проблемы. Допустим на гарантии, или не битый. В услугах оплата по 
факту, работаем по договору, без предоплаты. 

Если у нас один товар, то можно размножить через артикулы, если у вас много товаров,
 то можно использовать артикулы.





Текст
Текст закрывает возражение. Например: "Мы официальный  поставщик или 
официальный  дилер."  Ограничиваем, говорим что товара осталось мало, описываем 
товар, говорим что он хорошего качества и на него есть гарантия.  Дальше про доставку 
и оплату по факту.

Тех характеристики. Тут мы объясняем что это надежный товар и прослужит долго.  У 
каждого товара есть боли и их нужно  закрывать.

След шаг. Подарок при покупке, бонус.  Если клиент  позвонит прямо сейчас, то получит 
то,то, то. Далее закрываем на след шаг. Например: Напишите нам в ватсап и мы 
вышлем Вам весь каталог.

Про эмоджи - на мобильных открываются по-разному, текст едет на разных телефонах. 
Без смайлов показывается лучше, простым языком, не утяжеляет объявление.

Точки и символы - если с пк, это выглядит красиво, а с телефона все едет и не красиво.
Это не запрещено, но не эффективно. Текст не должен быть длинным и слишком 
коротким.

Набор тегов - это было популярно и работало, но сейчас авито это пресекла
 и это не работает. СИСТЕМА РАБОТАЕТ ПО ОДНОМУ ЗАПРОСУ !!!





Фото 

Желательно 10 шт.

Самая первая - главная фотография, и она влияет на CTR. 

Больше доверия к живым фото, чем к тем которые были скачаны в стоке. Можно сделать 
фото одного товара в разных ракурсах. Фото которое показывает сам процесс ремонта - муж 
на час. 

Фото с девушками повышают CTR.

Рамки запрещены. Нельзя писать цены на фото. Максимум что можно - это имя бренда, 
остальное все блокируется! 

Где взять фото ? Провести фотосессию у поставщика. Фотосесии у доступремечательностей 
города показывают клиенту что вы на самом деле в их городе. В Яндексе или Гугл, Вк или 
инстограмм, можно вводить запрос на других языках, и нам буду доступны фото других стран.



Полезные сервисы:

—Подрядчики для размещения объявлений —
 https://work-zilla.com
 https://vk.com/public3264365
 https://www.fl.ru 

—Радномизатор текста —
http://miniwebtool.ru

—Партеры фото —
 PictureYandexGraber
 PictureGoogleGraber 

—Уникализация фото —
XnView


