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Почему авторассылки 
работают всё хуже и хуже?



Сколько % не личных писем 
Вы открываете?



Как не изворачивайся с 
заголовками и продающими 
текстами – люди просто не 
читают твои послания



Лошадь (e-mail) сдохла – 
слезь. 



Пост как лендос



•Привлечь внимание
•Углубить интерес
•Разжечь желание
•Призвать к действию

AIDA



Инструментарий поста 

1. Текст
2. Эмодзи
3. Ссылки на внутренние/внешение ресурсы
4. Картинка/фото
5. Голосование/открытое закрытое
6. Аудио
7. Видео
8. Комментарий
9. Лайк

10. Репост



На что можно закрывать с 
поста?

1. Лендинг/сайт
2. Репост (подписчики в группу на 

органике)
3. Голосование
4. Ссылка на группу/встречу
5. Добаваление в группу/встречу
6. Добавь в друзья
7. Напиши в сообщение группы
8. Напиши в сообщение 

пользователю



Что можно сделать 
посетителю на лендинге? 

1. Оставить заявку
2. Позвонить по телефону
3. Закрыть страницу



Как продвигать посты? 

1. Личная страница
2. Инвайтинг в мероприятие
3. Промо-посты
4. Реклама в сообществах 

прямая
5. Реклама в сообществах 

через репост



+10% за рекламу



Чат (50 чел.)+Личная 
переписка

1. Мгновенное оповещение
2. Знакомство до мероприятия
3. Личное знакомство с каждым 

участником
4. Туса, общность, 

возможность добавлять 
знакомых





Постоянство

1. Контент с личным 
отношением

2. Сторитейлинг
3. Сильные тексты



Как писать посты круто?
1. Пишем как говорим. Всю мировую литературу 

– в топку.
2. Абзац не более 4 строчек. Всё что больше 4-х 

строчек – зло, которое мало кто читает.
3. Создай самый важный текст – до кнопки 

«прочитать подробнее», он создаёт 
конверсию в прочтение.

4. Смайлики эмодзи и графические оживляют 
текст.

5. Слова паразиты исключительно 
приветствуются на +100500%.



6. Длина поста не более 2000 символов, для 
разгона не более 1500 – более можно, но 
риск не прочтения огромный.

7. Картинка влияет на конверсию.
8. Аудиозапись влияет на конверсию.
9. Лайк – это публичное выражения одобрения. 

После написания поста задаёмся 
вопросом – насколько будет много 
публичного выражения уважения от того 
материала, что написан.  Затем постим и 
сверяемся. 



10. Намеренный пропуск слов в предложениях, 
неправильные союзы и т.п. приветствуются, т.к. 
создаётся ощущение, что человек писал от души 
и в потоке.
11. Лайкать тех, кто лайкает ваши посты.
12. Не больше одного лайка в 5 минут одному 
человеку – если вы тупо лайкаете его фото и 
посты – это плевок в лицо. Мне настолько не 
интересны, что я даже не вникаю в то, что вы 
написали. Я просто тупо лайкаю. 
13. На комменты отвечать по-разному 
(подкалывать себя, подкалывать коментатора, 
смайл, стике, троеточие, лайк, слово паразит – 
ага, ну, угу, эмм, кореш, вот и т.д. 





. 





Чтобы участвовать в "Веган-Челлендже" 
бесплатно, сделайте вот что: 

1. Напишите "Хочу в Веган-Челлендж" вот 
сюда  https://vk.com/im?sel=-143458426 
2. Подайте заявку в закрытую группу 
3. Сделайте репост ЭТОЙ записи

PS: обязательно проверьте, подписаны ли Вы 
на "Веганство по Фэншую" 

В течение суток мы свяжемся с Вами и 
добавим Вас в группу. Увидимся на 

Челлендже!  



Для регистрации на мероприятие   

1. Добавь в друзья организатора 
— https://vk.com/vitalist 
2. Напиши в лс «на встречу с экспертом МЗМ» 
3. Тебя добавляют в специальный регистрационный 
чат. 

Дата, время, место — 21 января, в 19.00, отель 
Domina 
Новосибирск, Ленина 26, 2й этаж 

Ценник на мк 500р, кто захочет пойти на программы 
«Пазлов» — на мероприятии будет инфа, чтобы 

решить твое-не твое, не идти-идти. 
 



 



https://vk.com/mozgi_vs_celi
 



https://vk.com/fitveganstars
 



https://vk.com/og_torsunov



Где брать фанов? 
В соц.сетях формируем сообщество с 
отражением целей, задач, пользы, 
философии. 
Качаем всеми возможными инструментами. А 
именно: 
*Таргетинг (боковой в ВК, ФБ , промопост); 
*Трансляции (ВК, ФБ, Инста, Ютуб);
*Огонь-контент!!! (для наработки навыка 
(умения) книга "Пиши, сокращай: Как создать 
сильный текст" всем нам в помощь. суть: - 
Пишем честно, просто и коротко



Работа с аудиторией - из 1000 чел в группе 
минимум 30 лайков, можно считать контент "ничо 
так", :) 
Быть с фанами (удержание). Взаимолайкинг, 
перепост, поздравление с ДР, м.б. однодневные 
флешмобы. 

Продажа, когда аудитория "хорошо подогретая". 
Как это понять? 
Люди сами задают вопросы и явно выказывают 
заинтересованность в твоей экспертной оценке и 
(или) наставлении. 



Чек-лист. Прибыльные вопросы: 
1) С кем хочу (с кем интересно) работать? 
2) Сколько времени с аудиторией занимаюсь в 
день? (посты, взаимолайки, ответы, советы, 
участие и т.д) 
3) Кол-во ценной и нужной инфы для моих 
фанов в день? 
4) Уровень доверия мне? Насколько разогрет 
интерес для платной услуги (продажи)?

Для стимуляции продажи ставить ограничение 
кол-ва людей в группе. можно приукрасить 
сказать что группа только 5-10 чел, и 6 уже 
набрано.


