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АКТУАЛЬНІСТЬ І МЕТА 
ДИПЛОМНОГО ПРОЕКТУ 
Ведення обліку продажів товарів займає більшу частину робочого часу менеджера 
з продажів ТОВ «УПЕК ТРЕЙДІНГ», але при цьому є необхідною, важливою 
частиною його діяльності. Крім того, менеджер повинен своєчасно отримувати 
інформацію про товари, які надійшли або списані, щоб вести їх облік на 
підприємстві. Від якості ведення обліку продажів залежить прибуток з продажів.
Сьогодні на ринку програмного забезпечення існує достатня кількість 
автоматизованих систем, що дозволяють вести облік продажів товарів на 
підприємстві та спрощують процеси ведення бізнесу. Однак існуючі додатки не 
повністю відповідають бізнес-процесам ТОВ «УПЕК ТРЕЙДІНГ» та є досить 
дорогими.

Метою дипломного проекту є створення програмного продукту, який 
забезпечить:

• автоматизацію ведення обліку продажів товарів, 

• ведення обліку надходження товарів, 

• формування статистики продажів за період,

• формування звітів продажів за день 

• розрахунок залишків товарів на складі.
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СХЕМА ОРГАНІЗАЦІЙНОЇ СТРУКТУРИ 
УПРАВЛІННЯ ТОВ «УПЕК ТРЕЙДІНГ» 
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ДІАГРАМА БІЗНЕС-ПРОЦЕСУ «ОБЛІК 
ПРОДАЖІВ ЗАПЧАСТИН ДЛЯ 
СІЛЬСЬКОГОСПОДАРЬСКОЇ ТЕХНІКИ»
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ПЕРШИЙ РІВЕНЬ ДЕКОМПОЗИЦІЇ БІЗНЕС-
ПРОЦЕСУ «ОБЛІК ПРОДАЖІВ ЗАПЧАСТИН 
ДЛЯ СІЛЬСЬКОГОСПОДАРСЬКОЇ ТЕХНІКИ»
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ДЕКОМПОЗИЦІЯ БІЗНЕС-
ПРОЦЕСУ «ОБЛІК 
ПРОДАЖІВ ТОВАРІВ» 
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ДІАГРАМА ВАРІАНТІВ 
ВИКОРИСТАННЯ 
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МАТЕМАТИЧНА 
ПОСТАНОВКА ЗАДАЧІ 
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ЕКРАННІ ФОРМИ

10

Вікно «Авторизація користувача»



ЕКРАННІ ФОРМИ
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Вікно «Каталог товарів»



ЕКРАННІ ФОРМИ

1
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Вікно «Введення надходження товару»



ЕКРАННІ ФОРМИ

13
Вікно «Перегляд товарів, які надійшли»



ЕКРАННІ ФОРМИ
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Вікна «Списання товарів» та 
«Перегляд списаних товарів»



ЕКРАННІ ФОРМИ
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5Вікно «Додавання продажів»



ЕКРАННІ ФОРМИ
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6Вікно «Перегляду продажів»



ЕКРАННІ ФОРМИ
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7Вікно «Перегляд статистики за період»



ФОРМИ ВИХІДНИХ 
ДОКУМЕНТІВ

18Документ «Надходження товарів на 
дату»



ФОРМИ ВИХІДНИХ 
ДОКУМЕНТІВ
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9Документ «Продажі товарів на дату»



ФОРМИ ВИХІДНИХ 
ДОКУМЕНТІВ
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0Документ «Залишки товарів на дату»



ЛОГІЧНА МОДЕЛЬ БАЗИ 
ДАНИХ 
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ФІЗИЧНА МОДЕЛЬ БАЗИ 
ДАНИХ 
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ВИСНОВКИ
В ході виконання дипломної роботи був розроблений автоматизований модуль 
для ведення обліку продажів. 

Під час виконання дипломного проекту були виконані такі задачі: 

• розглянуто предметну область: виконаний аналіз бізнес-процесів 
предметної області, зроблений огляд існуючих програмних продуктів, які 
вирішують схожі задачі та зроблена їх порівняльна характеристика; 

• розроблені глосарій проекту, діаграма варіантів використання та їх 
специфікації, а також функціональні та нефункціональні вимоги до 
проекту; 

• спроектовано та розроблено структуру бази даних база даних; 

• визначена та описана архітектура проекту, побудовані діаграма класів та 
станів;

• розроблений програмний продукт, який відповідає висунутим вимогам;

• проведено тестування програмного продукту на відповідність вимогам та 
зручність інтерфейсу. 
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Дякую за увагу! 


