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О НАШЕМ ПРОЕКТЕ

Наша команда производит 
хлопковые сумки-шопперы с 
уникальным дизайном и 
максимальным функционалом. 
Покупая наши сумки, вы 
покупаете стиль, удобство и 
качество одновременно.



НАША ПРОДУКЦИЯ



НАША ЦЕЛЕВАЯ АУДИТОРИЯ

Наша продукция рассчитана на 
преимущественно жителей крупных 
городов, возраста от 15 до 28, 
которые любят пробовать что-то 
новое, но при этом не хотят 
жертвовать удобством ради стиля. 
Наша целевая аудитория - 
приверженцы удобной моды и 
трендов на экологичность,  
осознанное потребление и 
zero-waste.



НАШИ УНИКАЛЬНЫЕ 
ПРЕИМУЩЕСТВА

         
          100 %  натуральный материал (эко-хлопок, cruelty free, 
плантации, где не используют детский труд)

           Уникальный дизайн, который будет отличать Вас от других

           Удобство использования, многофункциональность, сумку 
легко сочетать с гардеробом 



САЙТ

Доменное имя: xlopok.me
Тип сайта: лэндинговый (одностраничный) сайт с 
якорями:
1. Шапка сверху справа(О нас, Магазин, Доставка и оплата, 
Контакты)
2. Ниже идет логотип и подборка иллюстраций и 
фотографий с продукцией+ просто атмосферные фото.
Что будет включено: Форма обратной связи, форма 
заказа, подписка на sale рассылку, на новые статьи из блога, 
ссылка на соц.сети.
Параметры: Html - вёрстка веб-сайта, адаптивный, 
рассылка на почту о полученных заказах, подсчёт 
посещений.
Система управления сайтом: Возможность 
редактирования сайта(обновление, добавление новых 
иллюстраций, товаров, контактов), прикрепление системы 
оплаты.



ДЕРЕВО САЙТА

Главная страница

О нас

Магазин/Купить
Посмотреть товар поближе 
(приближение иллюстрации)

Форма заказа

Доставка и оплата

Контакты (в том числе 
ссылка на блог)



ОШИБКИ ЮЗАБИЛИТИ:

1. ПЕРЕНАСЫЩЕННОСТЬ ИНФОРМАЦИЕЙ

2. НЕ СОЧЕТАЕМОСТЬ ЦВЕТОВОЙ ПАЛИТРЫ

3. НЕ СОЧЕТАЕМОСТЬ ИСПОЛЬЗУЕМЫХ ШРИФТОВ

4. ВИДИМОСТЬ САЙТА КАК РЕКЛАМНОГО

5. СТОИМОСТЬ ТОВАРА НЕ УКАЗЫВАЕТСЯ НА ВХОДНОЙ СТРАНИЦЕ

6. БОЛЬШОЕ КОЛИЧЕСТВО КЛИПАРТОВ И БЕССМЫСЛЕННОЙ, НЕНУЖНОЙ ИНФОРМАЦИИ

7. ТРЕБОВАНИЕ СИСТЕМЫ О НЕОБХОДИМОЙ РЕГИСТРАЦИИ

8. ОТСУТСТВИЕ КАРТЫ САЙТА

9. НЕСООТВЕТСТВИЕ ДЛИНЫ ТЕКСТОВЫХ ПОЛЕЙ

10. ОТСУТСТВИЕ ИСПРАВЛЕНИЯ ОШИБОК В ПОИСКОВИКЕ

11. НА САЙТЕ НЕ ВИДНЫ САМЫЕ ЧАСТЫЕ ЗАПРОСЫ.

12. ПОИСКОВАЯ СИСТЕМА НЕ ОБРАБАТЫВАЕТ ПУСТЫЕ ЗАПРОСЫ.

13. ПОИСКОВАЯ СИСТЕМА НЕ ОБЕСПЕЧИВАЕТ АВТОМАТИЧЕСКУЮ ПРОВЕРКУ ОРФОГРАФИИ, УЧЕТ 
МОРФОЛОГИИ И РАСШИРЕНИЕ ЗАПРОСА ПРИ ПОМОЩИ СИНОНИМОВ.

14. НА САЙТЕ НЕ ПРЕДОСТАВЛЯЕТСЯ ИНФОРМАЦИЯ ОБ АНАЛОГИЧНЫХ ТОВАРАХ.

«ФИШКИ» КОНКУРЕНТОВ:

1. ХОРОШЕЕ СОЧЕТАНИЕ ЦВЕТОВ НА САЙТЕ FAB STORE

2. МИНИМАЛИСТИЧНЫЙ СТИЛЬ САЙТА FAB STORE

3. ШИРОКИЙ ФУНКЦИОНАЛ WILDBERRIES

4. ЭСТЕТИЧНЫЙ ВИД САЙТА FAB STORE

5. ХОРОШЕЕ СОЧЕТАНИЕ ШРИФТОВ НА САЙТЕ FAB STORE

6. ДОСТУПНОСТЬ ИНФОРМАЦИИ ПО КАЖДОМУ ТОВАРУ

7. ПРИСУТСТВИЕ БЫСТРОЙ ОБРАТНОЙ СВЯЗИ

8. БЫСТРАЯ ФОРМА ЗАКАЗА

9. ПОСЛЕДОВАТЕЛЬНЫЙ, СТРУКТУРИРОВАННЫЙ САЙТ

НАШИ КОНКУРЕНТЫ



СОЦИАЛЬНЫЕ СЕТИ
В социальных сетях было решено сделать группу, в которой 
тоже есть возможность купить нашу продукцию.
Типы сообщений в каналах продвижения: сообщения о 
промоакциях, информационные посты, рекламные посты



КЛЮЧЕВЫЕ СЛОВА И ПРОГНОЗ 
БЮДЖЕТА

Суммарный прогноз кликов: 5364

Суммарный прогноз бюджета: 38 460.70 руб.

Потенциальное количество заказов = 
5364*0.05=268

Доход=268*530=142 040 руб.

Чистая прибыль=142 040-20 000-38 460.7= 83 579.3 
руб.

Средний чек- 530 руб. Объем трафика: 5. 



ПРИМЕР ДЛЯ ЛИДОГЕНЕРАЦИИ



ОПРОС

Мы провели опрос для разработки 
ассортимента нашего бренда

 Фильтрующий 
вопрос



РЕЗУЛЬТАТЫ ОПРОСА
• Для респондентов идеальная сумка это:

• Вывод: при разработке ассортимента 
стоит в первую очередь опираться на 
вместительность, стиль и качество 
производимых нами сумок (закупать 
более качественный материал, 
ориентироваться на выбранные 
респондентами шопперы)

Наиболее понравившиеся респондентам 
модели:



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!

Если у вас есть вопросы, мы на них с 
удовольствием ответим!


