
Предложение по 
ведению сообществ 
«Стилиста 
Имиджмейкера»
В СОЦИАЛЬНЫХ СЕТЯХ



Зачем Имиджмейкеру нужны 
Социальные сети?



Все популярные 
социальные 
сети входят в 
топ-20 сайтов по 
посещаемости!

Цифры 
говорят за 
себя!



Целевая аудитория - женщины 25-45 лет занимают 
львиную долю в любой из социальных сетей!



Как ведут себя конкуренты! 



Распределение контента



К чему пришли куда идем дальше?

Некоторые рубрики очень 
плотно пересекаются 

Делать пересечение этих 
рубрик  с другими

Многие стилисты пишут в одном 
направлении 

Добавить разнообразие в 
контенте!

Очень мало, практически 
вообще нет вовлекающего 
контента

Добавить вовлекающий контент, 
если нужно сделать 
пересечение с другим

На комментарии отвечают 
очень долго 

Обратить на это в первую 
очередь



Кто же наша целевая аудитория?



Кто же наша целевая аудитория?



Какие цели мы преследуем? 

Увеличить 
количество фанов

Повысить 
узнаваемость

Повысить 
продажи



Контентная политика



Имиджевый – Работа за 
кулисами, успехи и неудачи…

Вовлекаяющий – опрсы, вопрос 
ответ…

Новостной – тренды, последние 
новости в мире моды…

Обучающий – лайфхаки, 
сочетание цветов и стилей… 

Конверсионный – призыв к 
покупке, переход на сайт…

Развлекательный – розыгрыши, 
юмор…



Виды основного контента

Работа стилиста Какой стильней?



Не менее 2 постов в день 



Инструменты для прдвижения!



Мотивированны
й трафик 
Для создания 
видимости в 
сообществе 



Бьем прямо по 
целевой 
аудитории 

Использование 
всего функционала 
таргетированой 
рекламы и 
Церебро



Размещение в 
других 
сообществах!

Подобранных по гео – 
таргетингу 



Розыгрыши для общения и 
увеличения охвата



KPI

Качественный KPI

Получить активное 
сообщество, люди будут 
взаимодействовать с 
постами – лайки, 
комментарии, будут 
делиться



KPI
Количественный KPI
Увеличить количество 
подписчиков – женщины 25-45 
лет, проживающие в Харькове
Инструмент измерения – 
внутренняя статистика 
сообщества
Показатели
Активность – количество 
действий под постом увеличится 
на 20% через 2 месяца
Количество – 300000 общая ЦА. 
Бюджет на 3 месяца 15000 грн., 
ожидаемый прирост 3000 
человек


