
Как выбрать нишу ?

Екатерина Вишневецкая



Как меня слышно? Как 
видно?
Поставьте «+», если все 
хорошо 



Из какого вы города?



Организационные 
моменты:

• 1,5 часа. Контент - 1 час, вопросы - 30 мин. Хочу разобрать ваши проблемы, 
быть максимально полезной

• Ответы на вопросы в конце мастер-класса
• Этой информации в свободном доступе нет
• Записи не будет



Как получить пользу от мастер-
класса?

• Тот, кто просто слушает -10%
• Слушает и записывает - 50%
• Задает вопросы, отвечает, вовлекается  - 90%



Подарок 🎁
Как получить:

• Файл «Гиперсигментация» для теста ниш
• Чек-лист «15 вопросов для поиска ниши»
• Презентацию в PDF
• Чек-лист «Как легко и быстро достичь любых целей»

*я расскажу в конце мастер-класса :)



Кто сегодня с нами на мастер-
классе?

• Поставьте 1, если вы студент и хотите начать свое дело уже сейчас 
• Поставьте 2, если вы в найме, хотите уйти и стать предпринимателем
• Поставьте 3, если вы у Вас уже есть свое дело и Вы хотите узнать как с 
ним быть

• Поставьте 4, если вы хотите получить мотивацию



Как давно вы со мной?

И есть ли те, кто сегодня впервые меня видит? 
напишите «впервые»



• Руководитель БМ Киев с 2016 года
• Совладелица Тренинговой компании
• Совладелица «BMW auto»
• Автоспортсменка - лицензированный пилот в 
дисциплине «Дрифт». 

Екатерина Вишневецкая
@e__vishnevetskaya



Более 15 000 человек прошли 
программу БМ, из них около 30%начали 

бизнес с нуля











Для тех, кто на меня еще не 
подписан -

переходите сейчас по QR-коду 😉



Что вы поймете в результате МК?

• Вы сможете правильно поставить цель.
• Вы пропишите варианты ниш в кризис.
• Как быть если сейчас ваша ниша неактуальна.
• Объясню на своем примере, любые цели достижимы.
• Дам безумную дозу мотивации



Кто из вас хоть раз уже пытался 
открыть свое дело?

Поставьте «+», если да и «-» если 
нет



«+» С какими трудностями вы 
столкнулись при старте своего дела?



С каким трудностями вы можете 
столкнуться в начале своего дела:

• Незнание
• Страх
• Критика и неверна окружения
• Не знаете чем заняться
• Не знаете свои сильные стороны 
• Нет наставника
• Нет инструментов
• Нет окружения



Вы можете пробовать:

• Смотреть мотивационные видео в You Tube 
• Прочитать «Богатый Папа, Бедный Папа»
• Посещать различные конференции и обучения
• Договориться с друзьями строить бизнес  
• Поставить на телефон мотивационную заставку



Но у вас ничего не 
получится!!!



ПОЧЕМУ????



Когда я начинала бизнес …

…я металась и 
терялась!



…

• Смотрела мотивашки в YouTube
• Ходила на мероприятия о бизнесе просто, чтобы ходить
• Пробовала разные ниши - прокат мантий, продажа цветов 
из бисера и т д

• Читала много книг о богатстве
• Не обращала внимание на неверу родных 



Как вы думаете, почему я все-таки 
создала свой бизнес?



Так что, если вы думаете, что 
начать свое дело без капитала  
нереально, ВЫ ОШИБАЕТЕСЬ!
Но нужно знать много нюансов, 
чтобы не тратить время и деньги 

зря!



Сейчас начнется работа. 
Приготовьтесь. 

Я вам рекомендую конспектировать. 
Записи не будет, а информации я дам достаточно, чтобы 
уже завтра начать работать надо собой и своим делом.

Кто со мной сейчас поставьте «+»



Кейс №1

Принять тот факт, что та жизнь, которая есть не устраивает и ты 
хочешь начать свое дело



Кейс №2

Найти грамотного человека, которому вы будете доверять



Кейс №3

Попасть в клуб единомышленников, объединённых одной 
целью 



Кейс №4

Заручиться поддержкой



5 проблем результата



1 проблема: вы ставите  
слишком завышенную цель



Решение: Постановка цели  
на год и квартал



Точка А:

Точка Б: Квартал Год/



2 проблема: вы игнорируете все свое прошлое  и 
накопленный опыт. Начну жизнь с нуля



Решение: Аудит опыта — что  

вы уже умеете делать?



Прошлое

1.

2.

3.

4.

5.

6.

7
.

8.

9.

10.



Прошлое — чем вы занимались?



Прошлое — чем вы занимались?

• Где учились?
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Прошлое — чем вы занимались?

• Где учились?
• Где работали?

• Чем занимались?
• Чем увлекались?
• Какие навыки имеете?



Прошлое — ваши кейсы



Прошлое — ваши кейсы

• Что вы делали?



Прошлое — ваши кейсы

• Что вы делали?

• Какие проекты реализовывали?



Прошлое — ваши кейсы

• Что вы делали?

• Какие проекты реализовывали?

• Опишите что вы делали и для кого?



Прошлое — ваши кейсы

• Что вы делали?

• Какие проекты реализовывали?

• Опишите что вы делали и для кого?

• Чем особенно гордитесь?



Прошлое — ваши навыки,  
например:
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• Настраивать Google
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Прошлое — ваши навыки,  
например:

• Настраивать Google

• Делать сайты
• Делать прототипы
• Писать заголовки
• Продавать
• Делать что-то руками
• Общаться с людьми
• Заключать сделки
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• Организовывать мероприятия



Прошлое — ваши навыки,  
например:

• Настраивать Google

• Делать сайты
• Делать прототипы
• Писать заголовки
• Продавать
• Делать что-то руками
• Общаться с людьми
• Заключать сделки

• Строить
• Систематизировать
• Экономить
• Делать эстетично
• Организовывать мероприятия
• Ремонтировать



3 проблема: игнорирование своего естественного  
интереса и того, что вы делаете легко



Решение: Аудит эмоций — чем бы вы  

занимались, если бы вам не платили деньги?



Эмоции

1.

2.

3.

4.

5.

6.

7.

8.

9.

10.



Эмоции



Эмоции

• Каким делом вы бы занимались в выходной день с утра?
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Эмоции

• Каким делом вы бы занимались в выходной день с утра?

• Чем вы интересуетесь в свободное от работы время?

• В какую область тебя влечет?
• От какого занятия вы испытываете удовольствие?



Эмоции

• Каким делом вы бы занимались в выходной день с утра?

• Чем вы интересуетесь в свободное от работы время?

• В какую область тебя влечет?
• От какого занятия вы испытываете удовольствие?

• Чем вы занимались в детстве, юности?



4 проблема: Неуловимый Джо в действии —
делаете то, что не востребовано



Решение: Аудит рынка — за что другие  
люди готовы вам заплатить?



Деньги

1.

2.

3.

4.

5.

6.

7.

8.

9.

10.



Рынок и деньги



Рынок и деньги

• За что вам платили в жизни и сколько?



Рынок и деньги

• За что вам платили в жизни и сколько?

• На чем вы заработали первые деньги?



Рынок и деньги

• За что вам платили в жизни и сколько?

• На чем вы заработали первые деньги?
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Рынок и деньги

• За что вам платили в жизни и сколько?

• На чем вы заработали первые деньги?

• На чем заработали самые большие деньги?

• На чем заработали самые легкие деньги?



Рынок и деньги

• За что вам платили в жизни и сколько?

• На чем вы заработали первые деньги?

• На чем заработали самые большие деньги?

• На чем заработали самые легкие деньги?

• Самые трудные деньги?



Евгений Образцов
Точка А: 31 000 грн в найме  

Точка Б: 68 000 грн  на бизнесе

Ниша: Подбор персонала для отдела продаж

@OB_HR



5 лет подбирал персонал и работал в 
найме



Пошел на БМ и решил заниматься 
бизнесом



Чем мне следует заниматься?



Конечно же вязаными  
шарфами для щиколоток



Тестировал 1 месяц и 
ушел  в убыток 16 000 
грн



Команда сказала, что нужно заниматься тем,
что уже умею и поставили задачу провести 15 

встреч











Закрыл 2 сделки
и заработал 68 000  грн  на 

том что умею



Инсайт: нужно заниматься тем в чем есть  
экспертиза (ты это умеешь) и жизненный 

интерес  (тебе это доставляет удовольствие)



5 проблема: Не видеть большего будущего за тем,  
что вы делаете сейчас. Техника Небоскреб



Решение: Аудит будущего — в чем вы видите  
потенциал будущего?



Будущее

1.

2.

3.

4.

5.

6.

7.

8.

9.

10.



Перспективность и будущее —
как вы видите себя через год?



Перспективность и будущее —
как вы видите себя через год?

• Какова ваша роль? (предприниматель, директор, мастер)
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как вы видите себя через год?
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Перспективность и будущее —
как вы видите себя через год?

• Какова ваша роль? (предприниматель, директор, мастер)

• Сколько вы зарабатываете?

• На какие показатели влияете?



Перспективность и будущее —
как вы видите себя через год?

• Какова ваша роль? (предприниматель, директор, мастер)

• Сколько вы зарабатываете?

• На какие показатели влияете?

• Опишите свой идеальный день



Эмоци
и

Рынок и деньги

БудущееПрошлое



Составление 10 гипотез (чем бы вы могли  

заниматься) и действий по ним



2.

3.

4.

5.

6.

7.

8.

9.

10.

Гипотезы:

1.

Действия:



Письмо себе через 3 месяца:



Письмо себе через 3 месяца:

1. Каких результатов я достиг?



Письмо себе через 3 месяца:

1. Каких результатов я достиг?

2. Какие навыки и умения я сформировал?



Письмо себе через 3 месяца:

1. Каких результатов я достиг?

2. Какие навыки и умения я сформировал?

3. Что изменилось в моей жизни?



Составление 3 ключевых гипотез  и 
10 задач к ним



Записывайся

Прошлое Эмоции ДеньгиБудущее на ЦЕХ: bm50.ru

И

мя:
Точка А:

1. 1. 1. 1. Ниша: Точка Б:

Г

ипотезы: Действия:
Баллы:

2. 2. 2. 2.
1.

3. 3. 3. 3.
2.

3

.

4. 4. 4. 4.

4
.

5. 5. 5. 5.

5
.

6. 6. 6. 6.

6
.

7. 7. 7. 7.

7
.

8. 8. 8. 8.

8

.

9. 9. 9. 9.
9.

10. 10. 10. 10.
10.

И
тог  обратной

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

с
вязи:

0 10 0 10 0 10 0 10 0 10 0 10 0 10 0
10 0 10 0 10

10 10 10 10 10 10 10 10 10 10
100

3 супергипотезы и задачи

1.  2.  3.  

1. 1. 1.

2. 2. 2.

3. 3. 3.

4. 4. 4.

5. 5. 5.

6. 6. 6.

7. 7. 7.

8. 8. 8.

9. 9. 9.

10. 10. 10.

Записывайся
на ЦЕХ: bm50.ru



Результа
ты



Результа
ты  

Эмоции



Лень



Апатия



Не зажигает



Что со мной не так?



Результаты  
Эмоции

Тестирование,  
Pivot

Масштабирование



Результаты  
Эмоции

Тестирование,  
Pivot

Масштабирование



Фаза 1
Научиться тестировать  и 
зарабатывать деньги  с 
новых продуктов

Результаты  
Эмоции

Тестирование,  
Pivot

Масштабирование



Фаза 1
Научиться тестировать  и 
зарабатывать деньги  с 
новых продуктов

Фаза 2
Улучшение продукта  и 
качества через  
постоянные итерации

Результаты  
Эмоции

Тестирование,  
Pivot

Масштабирование



Фаза 1
Научиться тестировать  и 
зарабатывать деньги  с 
новых продуктов

Фаза 2
Улучшение продукта  и 
качества через  
постоянные итерации

Фаза 3
Выстроить систему  
лидогенерации и  
продаж
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Фаза 3
Выстроить систему  
лидогенерации и  
продаж

Фаза 4
Создать стратегию,  
настроить управление  и 
финансы

Результаты  
Эмоции

Тестирование,  
Pivot

Масштабирование



Фаза 1
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постоянные итерации

Фаза 3
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продаж

Фаза 4
Создать стратегию,  
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финансы

Цена

Результаты  
Эмоции

Тестирование,  
Pivot

Масштабирование
Ценность



Результаты  
Эмоции

Тестирование,  
Pivot

Фаза 1
Научиться тестировать  и 
зарабатывать деньги  с 
новых продуктов

Фаза 2
Улучшение продукта  и 
качества через  
постоянные итерации

Фаза 3
Выстроить систему  
лидогенерации и  
продаж

Фаза 4
Создать стратегию,  
настроить управление  и 
финансы

Цена

Масштабирование
Ценность









































Эмоци
и

Рынок и результат

БудущееПрошлое


