
Презентация продукта 
«торговый эквайринг»



Стоп-факторы

☹Интимные услуги
☹Продажа наркотических веществ. 
☹ Товары/услуги, противоречащие 

действующему законодательству 
Российской федерации. Продажа товаров 
нарушающих права правообладателя. 

☹ Распространение продукции, 
пропагандирующей насилие, 
межнациональную рознь, терроризм. 



ТРЕБОВАНИЯ К МАГАЗИНАМ : 
•В соответствии с действующим законодательством, не разрешается установка терминала для приема 
банковских карт в точках продаж, не имеющих кассового аппарата.

•Для установки терминала должна быть возможность его подключения. Возможные варианты связи  для 
терминала:

  
Ethernet - технология построения                                                  Dial-Up - модемная связь 
 локальной вычислительной         через телефонные линии.
сети на основе коаксиального кабеля. 

 GSM -  глобальный стандарт цифровой
 мобильной сотовой связи
 GPRS - надстройка над технологией 
мобильной связи GSM, осуществляющая 
пакетную передачу данных. 

 

Wi-Fi - стандарт на 
оборудование для 
широкополосной 
радиосвязи, 
предназначенной для 
организации локальных 
беспроводных сетей Wireless 
LAN. 



Суточные лимиты, типы карт, процесс установки:
Лимиты по суммам и количеству транзакций могут быть установлены исключительно банком-эмитентом

Типы карт, принимаемых к оплате: VISA/MasterCard

Для заключения договора на торговый эквайринг нужно предоставить следующие документы:
•нотариально заверенную копию Свидетельства о государственной регистрации;
•нотариально заверенную копию Устава и Учредительного договора со всеми изменениями, а также Свидетельство о регистрации 
изменений;
•нотариально заверенную копию Свидетельства о постановке на учет в налоговом органе;
•нотариально заверенную карточку с образцами подписей и оттиском печати.

Процесс подключения занимает около 14 дней. 

 



Стоимость 
Стоимость аренды оборудования составляет 25$  в месяц. Но т.к. у нас нет технической возможности как-
либо взимать плату за аренду терминала с клиента, есть два варианта выхода из ситуации:

1- Клиент сам за свои деньги покупает 
оборудование которое мы ему рекомендуем 
(стоит около 800$, сможем подсказать где купить). 
Мы настраиваем его оборудование и работаем по 
следующим процентным ставкам:

2 – Расходу по выплате арендной платы за 
терминал берет на себя Банк. В таком случае 
стоимость аренды должна быть заложена в 
комиссию. В этом случае работать с клиентом 
можно по следующим процентным ставкам:

Оборот                 ставка
 0-500 000 2,99
 500 000 - 1 000 000  2,49
 более 1 000 000  2,19

Оборот  ставка 
0-500 000    5,69
 500 000 - 1 000 000    2,69 более 1 
000 000    2,49

Установка терминала осуществляется бесплатно, абонентская плата за 
обслуживание отсутствует. У клиента возникнут дополнительные расходы на 
мобильную связь, интернет (в зависимости от типа подключения терминала) 


