






































ДИНАМИКА СТОИМОСТИ ЗВОНКА
В INSTAGRAM



СПОСОБЫ ПРИВЛЕЧЕНИЯ ТРАФИКА
В INSTAGRAM



ПРОДВИЖЕНИЕ РЕКЛАМНЫХ КАМПАНИЙ
В INSTAGRAM



НАСТРАИВАЕМ ТАРГЕТИНГ
ДОБАВЛЯЕМ РЕКЛАМУ ПО ИНТЕРЕСАМ



ВЫБИРАЕМ СОЦ. СЕТЬ ДЛЯ РАЗМЕЩЕНИЯ
РЕКЛАМЫ И ОПЕРАЦИОННУЮ СИСТЕМУ



ВЫБИРАЕМ РЕЖИМ ТРАНСЛЯЦИИ РЕКЛАМЫ
В ФОРМАТЕ «КАРУСЕЛЬ»



ИТОГИ РЕКЛАМНОЙ КАМПАНИИ





12-18 сентября
Клики 393
CTR 2,02%
Звонки 4
Расход 6246,82 руб.
Цена клика 15,9 руб.
Цена звонка 1561,71 руб.

 

19-25 сентября
Клики 531
CTR 2,56%
Звонки 6
Расход 6738,39 руб.
Цена клика 12,69 руб.
Цена звонка 1123,07 руб

26 сентября – 2 октября
Клики 489
CTR 2,44%
Звонки 5
Расход 6577,05руб.
Цена клика 13,45 руб.
Цена звонка 1315,41 руб.



12-18 сентября
Клики 393
CTR 2,02%
Звонки 4
Расход 6246,82 руб.
Цена клика 15,9 руб.
Цена звонка 1561,71 руб.

 

19-25 сентября
Клики 531
CTR 2,56%
Звонки 6
Расход 6738,39 руб.
Цена клика 12,69 руб.
Цена звонка 1123,07 руб

26 сентября – 2 октября
Клики 489
CTR 2,44%
Звонки 5
Расход 6577,05руб.
Цена клика 13,45 руб.
Цена звонка 1315,41 руб.

3-9 октября
Клики 1185
CTR 3,37%
Звонки 16

Расход 14172,6 руб.
Цена клика 11,96 руб.

Цена звонка 885,79 руб.



РЕЗУЛЬТАТЫ КЕЙСА ПО INSTAGRAM







НАМ ОДИН ГОД!




