
Курс «СММ. 
Продвижение в социальных сетях»

Урок 4 
«В контакте.

Создание и ведение 
сообщества в ВК "



1 октября 2006 года Павлом Дуровым был  зарегистрирован 
домен vkontakte.ru, а официальным днем запуска стало 10 
октября
Сейчас название несколько изменилось с Вконтакте на на ВК  https://vk.com.

Очень крупная соц.сеть в России для обмена фото, видео и не 
только и для личного общения.

Что же такое ВК (В контакте)?



ВК (В контакте)
География пользователей довольно обширна и 
охватывает такие страны, как Россия, Украина, 
Белоруссия, Казахстан и другие члены СНГ.
В контакте, как и в любой другой социальной 
сети, преобладающее количество пользователей -
женщины. Здесь соотношение таково – 54 % 
женщин и 46 % мужчин. При этом самыми 
активными являются пользователи в возрасте от 
25 до 34 лет (28%).



ВК (В контакте)

Эта сеть отлично продвигает бизнес для 
потребителя (B2C). 

ВК относительно низкая стоимость кликов, 
переходов и просмотров рекламы, очень хороший 
таргетинг, легко продвигается видео.



Возможности ВК (В контакте)

– создание и управление группами и публичными страницами;
– пользование различными приложениями и играми;
– сохранение понравившихся фотографий в отдельный альбом на 
своей странице;
– пересылка личных сообщений одного пользователя другому;
– создание групповых чатов;
– прослушивание и добавление музыки;
– просмотр и добавление видео.



�Фото
•Видео
•Аудио
•Гифки
•Шеры
•Лайки
•Комментарии
•Ограничение доступа к своей странице
•Ведение личной переписки (месседжер)

�Звонки
•Маски
•Перевод средств
•Статьи (лонгриды)
•Постеры
•Графити
•Опросы
•Приложения
•Игры

Какие есть инструменты в ВК?



Как заработать В контакте

– Группы и публичные страницы. Которые можно использовать по-разному. Наиболее простой 
способ заработать – размещать рекламу в своем сообществе
– Работа модератором или админом сообщества. Создатели групп и публичных страниц с 
большой аудиторией зачастую ищут людей, которые занимались бы ведением этих самых 
сообществ. 
– Работа веб-дизайнером. При наличии навыков дизайна и хорошего вкуса источником 
заработка станет разработка дизайна сообществ.
– Разработка приложения. Это, пожалуй, самый сложный способ заработка Вконтакте, ведь 
разработка приложения, которое пользовалось бы популярностью у пользователей, под силу 
только опытным программистам. 



Социальная сеть подойдет как для раскрутки уже готового бизнеса, так и для его 
начала. В обоих случаях на помощь придут сообщества Вконтакте.

� Существующий бизнес можно расширять и продвигать, создав публичную 
страницу, где можно продавать товары или просто знакомить потенциального 
клиента с ассортиментом, если речь идет о торговле, или предлагать свои услуги. 
Отличным дополнением к этому станет заказ рекламы в других крупных 
сообществах или на страницах у пользователей с 
большим количеством друзей и подписчиков.

� Также можно заняться своим небольшим делом в пределах ВКонтакте, открыв ту 
же группу, но обязательно стоит изначально подумать о ее продвижении.

Как вести бизнес в ВК 

 



 
� У пользователей Вконтакте зачастую возникает необходимость или просто 

желание обзавестись большим количеством друзей. Это нужно, например, 
при той же торговле в сети или для рекламы. Так же всегда хочется 
получить к своим записям и фотографиям как можно больше лайков, но не у 
всех получается быстро набрать столько человек в друзьях, сколько хочется, 
или большое количество лайков. Здесь на помощь приходят специальные 
платные сервисы для накрутки, которые становятся впоследствии 
отличным инструментом продвижения.

Способы продвижения и накрутки В контакте 

 



 
� Можно попробовать раскрутить страницу самостоятельно. Вконтакте это не 

так просто, но можно, например, вступить в группы, где пользователи добавляют 
друг друга в друзья. Это своего рода взаимный пиар. Но надо следить за правилами 
блокировок.

Во В Контакте есть два вида блокировок:
� Временная заморозка страницы.
� Бан навсегда.
� На уроке про контент мы подробнее рассматривали те материалы, за которые 

могут блокировать сообщество и 
страницу.

Способы продвижения и накрутки В контакте 

 



 
Кроме тех, что мы указали в уроке о контенте, сайт прописывает еще причины 

блокировки:
� Резкая смена тематики и характера публикуемого контента.
� Накрутка подписчиков (не более 40 приглашений в группу и т.п)
� Распространение или реклама сервисов, позволяющих искусственно накрутить 

счетчики активности (лайки, подписчиков, репосты, комментарии, просмотры)
� Спамить от лица сообщества или использовать спам для рекламы своего паблика 

также запрещается правилами сайта.

Блокировка В контакте 

 



Группы в социальных сетях создаются, чтобы накапливать там 
полезную информацию для себя и делиться ею с другими (фото, музыка, 
фильмы).

Также группу можно использовать, чтобы продавать товары и предлагать 
услуги. 

Для чего нужны сообщества?



А теперь приступим к созданию сообщества ВК

Когда нужно создавать сообщество:



Одна из самых распространенных соц. сетей  в России- это  ВК 
(Вконтакте) https://vk.com.

Поэтому группу мы будем создавать в тут.

Почему именно В контакте ?



Как же попасть в ВК? 

Explorer
Эксплорер

Гугл Хром Мозилла

Яндекс браузер Опера

Для начала откроем любой из браузеров



 
  Вобьем в поисковую систему слова - 
В контакте и проходим по первой ссылке.



  Нажимаем курсором на первую ссылку, откроется главная страница сети 
ВК. 

Если у вас нет здесь странички, нужно пройти несложную регистрацию. 

Регистрация в ВК. 



  После регистрации можно установить свое фото и общаться с 
друзьями в меню слева "Сообщения", и делать ещё много всего 
интересного. 

В целях безопасности лучше установить двухфакторную защиту 
аккаунта ВК.



О защите аккаунта ВК.



     Зачем защищать свои данные в сети Интернет?

      Самой главной причиной, по которой стоит обезопасить аккаунты 
Интернет-сервисов, является тот факт, что данные вашей электронной 
почты или переписка из соц. сети могут послужить поводом для 
вымогательств со стороны злоумышленников. 

      Более того, взлом, например, почты позволит мошенникам получить 
данные и пароли от других сервисов, где регистрировался пользователь, в 
том числе и от банк-клиентов, что может 

  повлечь за собой потери денежных 
  средств.



Моя страница ВК выглядит так. 
Нажимаем слева в меню на Сообщества 



Теперь создадим сообщество, нажав на кнопку по стрелке! 



Выбираем в открывшемся меню  
"Группа по интересам"



Придумываем название, в тематике выбираем подходящую вам! 
У нас будет кулинария. 
Далее нажимаем "Создать сообщество" 



Теперь с главной страницы опять нажимаем слева в меню на Сообщества.  



Теперь заходим в меню управление, смотрите, куда указывает стрелка! 



  Нажимаем курсором на ваше вновь созданное сообщество. 
   
   У меня их несколько, нужное в самом низу.



  Вот так выглядит группа. 
  Выбираем тематику, у нас это сообщество по интересам, блог



В тематике я опять продублировала тему "Кулинария, рецепты". Далее нажимаем "Сохранить". 



Правила оформления сообщества: 

1. Визуальная красота (если разрабатывается единая стилистика 
аккаунта, это прекрасно)

2. Сообщество должно приносить пользу каждый день, тематика и 
советы должны быть уникальными

3. Не пости то, что сам бы не лайкнул



Правила главной фотографии сообщества (аватара) 



Требуемые размеры обложки и картинки в пост 



Справа под картинкой нажимаем

 "Загрузить фотографию". 



В открывшемся меню, нажимаем "Выбрать файл" , выбираем фото с 
вашего компьютера. 

Фото лучше использовать те, которые вы сделали сами, 
чтобы не нарушать авторские права. 



 

Когда фото загрузилось, нажимаем кнопку 
"Сохранить и продолжить".
Далее выбираем область фото, которое будет показано на 
аватаре (картинке) сообщества и также сохраняем. 



Ваше сообщество готово!



А что нужно, чтобы твое сообщество увидело как можно больше людей? 
Для начала заполнить описание



Мы уже разбирали в правилах контент-плана, о чем можно писать в 
сообществе! 

 
Когда пишите — думайте о том, зачем это вашего клиенту, вы напишите пост и что, для 
чего он был написал и кому адресован? Как человек должен отреагировать на ваш пост? 

Интересный пост не всегда должен нести за собой какой-то большой гайд "как сделать 
что-то". 
Это может быть просто интересный заголовок, который несёт какой-то инстайт 
человеку 
+ хорошая, прикольная, качественная 
фотка \ картинка(не забываем 
использовать только свои картинки
 хорошего качества или брать их с 
сайтов-стоков)



Креативы

•Придерживайтесь выбранной категории, не меняйте тему.

•Следите за актуальными праздничными событиями, используйте их в своей 
тематике.

•Следить за красотой фото/видео

•Следить за длинной видео, они должны заинтересовать человека в первые 3 
секунды, лучше дублировать основные моменты с аудио текстом на экране 
снизу, т.к. только 30% людей смотрят видео со звуком. 

    



Далее сделаем первую новость в сообществе! 



Добавим к новости подходящую картинку или видео (выбираем у себя на 
ПК) и нажимаем "Опубликовать"! 



Справа есть треугольник- с помощью него 
можно управлять новостью - редактировать, 
удалить). При добавлении фото и видео в 
посты можно ставить соответствующие 
хэштеги, лучше узкие для вашей потенциальной 
ЦА и не больше 4



Снизу сердечко-это кол-во лайков новости, рядом с ней- кол-во репостов (кто 
поделился этой новостью на своей странице)



Трудно найди человека, который не любит конкурсы, розыгрыши и подарки.
Такие конкурсы можно проводить у себя в сообществе. 
 Например, вы можете предложить подписчикам поставить лайк под определенной 
записью или отметить в комментариях друга, а вы в назначенную дату при 
помощи специальной программы определите 1-3 победителей среди тех, кто 
выполнит условия.

Но ВК есть определенные правила на их проведение.

Проведение конкурсов (розыгрышей) ВК 



Проведение конкурсов (розыгрышей) ВК 



Проведение конкурсов (розыгрышей) ВК 



Проведение конкурсов (розыгрышей) ВК 



Проведение конкурсов (розыгрышей) ВК 



Правильная работа с аудиторией
 



Правильная работа с аудиторией, которая не проявляет активности
 

Даже если человек имеет негативное мнение, с ним можно поработать с опросом. 
Например, в чем причина вашего неучастия? 
Тут можно даже выявить боли человека, и он вернется к вам опять в «теплую» 

ауцдиторию



 

            Прием выявления болей 
потенциального подписчика



А что ещё нужно, чтобы твое сообщество увидело как можно больше людей? 
Пригласить этих людей.
Участники сообщества отображаются справа



А адрес сообщества отображается сверху в адресной строке. Его можно скопировать и тоже 
отправлять людям с текстом для вступления.



Можно поделиться записью из сообщества (стрелка внизу поста) на своей личной 
странице или в сообщении друзьям.



Или отправить приглашение своим друзьям о вступлении в группу (стрелка справа)



В меню справа есть всевозможные настройки сообщества, например получать и 
отправлять сообщения, как с личной страницы.



ВК оказывает платные услуги по показу вашей новости большому количеству людей (это 
называется таргетированная - нацеленная реклама, потому что аудиторию для показа можно 
регулировать самому в рекламном кабинете (справа реклама сообщества). 



Рекламный кабинет выглядит так. Здесь можно выбрать, какого типа вы хотите рекламу. Я 
выберу призыв к вступлению.



Заполним всю информацию, которую хотим увидеть в своей  рекламе. Нажимаем кнопку "Создать".



Далее в рекламном кабинете нам будут предложены параметры, изменяя которые, можно создать нужную 
аудиторию для показа рекламы. 
Я добавила галочку на женский пол и поставила в интересах и поведении "Еда и кулинария".



Можно показать рекламу подписчикам определенного сообщества



Также можно настроить много других параметров, например Время показа.



Также можно настроить и другие параметры, н-р эффективен показ на одного человека не более 2-3 
раз.
Далее нажимаем кнопку "Создать объявление".



Вот так выглядит наше объявление. При наличии денежных средств можно запустить рекламу.



Когда реклама запущена, можно посмотреть статистику. 



  

СПАСИБО за
 внимание!!!


