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Откуда? Кто такие?
⚫ Все мы сидим в социальных сетях. И многие, 

пока листали новостную ленту во ВКонтакте, 
видели рекламу. И, наверняка, кто-то задавался 
вопросом: «откуда они знают, что я это 
слушаю/ношу/ищу/люблю?».

⚫ Или вы видите группу, которая близка вам по 
тематике вашего хобби

⚫ Или даже у вас есть магазин, но он не 
приносит результатов, а у ваших конкурентов 
все получается!

⚫ Ответ прост – коварные и всезнающие SMM’
щики!



Что?
⚫ SMM – вот, что я предлагаю!
⚫ Это современный метод привлечения 

внимания к бренду или продукту через 
социальные платформы



Как?
Все очень просто!
⚫ Создается портфолио на тематических 

ресурсах
⚫ Появляются заказчики
⚫ Оцениваете фронт работ для 

продвижения предложенного 
продукта, его расценки, оплату

⚫ Работаете!



А поподробнее?
⚫ Написала нам гипотетическая 

владелица гипотетического Салона 
Красоты «Кудряшка» с заказом о 
развитии тематической группы, 
посвященной ее салону и 
последующим продвижением, с 
появлением реальных клиентов



«Кудряшка»
⚫ Первым делом, надо составить анализ 

группы на данный момент времени, 
если она существует

⚫ Составить подробный документ, где 
описываются рекомендации, идеи к 
продвижению и анализ конкурентов

⚫ Отправить этот документ заказчику и 
ждать ответа



Что мы предлагаем?
⚫ Если нет группы – создать, наполнить, 

отредактировать (фото, альбомы, темы, 
контакты, документы и т.д.)

⚫ Ведение группы с регулярным выкладыванием 
постов с нужным контентом 
(текст+фото+хештег)

⚫ Организация акций и конкурсов с призами
⚫ Общение с клиентами, ответы на вопросы
⚫ Создание положительного образа салона
⚫ Анализ запросов в Яндекс (wordstat.yandex.ru)
⚫ Анализ статистики сообщества



Что мы требуем?
⚫ Логин/пароль от группы или права 

администратора
⚫ Своевременную оплату 2 раза в месяц 

(1 и 15 числа каждого месяца)
⚫ Своевременное отправление свежего 

контента для группы (фотографии 
работ/салона/сотрудников, 
информацию о косметике, видео)

⚫ Прайс



Платные услуги
⚫ Реклама во ВКонтакте (таргетинг)
⚫ Написание отзывов в сети Интернет
⚫ Покупка 

подписчиков/комментариев/лайков
⚫ Покупка ботов для видимости



Прайс
⚫ 7000 р/мес – работа smm’щика
1000-1500 р/мес – платные услуги:
⚫ 300 р. – отзыв в сети Интернет
⚫ ≈600 р. – реклама во ВКонтакте 
⚫ 300-600 р. – 

подписчики/комментарии/лайки
⚫ ≈150 р. - боты



Примеры таблиц-анализов и 
расписаний дел
⚫ Как было с моими старыми клиентами



Пример таблицы-расписания
⚫ Регулярный постинг и выкладка 

контента



По итогу месяца
⚫ Группа поднята с нуля до более менее 

активного уровня
⚫ Живые подписчики/лайки (≈100-200 ч.)
⚫ Положительные отзывы в Интернете
⚫ Реальные клиенты (≈2-3 ч.)



А если больше?
⚫ Чаще всего, помимо соц сети 

Вконтакте, еще добавляется Instagram, 
Facebook и Youtube.

⚫ В таком случае стоимость найма 
увеличивается минимум до 15 т.р.

⚫ Instagram – посты с описанием/тегами
⚫ Facebook – аналогично с Вконтакте
⚫ Youtube – при наличии видео



При наилучшем раскладе
⚫ По меньшей мере, будет 3-4 клиента.
⚫ С каждого, в среднем, 8 000 р.
По итогу месяца: 
⚫ ≈25 000 р. прибыли
⚫ Новые и закрепленные знания SMM
⚫ Знания об особенностях развития и 

работы каждого бренда/продукта


