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Настал век цифровой экономики.
Новой экономике нужна новая 
инфраструктура.
Мы являемся новым инфраструктурным 
проектом.
Мы создаем франчайзинговую структуру.

Время на создание структуры ограничено.
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Время 
возможностей



Проблемы 
образовани
я и бизнеса

Специалисты 
вчерашнего 

дня

Усложнение 
доступа к 

инвестициям

Огромное 
количество 

бизнес 
тренингов

Новые 
бизнес 

технологии

Повышение 
требований к 
квалификаци

и людей 
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Как же стать 
первым в гонке за 
знаниями и 
практическими 
навыками ?



В мире появляются новые технологии, 
и тот, кто ОПОЗДАЕТ в этом 
соревновании, мгновенно ПОПАДАЕТ 
в полную зависимость от лидеров 
этого процесса
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Владимир Владимирович Путин, 
президент Российской Федерации



Molniya club  - 
Закрытый клуб 
предпринимателей 
предоставляющий 
своим участникам 
уникальные 
возможности.
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Для кого клуб 
создан

Есть собственный бизнес, хочется 
зарабатывать больше, при этом тратить 
меньше времени. Хочет управлять бизнесом, 
а не бизнес им.

Работает по найму и хочет уделять меньше 
времени работе, больше семье или 
любимому делу, при этом поднять свой 
доход.

Только собирается начать свое дело или 
думает о трудоустройстве, но не берется за 
что попало и ищет достойный вариант, 
который позволит вам быть финансово 
независимым.
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Миссия
• Изменить финансовую систему, сделать её 
прозрачной и безопасной.

• Научить людей грамотно пользоваться 
финансовыми инструментами.
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Цель 
компании • создать инфраструктуру для внедрения 

современных цифровых технологий в нашу жизнь, 
в том числе в финансовый сектор.



Molniya 
Club

Molniya 
Bank

Molniya 
Invest 

Molniya 
Saving 
Molniya 
Mining 

Mobile 
banking

Molniya 
Partners 

Molniya 
Skills 

Курсы 
финансовой 
грамотности

Molniya House 
(alpha)

Molniya 
Exchange 

(beta)
Molniya Marketplace 

(alpha)

Торговый 
робот

Molniya 
Coin
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Структура 
компании



Рассмотрим основные 
задачи:
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Увеличиват
ь охват 

аудитории

Привлекать 
инвестиции

Постоянно 
обучать 

партнеров 
на всем 

пути 
развития 
компании

Развивать 
продукты и 
компанию 



Сегодня любая современная 
компания всячески поощряет 
своих клиентов к тому, чтобы они 
способствовали распространению 
ее продуктов.
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Например uber 
дарит бесплатные 
поездки

Например все 
компании Московского 
каршеринга дарят 
бесплатные минуты.

Фитнес клубы дают 
скидки за привлеченных 
людей



CoCA (Cost of Customer 
Aquisition) 
— Стоимость привлечения 
клиентов.

Маркетинговы
е расходы Число 

привлеченных 
клиентов
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Например

У банка нет розничных 
отделений: клиенты 
обслуживаются дистанционно 
через онлайн-
каналы и контакт-центр. Для 
доставки продуктов банк 
построил сеть 
представителей, которая 
насчитывает более 1800 
человек. 
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Тинькофф-банк предлагает 
своим партнерам 
рекламировать и продвигать 
свои продукты, выплачивая 
взамен проценты за 
клиентов, которые пришли 
через объявления 
участников.



Molniya 
partners

Партнерская 
программа

Сотрудничество с 
банкомПродвижение

услуг

Продажа 
продуктовРазвитие 

структуры
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Франшиз
а

Это полная бизнес-система, которую франчайзер продает 
франчайзи. 

Другим названием для подобной системы служит 
франчайзинговый пакет, который обычно включает пособия по 
ведению работ, инструкции и другие важные материалы, 
принадлежащие франчайзеру.
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Система вознаграждений представителя

Вознаграждения партнеров складываются в 
зависимости от выбранной им франшизы

Франшизы включают в себя разное количество уровней 
от которых партнер получает  вознаграждение.

❑ Золото
❑ Серебро
❑ Бронза
❑ Старт
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Вознаграждение за привлечение новых партнеров 
(франчайзи) :

1 уровень – 
20%;
2 уровень – 
5%;
3 уровень – 
4%;
4 уровень – 
3%;
5 уровень – 
2%;
6 уровень – 
1%;
7 уровень – 
1%.
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Выплаты в 
структуру 

составляют 36%



Хайп ( HYIP — High Yield Investment Program) — для финансовых компаний 
подразумевают мошеннический проект, похожий на инвестиционный 
фонд с высокой доходностью, инвестиционной аферы, которая обещает 
высокую окупаемость инвестиций, выплачивая прежним участникам деньги 
за счёт поступлений от новых клиентов.
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#HYI
P
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Facebook запретил рекламу 
криптовалюты, поскольку рынок 
наводнен мошенниками

Google также перестанет 
рекламировать бинарные опционы, 
контракты на разницу цен и другие 
рисковые биржевые инструменты. 
Их реклама будет доступна после 
сертификации финансовыми 
регуляторами в отдельных странах.

404 Not Found

Компания «Яндекс» 
отказалась размещат
ь рекламу биткоина 

Запрет 
рекламы



Asic /риг- оборудование 
для добычи криптовалюты

Для тех у кого нет возможности 
приобрести ASIC, есть возможность 
купить ТОКЕНЫ. Токен это условная 
единица приравнённая к одной 
тысячной ASIC и приносящая 
пропорциональный доход
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За каждую единицу проданного оборудования для 
добычи крипто валюты (Asic/Риг/Токен) партнер так же 
получает фиксированное вознаграждение.

Уровень
Оборудование

Asic/Риг Токен (1/1000 
Asic)

1 166 $ 0,166 $
2 116 $ 0,116 $
3 83 $ 0,083 $
4 50 $ 0,05 $
5 33 $ 0,033 $
6 16 0,016 $
7 16 0,016 $
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Майнинг  — 
процесс по 
созданию блоков 
в блокчейне для 
обеспечения 
функционирования 
криптовалютных 
платформ. 

21



22

Блокчейн - технология по 
которой майнеры 
создают новые блоки в 
цепочке. 



Так же партнер получает ежегодные вознаграждения от добытой 
криптовалюты (майнинга):

Уровень
Майнинг (сумма годового 

вознаграждения)

Asic/Риг Токен

1 91,2 $ 0,0912 $

2 63,8 $ 0,0638 $

3 45,6 $ 0,0456 $

4 27,3 $ 0,0273 $

5 18,24 $ 0,01824 $

6 9,12 $ 0,00912 $

7 9,12 $ 0,00912 $
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За привлеченные инвестиции и сберегательные 
вклады так же полагается вознаграждение

1 уровень - 1% 
2 уровень - 
0,7%3 уровень - 
0,5%4 уровень - 
0,3%5 уровень - 
0,2%6 уровень - 
0,1%7 уровень - 
0,1% 
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Биткоин — это один из 
страхов банковской системы.
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Герман Греф, президент Сбербанка России



Система карьерного роста партнеров клуба 
Молния

Количеств
о 

партнеров
Должность Ценный 

подарок
Или 

деньги

100 Структурный партнер планшет 500 $

200 Ведущий структурный 
партнер ноутбук 1000 $

1000 Главный структурный 
партнер Тур поездка 2000 $

7000 Структурный руководитель Участок земли 
10 соток 10000  $

10000 Ведущий структурный 
руководитель

Автомобиль 
мерседес 
С-180

35000 $

20000 Главный структурный 
руководитель Катер 50000 $

50000 Структурный директор Квартира 200000 $

100000 Ведущий структурный 
директор

Дом с 
участком 
земли

400000 $

1000000 Главный структурный 
директор

Пожизненная пенсия
 100 тыс $ в год
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Ориентировочный расчет суммы 
вознаграждений партнёра в первый год 
работы будет состоять из следующих 
исходных данных

Количество привлеченных партнеров на 
первом уровне составляет 126 человек, в 
году 20х12= 240 рабочих дней, значит 
126/240 = 0,52 человек, следовательно, в 
день возможно проводить примерно 3 
встречи с конверсией примерно 17%

Суммарный доход франчайзи с учетом 
исходных данных и всех бонусов составит 
36 538,07$ или 2 046 132,03 рублей.

Сколько я могу заработать c Molniya 
partners
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Расчетная таблица вознаграждений 
франчайзи 
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Продукты которые вы можете предлагать по 
нашей франшизе кол-во Итого

партнер с франшизой золото 40                                7 650,00 $   

партнер с франшизой  серебро 60                               5 679,00 $   

партнер с франшизой бронза 80                               1 539,00 $   

партнер с франшизой старт 120                                  226,26 $   

Всего партнеров: 300  

Обучающий курс 500                               3 337,50 $   

Итого продукты                             17 106,31 $   

Или бонус деньги                                1 000,00 $   

Или бонус подарок   ноутбук 

Итого пассивный доход в год:                               4 442,31 $   

Итого в год:                             36 538,07 $   

Итого в неделю:                                  761,21 $   

Итого в неделю в рублях: Руб                               42 627,75   

Итого в год в рублях: Руб                          2 046 132,03   



Расчетная 
таблица 

вознаграждений 
Регионального 
представителя

Продукты которые вы можете 
предлагать по нашей франшизе кол-во Итого

партнер с франшизой золото 150                        28 512,00 $   

партнер с франшизой  серебро 180                        17 199,00 $   

партнер с франшизой бронза 200                           3 801,60 $   

партнер с франшизой старт 470                              891,54 $   

Всего партнеров: 1000  

Обучающий курс 500                                3 337,50  $  

Итого продукты                          56 732,53 $   
Бонус представителя за 

франшизы 10%                               47 646,00 $

Бонус представителя за 
инвестиции 1,0%                                 7 000,00 $   

Бонус представителя за asic/токен 1,0%                               13 041,00 $   

Бонус представителя за обучение 7,0%                                 1 875,00 $   

Или бонус деньги                            2 000,00 $   

Или бонус подарок    Тур поездка 

Итого активный доход:                               96 129,64 $   

Итого пассивный доход:                          14 344,53 $   

Итого в месяц:                          15 169,68 $   

Итого в год:                        182 036,17 $   

Итого в месяц в рублях:                             849 502,14   

Итого в год в рублях:                       10 194 025,63    
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«Bitcoin is a remarkable 
cryptographic achievement and 
the abilility to create something 
that is not duplicable in the digital 
world has enormous value»

«Вы не можете остановить такие 
вещи, как Биткоин. Он будет 
повсюду, и миру придется 
приспособиться. Государствам 
придется приспособиться.»

Эрик Шмидт, генеральный директор Google



Стоимость приобретения 
франшиз:

Национальная 180000$
Управление 
финансовыми 
потоками

Региональная 18000$ Вести за собой 
миллионы людей

Экспресс франшизы:

Золото 1800$ Лучший выбор

Серебро 900 $ Перспективный 
партнер

Бронза 180$ Протестировать 
предложение

Старт 18$ Подойдет для клиента

31



Уникальные возможности с пакетом Региональной 
франшизы

• Р.П. имеет право открывать новые офисы в 
своем регионе.

• Р.П. получает дополнительные 
вознаграждения:
▪ 10% с каждой проданной 

франшизы, вне зависимости от 
того, кто продал и на каком 
находится уровне;
▪ 1% с годового оборота всех 

привлеченных инвестиций;
▪ 1% от стоимости всего проданного 

оборудования и токенов;
▪ 7% от всех проданных обучающий 

курсов по программе .
• Р.П. наравне с Н.П. обладает эксклюзивной 

возможностью открывать другие 
Региональные Представительства, 
получает 20% от их паушального взноса.
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