
Как написать тек$т,  
который продаст.

Вашу услугу, товар, вакансию.

Денис Куклин
www.direct-response.com.ua
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Копирайтер прямого отклика

• Специализация: тексты, поднимающие 
продажи малому бизнесу. 

• Ключевые навыки: копирайтинг, email 
и смс маркетинг, создание преимуществ 
на конкурентных рынках услуг.

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua
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Что 
отвлекает?

www.direct-response.com.ua
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Если вы живете не тут, то с каждым 
днем все меньше и меньше 
реагируете на рекламу.

www.direct-response.com.ua
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Пройти рекламный щит
(англ.) детектор?

У вашего текста есть 3 секунды

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua
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Как включить в чтение?

Начните с проблемы. 
С того, что беспокоит. 
С «боли».

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua
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Главные вопросы:

⚫ Это про меня? - включение
⚫ И что мне с этого? – ваше предложение

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua
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Как пробить рекламный shit?

⚫ Массажист: Снова ноет спина?
⚫ Аудиторы: Вы готовы к визиту 

налоговой?
⚫ Копирайтер: Сколько денег вы 

теряете на плохих текстах? 
⚫ Рекрутер: Если вы устали от 

бесплодных собеседований…

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua
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Задача №2 – Попробуйте 
удержать внимание.

Общая цель тренинга продаж – помочь 
участникам овладеть теми навыками 
и умениями, которые дадут 
возможность им повысить свою 
эффективность на всех этапах 
процесса продаж.

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua
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Пустословие или Лучший 
способ убить интерес.

Если я скажу: 

“Пройдя тренинг, вы будете продавать 
на 20% больше”, 

я передам суть?

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua
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Задача №2 – Попробуйте 
удержать внимание.

Мы предлагаем Вам создание сайта 
«под ключ» – комплексную услугу, 
включающую в себя разработку 
графического дизайна, техническую 
верстку по стандартам, внедрение 
программных модулей, размещение 
сайта в Интернете, установку 
популярных счетчиков, добавление 
элементов поисковой оптимизации.

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua
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Пустословие или Самый 
эффективный способ убить интерес.

Причины:

⚫ Школа. Короткое сочинение=плохое
⚫ 2$ «за 1000 символов»
⚫ Ответственность? Не возьму!
⚫ Много сложных слов= я умный 

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua



13

5 вопросов, чтобы победить 
пустословие

⚫ Если это убрать совсем?

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua
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5 вопросов, чтобы победить 
пустословие

⚫ Если это убрать совсем?
⚫ Как сказать короче? 
Шофер закурил и нагнулся над бензобаком, посмотреть много ли 

осталось бензина. Покойнику было двадцать три года.
О.Генри

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua
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5 вопросов, чтобы победить 
пустословие

⚫ Если это убрать совсем?
⚫ Как сказать короче? 
Шофер закурил и нагнулся над бензобаком, посмотреть много ли 

осталось бензина. Покойнику было двадцать три года.
О.Генри

⚫ Можно сказать проще?(Папа, ты сейчас с кем разговаривал?)

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua
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5 вопросов, чтобы победить 
пустословие

⚫ Если это убрать совсем?
⚫ Как сказать короче? 
Шофер закурил и нагнулся над бензобаком, посмотреть много ли 

осталось бензина. Покойнику было двадцать три года.
О.Генри

⚫ Можно сказать проще?(Папа, ты сейчас с кем разговаривал?)

⚫ Конкретней? (цифры - лучший способ).

⚫ Как это про клиента?

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua
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Выгоды
Превратите свойство в выгоду.
Самая примитивная формула:
«Вы можете <выгода> благодаря 

«свойство».
или
Благодаря СВОЙСТВУ вы получаете 

ВЫГОДУ

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua
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Свойства

⚫ Выпишите все свойства своей услуги
⚫ Конкурентный рынок? Уберите то, что 

есть у всех

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua
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Это все на сегодня.

Было полезно?

Продажи текстом от А до $ www.direct-response.com.ua
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Как продолжить?

⚫ Пишите. И задавайте себе 2 главных 
вопроса. 

⚫ Читайте продающие тексты как 
учебник.

⚫ Получайте примеры и кейсы по почте
Подписывайтесь тут:
 http://direct-response.com.ua/iforum
+
«Анатомия продающего текста»,  при регистрации до 18:00 18.04.


