
Как с помощью группы в контакте мы 
повышали лояльность закрытой 
системы бронирования новостроек 
для риелторов и застройщиков.

С бюджетом 0 рублей)



Рынок недвижимости консервативен





Нмаркет.ПРО – федеральная система бронирования новостроек для профессионалов.
 



Быть публичным на агентском рынке продаж новостроек было не принято……..





Главная страница



Новостной раздел



Задачи группы в vk.com 

показать жизнь проекта 
повысить лояльность пользователей



Сбор первых участников: 

1. В презентациях и обучениях 
2. Во всех рассылках
3. В подписи сотрудников
4. На сайте ссылки
5. Обучение по работе в vk.com
6. В учебном центре



Контент – наше 
все. Но денег на 
него не было)

• Обзоры новостроек
• Вебинары
• Прямые эфиры
• Подборки для профессионалов 
• Инструкции, регламенты, книги
• Отчёты с бизнес-туров по 

новостройкам.
• Новости индустрии 
• Посты, помогающие продавать
• Анонсы мероприятий и обучений
• Фотоотчеты 
• Конспекты обучающих мероприятий
• опросы















Статистика



Из последнего:



https://vk.com/nmarketpro?w=wall-75853411_1426

https://vk.com/nmarketpro?w=wall-75853411_1420

https://vk.com/nmarketpro?w=wall-75853411_1415

Промежуточные результаты:
Старт проекта: середина июля
7 сделок





Александра Нефедова

PR-директор Нмаркет.ПРО


