
ЭФФЕКТИВНЫЕ ПРОДАЖИ В 
МЕБЕЛЬНОМ САЛОНЕ

Тренинги, Мастер-классы, 
Консультации



Яна Лазарева

• Практик
• Бизнес-тренер, Консультант
• Автор Тренингов по продажам, 

клиент ориентированности, 
маркетингу для B2C

• 15 лет + Опыт в розничных продаж
• 8 лет в тренинговой деятельности
• Спикер и модератор ряда 

мероприятий

Кто я?



Я понимаю, что Вы, задумываясь о проведении 
тренинга для своих сотрудников, 

на самом деле НЕ ВСЕГДА хотите просто тренинг

• увеличить прибыль
• увеличить продажи
• развить навыки продаж у продавцов 
• расширить «узкие места» в работе 

компании
• внедрить клиент ориентированный 

подход в работе с клиентами
• улучшить управленческие и лидерские 

навыки менеджмента
• Настроить маркетинговый комплекс

В действительности Вы хотите 
получить 

решение своих бизнес-задач, 
например:



Я понимаю, что Вы, задумываясь о проведении 
тренинга для своих сотрудников, 

на самом деле НЕ ВСЕГДА хотите просто тренинг

Так или иначе, если Ваша Компания, 
ориентированная на получение 
прибыли, Если Вы готовы / планируете 
организовать тренинг, это подчинено 
главной цели
 

 
Увеличению эффективности вашего 

бизнеса.
Это именно то, что вы хотите, так?



Я понимаю, что Вы, задумываясь о проведении 
тренинга для своих сотрудников, 

на самом деле НЕ ВСЕГДА хотите просто 
тренинг

Именно поэтому я не продаю просто 
тренинги и мастер-классы. 
Я предлагаю решение Ваших задач 
инструментами усовершенствования 
навыков работы персонала



Я понимаю, что Вы, задумываясь о проведении 
тренинга для своих сотрудников, 

на самом деле НЕ ВСЕГДА хотите просто 
тренинг

Мой более чем 15–ти летний опыт, 
гарантирует Вам качество, 
проверенное на практике.
 
Я ориентирована на РЕЗУЛЬТАТ 
поэтому тренинги, которые 
разрабатываю и провожу основаны на 
выработке в процессе тренинга, тех 
инструментов, которые призваны 
решить поставленную задачу. 
И формируют по окончанию тренинга 
Рабочие инструменты, которые Вы и 
Ваши сотрудники смогут сразу 
внедрять.



Отличия и Ценности
Тренинги Яны Лазаревой

Тренер Практик Тренинг ведет Практик. 
В режиме реального времени отрабатываем технологии

Оценка эффективности В каждый тренинг входит технология оценки эффективности

Практичность и 
применимость

Актуальные и проверенные на практике технологии и инструменты 
именно для Вашего продукта / услуги 

Фокус на применение Ответ на вопрос КАК это сделать. Много практики и тренировки навыков 
и техник

Дополнительные 
материалы для 
реализации

Вы БЕСПЛАТНО получите НАБОР документации и заготовок для  
скорейшей  реализации полученных знаний и техник у себя в компании. 



Тренинг Эффективные 
продажи в мебельном салоне

• Для кого:
� Руководители салона
� Администраторы салона
� Продавцы-консультанты / 

менеджеры по продажам

� Цели и Задачи 
тренинга:

Отработать на практике 
технологии розничных продаж и 
клиент ориентированности для 
повышения конверсии



Какие компетенции развивает 
тренинг

• Как устанавливать контакты 
с клиентами в торговом зале

• Активное слушание
• Как понять, что точно хочет 

Клиент – выявление 
потребностей 

• Как сделать презентацию «в 
сердце клиента»

• Как снять возражения 
клиентов, аргументация

• Формируем потребность у 
клиента в покупке в Вашем 
магазине

• Как озвучивать цену?
• Как завершать сделку так, 

чтобы клиент хотел 
вернуться



ТРЕНИНГ ЭФФЕКТИВНЫЕ 

ПРОДАЖИ В МЕБЕЛЬНОМ САЛОНЕ
ЧТО ВЫ ПОЛУЧАЕТЕ



Фокус на развитие навыков

• 70% практики



Только  проверенные и 

практические инструменты

Только  проверенные на практике инструменты
 с простым и эффективным объяснением 

❖ Бонус: скрипты, формулировки и схемы
 «как использовать»

Оставить заявку 9317924@mail.ru



Адаптация и разработка практических 

заданий под конкретные ситуации заказчика

Адаптация и разработка практических заданий под Вашу 

индивидуальную ситуацию и Ваш продукт / услугу
– разбираем и отрабатываем ситуации, с которыми Вы и Ваши 

сотрудники ежедневно сталкиваетесь на работе и в жизни: 

� потребности и особенности Вашей ЦА;

� презентация Вашего продукта, услуги, Вашей Компании, 

� отработка возражений, которые Вы слышите от Ваших клиентов

� Завершение Ваших сделок и т.д.



Самое главное

Вы получаете отработанные на практике навыки:

✔ Установления контакта с клиентом

✔ Установление контакта с клиентом, который зашел в магазин, а 

продавец занят с другим покупателем

❖ Бонус: Вы получите по окончанию тренинга выработанный 

скрипт 

Формулировки установления контакта с клиентами
Закажите Бриф на разработку тренинга 

9317924@mail.ru



Самое главное

Вы получаете отработанные на практике навыки:

✔ Выявления потребностей именно Вашей ЦА
❖ Бонус: выработанный скрипт выявления 

потребностей и готовые формулировки вопросов 

Закажите тренинг 9317924@mail.ru



Самое главное

Вы получаете отработанные на практике навыки:

✔ Презентации «в сердце» Вашей ЦА, вашего Клиента
❖ Бонус: выработанные скрипты самых эффектных и 

результативных презентаций именно Вашего 

продукта / услуги

Проконсультируйтесь на 9317924@mail.ru



Самое главное

Вы получаете отработанные на практике навыки:

✔ Техник снятия возражений, техники аргументирования 

❖ Бонус: выработанные скрипты аргументов для 

самых распространенных возражений вашей ЦА и по 

Вашему продукту / услуге



Самое главное

Вы получаете отработанные на практике навыки:

✔ Как завершать сделку так, чтобы клиент захотел 

вернуться и рекомендовать Вас, Вашу Компанию, Ваш 

Салон?

❖ Бонус: выработанный скрипт как озвучить цену и 

как закрывать продажи
Получите готовые инструменты роста продажи.

Оставьте заявку на 9317924@mail.ru



Контакты



У меня есть для Вас подарок!

На Ваш профессиональный праздник

Ко дню рождения Компании
СКИДКА НА ТРЕНИНГ ДО 50% 
Ваша экономия до 20 000 т.р.

Количество подарочных тренингов ограничено!
Узнайте как получить подарочную скидку!

по 9317924@mail.ru



Закажите готовый тренинг с адаптацией 
под Ваш продукт

Или
Индивидуальную разработку

На Ваш профессиональный праздник

Ко дню рождения Компании


