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Рынок прямых инвестиций



• Сделки слияния и поглощения (M&A)
– В 2010 году  в России совершено 872 сделки M&A общим объемом $55,6 

млрд.
– За 6 месяцев 2011 года в России совершена 431 сделка M&A общим 

объемом $49,3 млрд.
– Средняя цена сделки в 2010 году - $73,8 млн., в 2011 – $145,1 млн.

• Частное размещение и IPO
– В 2010 году провели IPO/SPO 25 российских компаний. Объем 

привлеченных средств составил $6,7 млрд.
– За 6 месяцев 2011 14 российских компаний провели IPO/SPO. Объем 

привлеченных средств составил $8,6 млрд.

Виды прямых инвестиций
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Ключевые шаги компании к повышению 

инвестиционной привлекательности



Компания как объект инвестиций

• Понятная бизнес-модель 

• Прозрачная структура собственности

• Достоверная финансовая отчетность по МСФО

• Эффективный менеджмент и бизнес-процессы

• Четкая стратегия развития компании



Прозрачная структура собственности 
компании (холдинговая структура)

• Привлечение иностранных инвесторов

• Оптимизация налогообложения в рамках законодательства

• Переход на консолидированную финансовую отчетность

• Продажа непрофильных активов

• Улучшение условий кредитования



Совершенствование системы управления

• Внедрение Системы Менеджмента Качества

• Оптимизация бизнес-процессов

• Внедрение бережливого производства

• Внедрение принципов корпоративного управления



Финансовая отчетность по МСФО

• Понятность для иностранных инвесторов

• Улучшение учетной политики и управленческой отчетности

• Ориентация финансовой отчетности на пользователя

• Адекватное для рыночной экономики отражение операций и 
результатов хозяйственной деятельности

• Необходимый шаг на пути к IPO



Выход компании на рынок прямых инвестиций



Презентация компании инвесторам

• Проработанная стратегия развития 

• Развернутый бизнес-план

• Прогнозная финансовая модель

• Инвестиционное предложение

• Ведение переговоров на уровне топ-менеджмента



NEXIA  FINANCE  GROUP

• Трансформация отчетности

• Услуги аудита

• Юридические услуги

• Внедрение системы менеджмента качества

• Разработка бизнес-планов и оценка инвестиционных проектов

• Поиск и привлечение инвесторов

• Подготовка к IPO

• Структурирование сделки M&A
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