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                   Технико-экономическая характеристика ООО «Аргентум-107»

№ Наименование характеристики 
(показателя)

Значение 
показателя за 

I-III квартал 2017 
года

1 Чистая прибыль компании, руб. 2 560 000
2 Месячный фонд оплаты труда, руб. 1 890 000
3 Численность персонала, чел. 68
4 Средняя заработная плата специалиста, руб.   20 000 – 

35 000
5 Количество постоянных клиентов 1698

ООО Аргентум была основана в 1992 году и 
занимается оптовой и розничной торговлей 
лабораторным оборудованием и 
реактивами.

Постоянными клиентами компании 
являются научно-исследовательские 
центры, лечебные учреждения, 
лаборатории и т.д.



Деятельность отдела продаж ООО «Аргентум-107»

Проблемы Ожидаемый эффект от 
автоматизации с помощью ИС

• нет структурированного 
хранилища данных о 
лабораторном оборудовании, 
которое присутствует в наличии 
на складе и их продаже;

• нет возможности поиска данных 
по требованиям пользователя за 
любой промежуток времени;

• ручное формирование отчетов и 
документов;

• нет защиты данных 
несанкционированного доступа 
к данным.

• автоматизация учета поставок и 
продаж лабораторного оборудования 
за счет хранения информации в 
структурированном хранилище 
данных;

• автоматическое формирование 
отчетов о текущем состоянии склада;

• автоматическое заполнение 
документов;

• повышение качества обслуживания 
клиентов за счет снижения времени 
обработки и выполнения заказов;

• отсутствие защиты от потери 
данных;

• повышение качества хранимых 
данных



Требования к информационной системе учета продаж лабораторного оборудования

Функции проекта

Основные

Работа с 
документами

ТТН

Счет-фактура

Бланк заказа

Учет товаров

Поставка товаров

Реализация 
товаров

Клиенты и заказы

Учет клиентов

Учет заказов 

Анализ движения 
товаров

Обработка 
запросов

Формирование 
отчетов

Служебные

Работа со 
справочниками

Идентификация 
пользователя

Редактирование 
пользователей <для 

администратора>



                   Выбор средств разработки информационной системы

СУБД

Среда 
разработки



     Модель и структура базы данных

ER-модель «сущность-связь»
      Физическая структура базы данных



   Сценарий диалога пользователя и информационной системы

Форма 
авторизации

Главное меню 
приложения

Категории 
товаров

Отделы

Должности 

Сотрудники

Поставщики

Клиенты

Пользователи (для администратора)

Товары Заказы Поставки Реализация Шаблоны 
документов

ТТН

Счет-
фактура

Бланк 
заказа

Отчеты

Розничный 
прайс-лист

Оптовый 
прайс-лист

Сведения о 
поставке 
товаров

Сведения о 
реализации 

товаров

Состояние 
склада

Справочники

Статистика 
работы с 

поставщиками



                  Архитектура и структура приложения

Двухзвенная архитектура 
«клиент-сервер»

Структура приложения



                   Алгоритм работы информационной системы



                Форма авторизации, главная форма, форма учета оборудования



                  Заказы на закупку лабораторного оборудования

Печатная форма заказа



                  Реализация лабораторного оборудования

ТТН

Счет-фактура



  Расчет технико-экономической эффективности

Элементы затрат Сумма, руб.
Прямые материальные затраты 2400
Затраты на основную заработную плату 83 200
Затраты на дополнительную заработную плату 9 984

Единый социальный налог 27 955
Расходы на покупку, содержание и эксплуатацию КТС 12 132

Накладные расходы 58 240
Прочие расходы 0
ИТОГО 181 779

Разница трудовых 
завтра при базовом и 
проектном варианте

Экономия 
стоимостных затрат 

при базовом и 
проектном варианте

Годовой 
экономически

й эффект 
149 760 
руб./год

Срок 
окупаемости

1,2 года



Выводы

Результатом разработки и внедрения информационной системы   
автоматизации деятельности отдела продаж являются:

− автоматизация учета поставок и продаж лабораторного 
оборудования за счет хранения информации в структурированном 
хранилище данных;

− автоматическое формирование отчетов о текущем состоянии 
склада;

− автоматическое заполнение документов;
− повышение качества обслуживания клиентов за счет снижения 

времени обработки и выполнения заказов;
− отсутствие защиты от потери данных;
− повышение качества хранимых данных

Практическая значимость разработки заключается в последующем 
внедрении разработанной ИС в 

ООО «Аргентум-107»



                   

Благодарю Вас за внимание!
Доклад окончен.


