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В этом модуле вы узнаете

• Описание отчетов о продажах вашим Онлайн-клиентам

• Варианты использования отчетов
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Отчеты по продажам в интернете

• Анализ эффективности продвижения вашей 
реферальной ссылки. Отчеты позволяют 
увидеть количество клиентов, которые 
сделали заказ по вашей реферальной ссылке.

• Анализ результатов онлайн-продаж в вашей 
Персональной группе
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Отчеты по Онлайн Клиентам

Перейдите в раздел Онлайн партнер Oriflame
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Отчет «Онлайн Клиенты»

1 – сумма заказа клиента
2 – количество ББ в заказе  
      клиента
3 – количество начисленных 
      ББ в групповой объем
4 – скидка, начисленная за 
      заказ клиента

Вид регистрации:
• По ссылке магазина – клиент сделал заказ по вашей реферальной ссылке. Вы получаете 

выгоду с первого заказа такого клиента.
• Номер консультанта или Oriflame – клиент привлечен компанией Oriflame
    и был автоматически прикреплен к вам. Вы получаете выгоду, со второго и последующих 
    заказов такого клиента.
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Отчет «Онлайн продажи в Персональной группе»
Активные клиенты – клиенты, которые сделали заказ в каталоге, по которому выгружен отчет
Неактивные клиенты –  клиенты, которые не разместили заказ в предыдущем от отчетного каталоге 
и/или в течение 8 каталогов до него
Спящие клиенты – клиенты, которые последний заказ разместили более, чем 8 каталогов назад
Личные ББ – ББ от онлайн-продаж в магазине консультанта за определенный каталожный период
Личный ОП – объем продаж в магазине консультанта за определенный каталожный период


