
Франшизы пустышки
Как определить 10 признаков 



Вводная

Зачем нужен франчайзинг? 



Франшиза здорового человека 
(предпосылки к созданию) 
1) Есть желание развить сеть максимально быстро
2) Нет возможности ставить наемного управляющего 
(сложный бизнес, нет денег, нет ресурсов для полного 
контроля) 

3) Нет знаний о регионах городах особенностях 

4) Нет возможности организовать логистику как крупной 
оптовой компании 

5) Идею, товар, ноу-хау, системы и технологии трудно 
скопировать, поэтому нет страха потери партнера и переход 
его в конкурента 



Франшиза курильщика обманщика  
предпосылки
1)  Есть желание заработать деньги прямо сейчас и много, не 
на перспективу.

2) Больше времени обосновывается оплата паушального 
взноса
3) Идею легко скопировать и открыть без бренда
4) Компании не имеет своих точек старше 1 года 

5) Компания испытывает финансовые трудности и во 
франчайзинге видит выход из ситуации



Итак 10 признаков что перед вами, 
скорее всего франшиза пустышка:



1) Упакованность 

Она из Казани! 

Шучу! 

Она создана 
«упаковщиками» 



2) Аутсорсинг отдела продаж 

Продается брокерами или теми же упаковщиками 



3) Некомпетентность менеджера

Когда менеджер не знает какой договор нужно заключать, 
текст договора, путается в финансовых показателях, ну и в 
целом тупит



4) Противоречия в фин плане

Отсутствие такового – тоже относится к этому пункту.  

Не учтена амортизация оборудования, налоги, нет отдельно 
описание инвестиционных затрат и затрат на рекламу



5) Гарантия окупаемости

Когда в фин плане и в общении обещают – прям гарантируют 
успех! 

Да есть нормальные франшизы которые пишут что вернут 
деньги если не получится – но я думаю это у них маркетологи 
просто заигрались, в договоре пункта такого нет 



6) Лидогенерация в цифрах

Прям на сайте говорят сколько лидов  в месяц будут вам 
давать (вне зависмости от региона…) 

Очень странно – но снова, быть может игра маркетологов со 
спичками



7) Никогда не было своей точки

Ну тут совсем надо быть странным глупцом чтобы брать 
такую.

Есть практика когда УК отказывается от собственных точек, но 
альфа-точка самое первое открытие непременно должно 
было быть, иначе на чем обкатывалось



8) Под видом франшизы пытаются 
продать что-то другое
•ЦРМ систему
•Партнерскую программу, торговый представитель
•Оптовые отгрузки 

•Пирамиду/Сетевой маркетинг
•Обучающие курсы
•Франшизу компании которая «упаковывает» франшизы 



9) Долгая обработка заявки 
(отсутствие обратной связи)
Сервисная компания, которая без сервиса! Сапожник без 
сапог



10) Франшиза рекламируется в с(т)
ранных местах
Только в соц. сетях, бесплатные каталоги. Как готовый бизнес 
на сайтах-барахолках 



Помните! Хорошая франшиза та, которая 
уверенно стоит на ногах и не будет 
поступать с принципами в обмен на деньги



Внимание! минута саморекламы



БИБОСС всячески проверяет 
устойчивость франшизы



1) Дорогим размещением в каталоге

Франшизы пустышки умирают перед дверьми каталога! 



2) Аналитикой каждой франшизы по 37 
критериям! См. рейтинг франшиз



3) Адекватностью менеджеров портала

•Мы не размещаем франшизы которые противоречат нашим 
нормам морали 

•Не размещены: мошенники – Зара Зара, Пирамиды и прочие, 
которые богатые, но явно дурят народ
•Сомнительные: заморозка людей, продажа горного воздуха.

•Аморальные: отстрел бродячих собак, перекрытие газа 
должникам и прочая нечисть.



Спасибо за внимание
Добавляйтесь в друзья: facebook.com/hamzin.kzn 

Пишите вопросы и предложения на почту: kn@beboss.ru  


