
Поиск целевого 
трафика 
Вконтакте

+



 —  Всё в порядке со звуком?

 —  Разрешение видео: 1080р

 —  Трансляция только на странице https://skillbox.ru/marketing/online/

 —  Комментарии на Youtube — не читаем

Давайте настроим вещание
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Рекламного бюджета — 
практический опыт команды

миллионов100
Реализованных
проектов в таргетинге

+

6
На конференциях и в ведущих 
школах по трафику

выступлений 500
Практических заметок
по маркетингу, в блоге компании

   
+



Артем Семенютин

+

Основатель и руководитель агентства комплексного
интернет-маркетинга Ardens.pro с 2015 года

Ключевая экспертиза в отрасли таргетированной
рекламы

До создания агентства учился работе 
с трафиком на своих трех бизнесах

Спикер мастер-класса



Сегодня вы узнаете

• Универсальный метод сегментации, для прибыльной рекламной кампании

• Простой и быстрый поиск конкурентов в любой нише Вконтакте

• Шесть эффективных алгоритмов сбора концентратов, 
    для масштабирования трафика

• Расширение объема целевой аудитории с помощью семантического анализа

• Практический урок поиска целевого трафика от А до Я



Универсальный метод сегментации, 
для Вконтакте

+

1. Прямые конкуренты. В среднем сообщества размером до 20к

2. Косвенные конкуренты. В среднем сообщества размером до 20к

3. Узкие интересы. В среднем сообщества размером до 50к

4. Широкие интересы. В среднем сообщества размером от 200к

5. Косвенные интересы. Сообщества с любым размером аудитории

6. Категории интересов. Прямая настройка из кабинета на базе алгоритмов ВК

7. Нововступившие конкурентов (срезы сообществ) или ретаргетинг на сайт

8. Похожие аудитории (look-a-like). Собирается на из мейлов, телефонов, id пользователей



Визуальная сегментация через майнд карты,
практика

Mindmeister.com

+



Простой поиск конкурентов в любой нише Вконтакте

+



+

Быстрое расширение аудитории конкурентов, практика



Концентрат целевой аудитории, значение
для настройки

Концентрат — максимально точный срез целевой аудитории, 
где с высоким шансом находятся потенциальные покупатели

Эта аудитория используется, как фундамент, для любого
проекта в таргетированной рекламе

+



1. Айди вк покупателей клиентов

2. Отзывы клиента или конкурентов 

3. Комментарии под фотоальбомами и товарами 

4. Состоят минимум в 3 сообществах конкурентов

5. Минимум 3 активности за неделю в сообществах конкурентов

6. Нововступившие в сообщества конкурентов 

7. Участники опросов (в экстренных случаях)

+

Шесть алгоритмов сбора концентратов,
практика



Как правило, прямая настройка на концентрат даст вам очень низкую
стоимость заявки и перехода. В эту ловушку попадают 99% новичков

Получив сверх низкие стоимости ключевых действий вы быстро
разочаруетесь в эффективности таргетинга Вконтакте, как только
она начнет расти

Особенно чувствительной разница цены будет при нормальных 
объемах рекламного бюджета, от 30 000 в месяц

+

Почему необходимо расширять 
концентраты до сегментов



1. Выбираем заготовленный концентрат

2. Используем функцию »группы где есть ЦА» в Церебро

3. Сохраняем результаты в CSV

4. Проверяем выдачу на релевантность

5. Копируем столбец с названиями сообществ

6. Вставляем все названия с новой строки на сайт itop.media

7. Фильтруем исходный CSV файл по ключевым словам

8. Снимаем «активности» или «состоят минимум» из лучших сообществ

9. Бросаем на «группы где есть ЦА» результат пункта восемь

+

Алгоритм расширения любого концентрата,
практика 



Как правило, прямая настройка на концентрат даст вам очень низкую
стоимость заявки и перехода. В эту ловушку попадают 99% новичков

Получив сверх низкие стоимости ключевых действий вы быстро
разочаруетесь в эффективности таргетинга Вконтакте, как только
Она начнет расти

Особенно чувствительной разница цены будет при нормальных 
объемах рекламного бюджета, от 30 000 в месяц

+

Выводы по материалу доклада



Подписывайтесь на агентство vk.com/ardens_pro
Добавляйте в друзья vk.com/semeniutin

Подписчикам вышлю ссылка на все сервисы 
и универсальную карту сегментации для ВК

Отвечу на все вопросы друзьям

+

Ссылки



+



+

Таргетированная реклама ВКонтакте

Обычно: 40 000 ₽



+

Таргетированная реклама ВКонтакте

Обычно: 40 000 ₽

Сейчас: 24 000 ₽



Ответы
на вопросы

+



Спасибо
за внимание!

+


