
Компьютерный клуб 
«Игромания»



Миссия

• Предоставление бескомпромиссно лучшего 
оборудования для игр, работы и интернет-
серфинга.

• Мы предлагаем курсы по обучения 
пользованию ПК, оказываем услуги печати и 
копирования документов с любых 
носителей.

• Наш слоган - «играйте только в лучшее».



Статистика

• Беларусь занимает 32 место по показателям 
ИКТ (информационно-коммуникационные 
технологии)



Этапы открытия клуба

1. Аренда помещения;
2. Закупка оборудования, мебели, расходных 

материалов;
3. Ремонт помещения, расстановка мебели и 

установка оборудования;
4. Заключение договора с компьютерной  сетью 

«Сис Мен | Q Group» на предоставление 
широкополосного интернет-подключения;

5. Наем работников;
6. Разработка рекламы;
7. Привлечение клиентов.



Основная бизнес-идея и её 
конкурентное преимущество

• Предоставление 
оборудования, 
удовлетворяющего 
потребностям самых 
требовательных 
клиентов;

• Качественное 
интернет-соединение;

• Отсутствие 
конкурентов в 
Ленинском районе;

• Предоставление 
сопутствующих услуг;

• Квалифицированный 
персонал;

• Предоставление 
услуг обучающих 
курсов.



Услуги клуба

⚫ Доступ в Internet;
⚫ Работа на компьютере (работа с приложениями Office);
⚫ Игры;
⚫ Запись CD-R, CD-RW, DVD-R, DVD-RW;
⚫ Распечатка текста(черно-белая, цветная);
⚫ Сканирование;
⚫ Ксерокопия;
⚫ Компьютерные курсы.



Маркетинговые исследования

• Основными методами являются наблюдение и анкетирование 
в электронной форме. Это позволяет выявить целевую 
аудиторию. Электронную анкету могут заполнит все 
желающие.



Исследование рынка

• Рентабельность данного вида бизнеса высокая, составляет 
52%, поскольку компьютерные технологии постоянно 
развиваются, большинство пользователей не имеют средств 
постоянно модифицировать свой домашний ПК.



Перспективы развития

Возможны 2 пути модернизации предприятия:
⚫ Эволюционным путем: открытие нового офиса в другом 

районе города, увеличение количества предоставляемых 
услуг

⚫ Революционным путем: изменения профиля предприятия, 
преобразование в обучающий цент, копи-центр.



SWOT-анализ







Спасибо за внимание!


