
Виды работ, которые помогут приумножить 
ваших  потенциальных клиентов.             

(г. Иркутск, г. Шелехов,г. Ангарск )

Услуги для малого,  
   среднего                                и 

большого бизнеса.

Для всех видов компаний.

ИП., ООО., ЗАО., ОАО., Г.К.  



     
       1.Разбор компании

а. Кто вы? (производитель, 
дилер, поставщик и т.д.)

б. Что продаёте? (сам продукт)

в. Какой клиент? ( город, 
область, Р.Ф. )

г. Какая Ваша ключевая выгода 
для клиента?

( доставка за 24ч., бесплатные 
услуги и т.д.)



ЧЭ + ЧП + КК + 
КВ
Проект

Дистрибьютор

Клуб

Поставщик

«Иркутский» Завод

Официальный 
дилер

«Теннисный» Центр

Оптовые поставки 

Франшиза

Шенгенская 
мультивиза

Светодиоды

Авточехлы

Фитнес

Автомобили

Арматура

Алюминиевый 
профиль

В Иркутске

По Р.Ф.

В СНГ

В Иркутской обл.

В центре Иркутска

В Шелехове и в 
Иркутской обл.

В России и СНГ

Первое 
сообщество

Единственный 
дистрибьютор 
в Р.Ф

Бесплатная 
доставка в 
Иркутской обл.

Гарантия 30 лет

СХЕМА



                2. Сайт. 

         а. Визуализация 

        б. Минимальные   
              

 в. «Остаточное чувство»

ключевые слова

после просмотра сайта



1.«Хедер» Шапка сайта ( ЧЭ + ЧП + КК 
+ КВ)

2.Фото  ВАШЕГО товара/ услуги 

3.Видео  о ВАС, о ПРОДУКТЕ, кто ВЫ,  
какая история за ВАШИМИ  
плечами.

4.Ключевые выгоды для клиента

5. Расположение на карте

6.Ваши контакты и связь с ВАМИ



http://ресничныефеи.
рф

















                3. Видео о компании

      а. Кто вы?

      б. Чем занимаетесь?

      в. Продукция в наличии/ на заказ

      г. Кто ваши ключевые клиенты?

      д. Какие точки на карте Р.Ф. вы занимаете?
 

      е. Ключевые ваши преимущества 
отличающие вас от конкурентов для клиента?



Руспленк
а 

















      4. Трафик от клиентов

 а. Какие используются 
каналы, для привлечения 
клиентов?

 б. Какие площадки 
используются?



               5. Яндекс.Директ и т.д.

а. Пользуетесь ли вы Яндекс.Директ?
    
б. Пользуетесь ли Вы Всеми 
словосочитаниями?

в. Все ли «минус – слова» Вы 
исключили?







Словосочитан
ия 



Минус – 
слова 



6. Какие способы используете для   
привлечения внимания клиентов?

        а. Распродажа

        б. Скидки

        в. «Бесплатная услуга»



  7. Проведение Мероприятий

  а. Проводите ли Вы мероприятия для 
привлечения новых клиентов?

б. Информационное мероприятие?

   в. Мероприятие как спонсор в 
родной для фирмы теме?



                                                      Вывод :

Узнав для себя сейчас полезную  информацию, 
готовы  ли Вы начать доносить «Свой Фильм» , 
своё «ядро» виденья собственной   компании, 
до своих потенциальных клиентов?

Разрушить ту «оболочку», которая воспринимается теми 
клиентами,  которые проходят мимо Вас ,  поняв  и 
восприняв Вашу информацию не правильно.

Сейчас есть возможность для Вас выбрать те пункты, 
которые на данный момент нуждаются  Вашей компании  
в оптимизации деталей.


