
ПРИВЕТ)
Ты здесь, чтобы начать зарабатывать неплохие 

деньги в интернете.
Немного о себе: Меня зовут Игорь, я репетитор по 
Информатике для школьников и студентов. Недавно 
я понял одну очень, казалось бы, очевидную вещь: 
Продавать свои знания – это, конечно, хорошо и 
довольно прибыльно, НО намного эффективнее, 
удобнее и прибыльнее – это продавать свои знания и 
ОПЫТ. Ведь, когда я объясняю человеку как на 
языках программирования создаются сайты, я даю 
ему базовые знания и понятия не имею о многих 
нюансах – поэтому не могу их объяснить. То ли дело 
подкреплять все это опытом, ты можешь ответить на 
любой вопрос, потому что через это прошёл. Ты 
создавал сайты и знаешь: ЧТО да КАК.



Так вот, мы с тобой будем 
продавать свои знания и опыт по 

продаже схем в Телеграмм
ТРЕБУЕТСЯ:
▪ Знания: умение продавать приветствуется, 

умение пользоваться пк или смартфоном на 
начальном уровне

▪ Вложения: 1000 – 700 рублей
▪ Доп. Требование: постоянный (рекомендуемо) 

доступ в интернет (можно с телефона)



Что такое Телеграмм

▣ думаю всем известно, ну а если нет – это мессенджер, в 
котором существует огромное множество каналов 
(развлекательных, досок объявлений, чатов и др), где 
продаются различные товары и услуги.

▣ Конечно, множество товаров, продаваемых там – незаконны, 
но нас это никак касаться не будет.

▣ Нам интересны «Борды» - каналы, в которых выкладываются 
объявления о продаже различных обучающих материалов и 
вакансии для работы.

▣ Именно такие обучающие материалы (схемы заработка) мы и 
будем продавать.

▣ Сколько можно заработать на этом? По-разному, всё зависит 
от усилий прилагаемых вами. На данный момент мой рекорд 
193 300 рублей за месяц.

Ну что ж, приступим



ШАГ 1: (РЕГИСТРАЦИЯ)
Для начала создаём аккаунт в телеграмме.

Жмём «Продолжить на русском», 
Далее жмём «Начать общение».
Завершаем регистрацию



ШАГ 2: МАТЕРИАЛ ДЛЯ ПРОДАЖИ
А вот здесь и начинается самое интересное.
   На самом деле ответ может показаться слишком 
простым и даже банальным.
Какая же самая выгодная схема заработка в телеге?          

Пройдёмся по пунктам:
✔ Работа в любом месте и в любое время
✔ Не более 2-3 часов в день
✔ Профит более 50 000 рублей в месяц
✔ Схема абсолютно легальна
Звучит как сказка, не правда ли?
Ответ прост – это и есть продажа схем.



Получается, что материалом, который мы будем 
продавать, будут наши знания в области продажи 
схем, а именно – следующие шаги обучения.
Т.е. по сути, пройдя по данному пути, вы будете 
набирать учеников, которых будете проводить по 
нему же.
Почему у темы нет конкуренции? Всё просто – 
человеческая лень. Надейтесь, что хотя бы 2 из 10, 
купившие у вас обучение начнут работать по нему. 
И, вероятнее всего, только 1 из 20 дойдет до конца.

Поэтому, материал на продажу у нас уже готов.
Идём дальше



ШАГ 3: АНАЛИЗ ПЛОЩАДОК
Для того, чтобы работать дальше и найти 
аудиторию с которой мы будем работать, нам 
нужно проанализировать телеграмм каналы.
Воспользуемся сервисом https://tgstat.ru 



В строке «поиск каналов» вбиваем слова типа:
Схема заработка
Рынок
Бизнес
Market и тд

Цель поиска – каналы с количеством подписчиков 
от 1000 и с количеством просмотров на постах от 
250.
Удостоверьтесь, что канал выпускает регулярный 
контент (хотя бы 6-7 постов в неделю) и уточните 
цену выпуска объявления у админа или менеджера 
канала.



Примеры каналов, которые нам 
подойдут:



ШАГ 4: СОЗДАНИЕ
 РЕКЛАМНОГО ОБЪЯВЛЕНИЯ
Для того, чтобы составить рекламное объявление, вам нужно 
посмотреть ленту выбранных вами каналов и найти посты, 
которые привлекли ваше внимание больше всего.
Взяв самое лучшее из них, составьте своё объявление, 
соответствующее тематике данной схемы.
ОБРАТИТЕ ВНИМАНИЕ:

1) Не ставьте слишком высокую или слишком низкую цену. 
Рекомендуемая цена 750-3000 руб. Алгоритмы работы с 
другими ценами сильно различаются.

2) Не перебирайте с эмоджи, а выделяйте только самое 
главное.

3) Некоторые каналы требуют соблюдать особый стиль 
оформления.



Рассмотрим пример успешного
 объявления:

Чтобы нагляднее показать в чём суть объявления, 
перепишем его так, как его видит покупатель:



Теперь разберём всё по пунктам:
▪ 50к в месяц – достаточно хороший показатель. Не слишком большой, чтобы 

казаться выдумкой и необоснованным, однако достаточно приличная 
сумма и явно больше средней зарплаты нашей целевой аудитории.

▪ можно с телефона – гибкость. Удобство. Если можно работать с телефона, 
значит это достаточно легко. Значит можно работать в любом месте – это ж 
хорошо.

▪ 1,5-2 часа в день – как правило с точки зрения психологии покупатель 
замечает только последнее число. Не стоит делать его слишком большим и 
наоборот.

▪ Цена 1250 рублей первому, 1500 остальным – покупатель не особо обращает 
внимание на цену, однако это очень тонкий момент. Почему мы пишем 
так? Во-первых: это мгновенный эффект срочности, люди любят скидки, 
особенно когда разница существенна. Во-вторых: по факту тут не 2 цены а 
3, т.е. всем написавшим говорим, что они написали 2 или третьими, но мы 
готовы уступить в цене, если они возьмут в течение 2 часов. Не давайте 
времени больше – люди расслабляются, меньше тоже – не все успевают 
найти деньги.

▪ Согласен на гаранта – готовность работать через посредника – ключевой 
момент, подтверждающий вашу порядочность как продавца и реальность 
вашего продукта.

▪ Набираю не более 4 человек – Срочность, конкурентность. Т.е. существует 
шанс, который можно упустить. (Работает только для дорогих схем)



ШАГ 5: РАЗМЕЩЕНИЕ РЕКЛАМЫ
Когда ваше объявление будет готово, самое время заказать рекламу в 
выбранных вами сообществах. Для этого нужно написать менеджеру или 
администратору канала с просьбой разместить ваше объявление.
Контакты менеджера и администратора
 можно найти в информации о канале.

Рекомендуемое время публикации:
Будние дни: 8:00 – 12:00, 17:00 – 21:00
Выходные: 10:00 – 12:00, 19:00 – 23:00



ШАГ 6: ЗАКРЫТИЕ КЛИЕНТА
И вот ваше объявление наконец-то вышло.
Вам начнут писать люди, чтобы узнать о схеме 
подробнее.
Отвечайте им и закрывайте их на покупку.

Листни дальше





ЗАКЛЮЧЕНИЕ.

Помните: они пишут не только вам, а продаёт тот, кто 
первым ответил, поэтому рекомендую включить 
уведомления на телефоне.

Подведём итоги.
Мы выполнили ряд шагов:

1. Зарегистрировали аккаунт в Telegramm
2. Проанализировали «борды»
3. Составили продающее объявление
4. Закупили рекламу
5. Дождались выхода объявления
6. Закрыли клиентов
Что делать дальше? Просто повторяем шаги 2-6, при этом не забываем 
менять текст объявления. Будьте креативны. Для комфортной работы 
желательно иметь несколько аккаунтов и использовать их по очереди 
или вместе.
 Эта схема очень сильно зависит от опыта работы по ней, поэтому не 
унывайте и продолжайте тренироваться, чтобы выйти на приличный 
доход в кратчайшие сроки.
УДАЧНОГО ЗАРАБОТКА!


