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Рациональный потребитель (покупатель) 
- поступает так, чтобы при минимальных расходах приобрести максимальное 

удовлетворение его потребности, товары и услуги.









Обусловленным является такой покупатель
- поступки которого согласуются с теорией «психология поведения», 

называемая также теорией «стимул - ответ». Обусловленный покупатель 
реагирует аналогично собаке из эксперимента Павлова на выработку у него 

условного рефлекса путем многократного повторения рекламы.







Покупатель, руководствующийся глубинными мотивами

 - этот тип покупателя часто не осознает истинные мотивы своего выбора, с помощью 
покупки он решает в первую очередь свои внутренние психологические проблемы.







Покупатель руководящийся социальной самоидентификацией
 – этот тип покупателей приобретает товар в большей степени «напоказ» как 

признак определенной социальной/профессиональной принадлежности. 






