
Мотивационная программа для 
Sales

1)На ежемесячной основе, команде продаж 
off-trade, выставляется план по уровню доставки
(для всех один) и озвучивается на ОСМе
2)Каждый день специалисту БСЦ отправляется 
отчет по возвратам
3)В конце месяца, на основании отчета по 
возвратам, формируется список торговых 
представителей, которые выполнили план по 
уровню доставки, те ТП, которые выполнили 
план, награждаются пивом



Пример(План по уровню доставки 99,9%)


