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Исполнительное резюме

Целью настоящего проекта 
является оказание услуг в 

ногтевом сервисе

Оказание данного вида услуг 
является перспективным видом 

деятельности, так как рынок данного 
вида услуг является одним из 
перспектив рынков и имеет 

тенденцию к увеличению в связи с 
постоянным ростом на данную 

услугу. 

Общая стоимость проекта составляет 80 000,00 рублей 



Услуга
Услуги, которые планируется оказать 
заключаются в следующем:
✔ закупка необходимого оборудования и 

расходных материалов;
✔ поиск клиентов и обслуживание 

индивидуальных особенностей 
представленной услуги;

✔ непосредственное оказание услуги.

Цены на одну услугу (товара) 
планируют устанавливать в 

среднем размере 500,00 рублей

За год планируется оказать 1080 
услуг, что в расчёте на 1 месяц 

составит 90 услуг.



Производственный план

№ 
п/п Наименование Ед. 

изм.
Ко

л-во
Цена за 

1 ед. в руб.
Сумма 

в руб.
1

.
Кресла для мастера и 

клиента
шт. 1 10 000,0

0
10 000,
00

2
.

Маникюрный набор шт 1 3 500,00 3 500,0
0

3
.

УФ-лампа для для сушки 
гель-лака

шт 1 6 000,00 6 000,0
0

4
.

Ванночки шт 1 3 000,00 3 000,0
0

5
.

Маникюрный стол не ниже 70 
см

шт 1 5 000,00 5 000,0
0

6
.

Пр.  принадлежности шт 10 250,00 2 
500,00

 Итого:  15 27 750,0
0

30 000,
00

Для оказания данного вида услуг необходимо приобрести следующее 
оборудование:



№ 
п/п Наименование Ед. 

изм.
Кол

-во

Цена 
за 1 ед. в 

руб.

Сумма 
в руб.

1
.

Гель-краска шт 1 20,00 40,00

2
.

База шт 0,05 50,00 18,50

3
.

Гель-лак шт 0,04 400,00 60,00

4
.

Специальное средство для 
ногтей

шт 0,07 70,00 26,70

 Итого: шт  540,00 144,7



№ п/п Наименование затрат
Сумма в рублях
на 3 

600 услуг
на 1 

услугу
1. Материальные затраты 156 

240,00
43,4

0
2. Оплата труда наемных работников - -
3. Страховые взносы за наемных 

работников
- -

4. Амортизационные отчисления по 
оборудованию

30 000,
00

8,30

5. Затраты на аренду - -
6. Транспортные расходы - -
7. Расходы на рекламу 5 

000,00
1,40

8. Прочие расходы 18 000,
00

5,00

 Итого: 207 
240,00

58,1
0



Сильные стороны
1. Наличие необходимого 

оборудования.
2. Быстрое обслуживание.
3. Индивидуальный подход к клиенту.
4. Положительные отзывы о качестве 

услуг.

Слабые стороны
1. Низкий уровень 

платежеспособности.
2. Недостаточный опыт рекламы.

 

Возможности
1. Растущая потребность в услуге.
2. Наличие государственной 

поддержки бизнеса.
3. Введение дополнительных услуг.

Угрозы
1. Экономическая нестабильность.
2. Незастрахованность бизнеса.

Матрица риска (SWOT – анализ) 

План маркетинга 

Планируемый объем выручки от реализации (доходов) за 
планируемый год составит 540 000,00 (1080*500,00) рублей



Организационный план
 
Предпринимательская деятельность 

регистрируется в качестве 
индивидуального предпринимателя.

Форма собственности – частная.
Собственниками дела являются 

Фисенко Екатерина Вадимовна, 
Великород Алина Ивановна

Создания дополнительных рабочих 
мест (привлечения наемных 

работников) не планируется. Данный 
вид услуг будет оказываться силами 
индивидуального предпринимателя.

Общая стоимость проекта 
составляет 80 000,00 рублей, из них:

- личные средства (накопления) 
–80 000,00 рублей.



Для целей налогообложения доходы от нашего 
вида деятельности будут облагаться налогом по 

упрощенной системе налогообложения в 
соответствии с гл. 26.2 НК РФ «Упрощенная 

система налогообложения». 

Ставка налога составляет 15% (статья 
346.20 НК РФ).

Сумма годового налога определяется как 
разность выручки и себестоимости, умноженная 

на ставку налога:
(540 000,00 –209 240,00) * 15% = 49 614,00руб

Страховые взносы на планируемый 
год составят:

Взнос в ПФР: 29 354,00+ 1% * (540 000,00 – 
300 000,00) = 31 754,00 руб.

Взнос в ФФОМС: 6 884,00 руб.

Финансовый план



№ 
п/п Показатели

Сумма в 
1-й год 

деятельности, 
руб.

1. Выручка (продажи) 540 000,00
2. Себестоимость продаж (расходы), всего (сумма строк 

2.1-2.5)
в том числе:

209 240,00

3. Валовая прибыль/убыток (доход до налогообложения) 
(строка 1 – строка 2)

332 760,00

4. Налоговые выплаты 49 914,00
5. Страховые взносы за предпринимателя в виде 

фиксированного платежа
49 746,48

6. Чистая прибыль (чистый доход) (строка 3 – строка 4 и 
5)

        
233 099,52

7. Использование чистой прибыли (чистого дохода):  
7.1

.
На расширение производства/накопление 33 099,52

7.2
.

На распределение/потребление 200 000,00

План доходов и расходов 



№ 
п/п Показатели

Сумма в 
1-й год 

деятельности, 
руб.

1. Средства на начало года (отчетного периода) 0,00
2. Приход денежных средств, всего (сумма строк 2.1-2.5)

в том числе:
620 000,00

3. Расход денежных средств, всего
в том числе:

186 240,00

4. Увеличение (+), уменьшение (-) денежных средств 
(строка 2 – строка 3)

433 740,00

5. Средства на конец года (отчетного периода) (строка 1 + 
строка 4)

433 740,00

План движения денежных средств 



Расчет показателей эффективности 
деятельности предприятия

 
Срок окупаемости капиталовложений:
Т = К/П, где
К – сумма капиталовложений, руб.;
П – валовая прибыль, руб.
Т = 80 000,00/332 760,00 = 0,24 года

 
Коэффициент эффективности 

капиталовложений:
К = П/К
К = 332 760,00/80 000,00 = 4,20
 
Рентабельность:
Р = П/В*100%, где
В – выручка, руб.
Р = 332 760,00/540 000,00*100 = 61,60 %



Спасибо за внимание!!!!


