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Бизнес-план 
рассчитан 

на открытие частного 
детского сада 

«Росточек» для детей 
от 2 до 4 лет.



     Детский сад «Росточек» ориентируется на детей 
от 2 до 4 лет.
Концепция детского сада «Росточек» — создание 
безопасной и благоприятной среды для гармоничного 
развития ребенка.
   Дизайн детского сада «Росточек» выполнен в светлых 
тонах с крупными рисунками, понятными для детей.
    Для развивающих игр используется только 
сертифицированные пособия и игры, безопасные для 
ребенка. Для развития детей используется примерная 
программа «От рождения до школы»  доказавшая свою 
эффективность за много  лет работы.
Особое внимание уделяется питанию детей. В детском саду 
«Росточек» для приготовления пищи используются только 
качественные продукты и артезианская вода для 
приготовления пищи.



    Перспективность ведения бизнеса в сфере
частного сектора дошкольного образования 
обуславливается высоким спросом 
на предоставляемые услуги в 
связи с дефицитом мест в государственных 
детских садах.



⦿ Вместимость детского сада 27 детей (3 группы 
по 9 детей в каждой).

⦿ Максимальной наполняемости детский сад 
достигает на 4 месяц.

⦿ Стоимость месячного пребывания ребёнка 
в детском саду — 25 000 руб.



Описание рынка сбыта
Государственная политика, направленная 
на увеличение рождаемости, дает положительный 
результат и последние 15 лет население России 
стремительно растет. Одновременно, мы наблюдаем 
дефицит мест в государственных садах, а в 2014 году 
вовсе отменили ясельные группы для детей до 3-х лет. 
Все эти факторы способствуют увеличению спроса 
на коммерческие услуги по  воспитанию, просмотру 
и уходу за детьми и развитию рынка частных детских 
садов.



Сложная экономическая ситуация в настоящее 
время, как не странно, благоприятное время для 
открытия частного детского сада:
во время кризиса мамы вынуждены раньше 
выходить на работу и отдавать ребенка в детский 
сад.
детские сады направлены на внутренний рынок, 
себестоимость их услуг не зависит от курса 
доллара;
наблюдается снижение арендных ставок и есть 
возможность договорится с арендодателями 
о минимальной плате за помещение.



Маркетинговый план
Начинать рекламную кампанию детского сада 
«Росточек» необходимо за месяц до его 
открытия. Для успешного набора детей 
в детский сад используются несколько 
инструментов:
вывеска,
реклама в окнах,
листовки,
интернет,
кросс-маркетинг,
сарафанное радио.



План производства
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Частный детский сад 
«Росточек» включает 

в себя следующие 
помещения:



Помещение Назначение Минималь
ная 
площадь 
кв.м

Количество 

Столовая прием пищи
 проведение занятий
проведение праздников

20 1

Группа спальня
игровая комната
Проведение занятий

30 3

Гардероб переодевание
хранение личных вещей 
ребенка

15 1

Кухня приготовление пищи
 хранение продуктов

12 1

Подсобное 
помещение 

стирка и сушка белья
 хранение инвентаря

6 1

Туалет хранение горшков
мытье рук

3 2



Режим работы детского сада «Росточек»: 
с понедельника по пятницу, с 7:00 до 19:00
Возрастная категория детей: от 2 до 4 лет, младшая 
и средняя возрастная группа.
Количество групп: 3 (две младшие группы и одна 
средняя)
Количество детей в одной группе: 9 человек.
Итого: вместимость детского сада 27 детей 
(3 группы по 9 детей в каждой).
Полной загруженности планируется достичь 
за четыре месяца после открытия.



Штатное расписание детского 
сада «Росточек »

Должность Кол-во человек Оклад в руб. Кон.сум.

Ген.директор 1 60000 60000

Заведующая 1 40000 50000

Инвестор 1 40000 50000

Уборщица 1 12000 12000

Воспитатель 3 30 000 90 000

Помощник 
воспитателя

3 20 000 60 000

Мед. сестра 1 15 000 15 000

Бухгалтер 1 15 000 15 000

Итого 352 000



Инвестиции
⦿ Инвестиции в открытие частного 

детского сада: 2 024 000 руб.
⦿ Размер ежемесячной выручки — 

675 000 руб.
⦿ Ежемесячные затраты составят 

475 000 руб.
⦿ Срок окупаемости — 1 год.



Финансовый план
Затраты на открытие детского сада «Точка Роста»

№п.п Наименование Сумма руб

1 Приобретение Франшизы 350 000

2 Мебель. Орг. Техника 679 000

3 Пособия 300 000

4 Вывеска 50 000

5 Юр. Затраты 30 000

6 Канц. Товары 15 000

7 Ремонт 400 000

8 Оплата за аренду (пол года) 200 000

Итог 2 024 000



Стоимость пребывания 1 ребенка 
в детском саду в месяц — 25 000 руб.
Первоначальный платеж за 1 ребенка 
(оплачивается при поступлении 
в детский сад) — 25 000 руб.
Количество детей в детском саду — 
27 человек.
Выручка в месяц — 675 000 руб.

Выручка детского сада



Риски 
При открытии детского сада «росточек» существует три основных риска, 
которые могут помешать успеху:

Риск Минимизация риска 

Закрытие сада 
в связи 
с нарушениями 
требований 
Роспотребнадзора

Покупка франшизы детского сада «Росточек» сводит 
этот риск к нулю, т.к. юристы Управляющей 
компании всегда в курсе последних изменений 
и оказывают поддержку пртнерам.

Подбор 
неквалифицированн
ого персонала, 
который повлечет 
за собой снижение 
качества услуг 
и отток клиентов

Персонал постоянно обучается. Проходит курсы 
педагогического роста 

Низкий спрос 
на услуги детского 
сада

Перед открытием детского сада необходимо 
самостоятельно изучить спрос не только в своем 
городе, но и в том районе, где он хочет начать 
бизнес.



Конкуренты 


