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1. Определение электронной коммерции
Электронная коммерция – это торговая деятельность, при которой выбор 
и заказ товаров проводится с использованием технологий интернет, а 
расчеты между покупателем и поставщиком осуществляются с 
использованием электронных средств платежа.

• электронный обмен информацией 
(Electroniс Data Interchange, EDI);

• электронное движение капитала 
(Electronic Funds Transfer, EFT);

• электронную торговлю (e-trade);
• электронные деньги (e-cash);
• электронный маркетинг (e-marketing);
• электронный банкинг (e-banking);
• электронные страховые услуги 

(e-insurance).



2. Виды электронной коммерции
• B2B(Business-to-Business)  Деловые отношения между коммерческими 

организациями (юр. лица) по поводу обмена товарно-материальными 
ценностями;

• B2C(Business-to-Customer) Отношения возникающие между 
юридическими и физическими лицами по поводу обмена товарно-
материальными ценностями;

• B2E(Business-to-Employee) Отношения возникающие между 
руководством и ее работниками;

• B2G(Business-to-Government) Деловые отношения возникающие между 
правительством и сферой бизнеса;

• G2C(Government-to-Customer) Взаимодействуют правительства и 
граждане в интерактивной среде

• C2C(Custome-to-Customer) Способ осуществления коммерческой 
деятельности между двумя потребителями которые являются 
физическими лицами.



3. Определение способов оптовой 
торговли в электронной коммерции

1) Интернет-аукционы;
2) Торговые интернет-площадки;



1) Интернет-аукционы

• Стандартный аукцион (Английский аукцион);
• Голландский аукцион;
• Аукцион одновременного предложения (First-price);
• Двойной аукцион (Double auction);
• Аукцион закрытых предложений (Second-price sealed 
bid).



Зарубежные интернет аукционы:

Российские интернет-аукционы:



2) Торговые интернет-площадки
1) Выросшие из интернет-магазинов;
2) Выросшие из интернет-аукционов;
3) Независимые торговые площадки;
4) Зависимые торговые площадки.
 



Выросшие из интернет-магазинов

Выросшие из интернет-аукционов

Независимые торговые площадки

Зависимые торговые площадки



4. Перспективы развития оптовой 
торговли в сфере электронной коммерции

• Расширение номенклатуры предлагаемых товаров до 
промышленной продукции (станки, комплектующие и 
др.);

• Развитие распределительных центров;
• Оптимизация логистических цепочек  доставки партии 
заказа (От двери к двери);

• Разработка новых проектов транзитной оптовой 
торговли посредством электронной коммерции.
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