
Схему на след. 
страницу

Обыграть фото, 
отражающее смысл этапасюда

Или сюда

- На этом примере нужно согласовать макет (структуру).

Пока не реализовано:

1.Фото отражающее смысл этапа (на первой странице)

2. Перечень того что получает клиент (на первой 
странице)

Вместо схемы 
список того что 
получает клиент

Выделить красным все 4 пункта, а 4й оставить 
большим, т.к. клиент получает все 4 решения в данном 

этапе.

АУДИТ (тем же размером 
шрифта что и соседние 
блоки), иначе мы его 
получается выделяем



Развитие продаж «ПОД 
КЛЮЧ»

(и как-то покрупнее)

Развитие продаж «ПОД КЛЮЧ»

Наиболее комплексный и системный инструмент по развитию 
продаж и бизнеса от LEXON BLITZ.

Включает в себя все предыдущие решения Программы, а также добавляет 3 
месяца работы экспертов по развитию Ваших продаж.
Такой подход позволяет делегировать все сложны этапы работы 
профессионалам, обучить Ваших сотрудников, проконтролировать все 
этапы внедрения решений и добиться гарантированного роста продаж в 
отдельных случаях в 2 и более раза.Приобретая пакет Развития продаж «ПОД КЛЮЧ» вы получаете: (КАК-ТО 
ВЫДЕЛИТЬ)

3 МЕСЯЦА 
РАЗВИТИЯ ДО 
РЕЗУЛЬТАТА

НЕСКОЛЬКО ПРАВОК ПО ТЕКСТУ:

А ТАКЖЕ СВЕРХ ТОГО:
РАЗРАБОТКУ КОМПЛЕКСА МЕР ДЛЯ ДОСТИЖЕНИЯ ЦЕЛЕВОГО РОСТА
СОЗДАНИЕ И ВНЕДРЕНИЕ СТРАТЕГИИ РАЗВИТИЯ ПРОДАЖ, ИНДИВИДУАЛЬНОЙ ПОД 
ВАШ БИЗНЕС
ТРЕНИНГ ПЕРСОНАЛА
КОУЧИНГ РУКОВОДИТЕЛЕЙ
И ряд других бонусов.

АУДИТ И ОЦЕНКУ ТЕКУЩЕГО СОСТОЯНИЯ СИСТЕМЫ 
ПРОДАЖ

3 МЕСЯЦА РАБОТЫ ПРОФЕССИОНАЛОВ НАД РАЗВИТИЕМ ВАШИХ ПРОДАЖ, «ПОД 
КЛЮЧ»
ГАРАНТИРОВАННЫЙ РОСТ ПРОДАЖ МИНИМУМ НА 40%

ВЫЯВЛЕНИЕ И ЛИКВИДАЦИЮ ФАКТОРОВ, ТОРМОЗЯЩИХ РОСТ ПРОДАЖ И 
РАЗВИТИЕ БИЗНЕСА

ГАРАНТИЮ ВОЗВРАТА СРЕДСТВ ЕСЛИ РОСТА НЕ ПРОИЗОШЛО

Красным только для удобства чтения
Но в оригинале тоже нужно немного ярче – т.к. синий 

сливается и не дает ценности


