
          

                                                     
Один день из жизни 

риэлтора 
(что входит в зону 

компетенций риэлтора. 
особенности профессии) 



РИЭЛТОР



Немного истории
• 1880 г. С-Петербург – появление первой в 

России справочно-комиссионерской конторы.
• 1916 г. – появление в США термина «риэлтор», 

т.е. человек, оказывающий посреднические 
услуги на рынке недвижимости.



продавец          покупатель

- оценка объекта 
недвижимости

- реклама объекта 
недвижимости

- поиск покупателей
- сбор пакета 

документов

      
       - подбор объекта 
       недвижимости
       - юридическая 
       проверка 
       недвижимости

С Д Е Л К А

Риэлтор



Зона компетенций 
риэлтора
Гос. Учреждения (росреестр, 
БТИ, кадастровая палата, 
нотариус, опека и т.д)

Банки, оценочные 
компании 

ЖКХ (УК, ТСЖ, и 
т.д.)

Рынок недвижимости:
- новостройки
- вторичное жилье
- коммерческая недвижимость
- загородная недвижимость

юридические 
аспекты сделки

социальные 
программы



Особенности 
профессии

• Ненормированный рабочий день
• Соблюдение дресс-кода
• Высокий уровень доходов
• Особые психологические требования: 

стрессоустойчивость, оптимизм, 
коммуникабельность, умение принимать 
правильные решения

• Мобильность, обучаемость, стремление к 
успеху



    Обучение
• Школа начинающего риэлтора
• Встречи с представителями банков, 

застройщиков, гос. органов (опека, 
пенсионный фонд, налоговая служба)

• Экскурсии на строящиеся объекты, 
   загородные объекты
• Мастер – классы, тренинги
• Школа менеджера



   Карьерный рост

Стажер

Специалист

Ведущий 
Специалист

Руководитель 
направления




