
Решение квартирного вопроса
для каждого желающего

с любым уровнем дохода

ВЫГОДНО  ДОСТУПНО  НАДЕЖНО  РЕАЛЬНО



ВЛАДИМИР КИМ
 
• Предприниматель с 
   опытом более 25 лет
• В разных бизнесах достигал 

высоких результатов
• Свыше 1миллиарда руб. 

страховых сборов 
структурой в компании 

     

г. Санкт-Петербург



�Как накопить на квартиру наиболее выгодно
�Как решить квартирный вопрос без кредитов 

и долгов?

�Как быстро  получить  квартиру
�Какие  доходы  можно получить?

Сегодня Вы узнаете:



Варианты решения квартирного вопроса

получить
от государства

накопить
и купить

купить с 
доплатой

ипотека
долевое

строительство



Любой вариант решения квартирного вопроса 
требует накопления



Накопления на квартиру

!

срок накопления

3 000 000 руб.

20 лет5 лет 10 лет

25 000 руб.
сумма,

ежемесячно 12 500 руб.

сумма накопления

50 000 руб.



Где
копить?

В страховой
компании

В банкеДома

Накопления на квартиру



Сравнение вариантов накопления.
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-

- -

наследникам 
по закону 

о наследовании

Защищенность денег

+ +
Инвестиционный

доход

+❑от инфляции

+
Страховая

защита
Выгодоприобретателю
в течение 20 дней
после представления 

медицинских документов
и признания

наступившего события
страховым случаем

Выплата
в случае смерти

- -возврат налогового вычета 
13 % по НДФЛ +

Банковский
депозит

Страховая
компания

Накопления
дома

-

-
-

+

+
+-

❑от физического
уничтожения

❑от конфискации
❑от кражи

+

+





Регламент деятельности

Статья 39

Глава III, статьи с 25 по 29 
«Обеспечение 

финансовой устойчивости 
и платежеспособности 

страховщиков»

часть вторая, Глава 48 
«Страхование»



Осуществление деятельности



Рейтинг надёжности

Эксперт РА в 2016 году присвоил компании уровень надёжности А, но в связи с 
пересмотром методологии рейтинг был изменен на ruBB+. Рейтинг ruBB+ был 
подтвержден в 2018 году. 
RAEX (Эксперт РА) включено в реестр кредитных рейтинговых агентств ЦБ РФ



Член 
профессиональной 

Ассоциации 
Страховщиков 

Жизни



Swiss Re входит в число крупнейших
перестраховочных обществ мира

Swiss Re  –   швейцарская
точность  и  аккуратность

Наши партнёры по перестрахованию рисков

РНПК    –   государственный 
гарант надёжности



Уставный капитал  обеспечивает платёжеспособность страховщика.
 

Активы компании - то, чем она владеет. Эти ценности обеспечивают выполнение 
компанией взятых на себя обязательств.
 

Резервы - это средства, необходимые для выплат при наступлении страховых случаев.

Основные показатели компании за 2014-2017, 
руб.

Уставный капитал – 240 000 000 руб.



Структура активов ООО СК «ДЕЛО ЖИЗНИ» в 2017 г.  

Обязательства компании составляют 
2 357 693 тыс. рублей

Структура Активов ООО СК «ДЕЛО 
ЖИЗНИ»

Акции: ПАО «Газпром»; ПАО «Банк ВТБ»; ПАО «ИНТЕР РАО ЕЭС»; ПАО 
«МАГНИТОГОРСКИЙ МЕТАЛЛУРГИЧЕСКИЙ КОМБИНАТ»; ПАО АК 
«АЛРОСА», ПАО «СЕВЕРСТАЛЬ» и т.д.

Облигации: Государственные и муниципальные образования; АО 
«Альфа Банк»; ПАО «ВЫМПЕЛ-КОММУНИКАЦИИ»; АО «ГАЗПРОМБАНК»; 
ПАО «РОСБАНК»; ГОСУДАРСТВЕННАЯ КОРПОРАЦИЯ «БАНК РАЗВИТИЯ И 
ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ», «ВНЕШЭКОНОМБАНК», 
«МЕЖДУНАРОДНЫЙ ИНВЕСТИЦИОННЫЙ БАНК», «ВСЕРОССИЙСКИЙ БАНК 
РАЗВИТИЯ РЕГИОНОВ» и т.д.



Квартирная программа

ДОМ

НАДЕЖНОГО

БУДУЩЕГО

Программа поощрения партнеров компании



Женщина, 30 лет, период: 20 лет, 
взнос в месяц: 10 т.р. 

ОСС: 4 000 000р. 
ГСС:  3 000 000 р.

5030 t20 лет

инвестиционный 
доход

Программа «Надёжное будущее»

Гарантированная Страховая Сумма

Риски:✔смерть по любой 
причине

✔инвалидность  
I, II гр. по НС

Ожидаемая Страховая Сумма 4 000 0000 руб.

3 000 000руб.

2 400 000руб.Накопления

Срок действия – от 5 до 20 лет
Возраст – от 18 до 60 лет 
Периодичность взносов: квартальный, полугодовой, годовой



t20 лет

Программа «Дом надёжного будущего»

Как стать участником программы ДНБ?
�оформить договор «Надёжное будущее» (НБ)
�годовой взнос (за последний год)

Что это даёт?
� Срок оплаты взносов уменьшается на 1 год
� Увеличивается ожидаемая страховая сумма (ОСС)



Условия участия
в программе «ДОМ НАДЕЖНОГО БУДУЩЕГО»

  Оформить программу ДНБ

Выполнить объем продаж = 
стоимости квартиры = страховой 
защите

Сделать не менее 3-х личных продаж  



Срок получения квартиры

Компания время 
не регламентирует Срок зависит

КВАРТИРУ

АКТИВНОСТЬ



Расчет количества и сроки

месяцы 1 2 3 4 5 6

Вы(ЛП)

Группа

Всего

1
1

1

1

1

1

1

7

1

7

15

1

15

31

1

31

63

Условия выполнения программы ДНБ:
�  ЛПДНБ ≥ 3
� ∑ ГО = стоимости квартиры

1+2= 3

+ 4 =7

Вы сделали 6 ЛП 



Как быстро «сделать» квартиру?

1 продажа выполнение 
квартирной программы

в 1 месяц  6 месяцев
в 2 месяца 12 месяцев 

в 3 месяца (кв-л) 18 месяцев (1,5 года)
в год 6 лет



Выбор квартиры 
при выполнении условий программы «ДНБ»

Самостоятельный выбор квартиры 
в любом регионе России



Перечень документов на квартиру
после выполнении условий программы «ДНБ»





Ваши действия

• Свяжитесь со своим консультантом
• Оформите программу ДНБ
• Начинайте выполнять условия



Доходы за реализации ДНБ

  При выполнении квартирной программы,
  сколько  заработаем?  
  

• V продаж = 63 продажи  х 30 тыс. руб (средняя 
стоим. сделки) = 1 890 000 руб

  Доход (20%)  = 378 000 руб



Как заработать больше!

•  на 7 месяц: 
   V продаж =  64 продажи  х 30тыс.руб = 1 920 000 руб
   Доход (20%) = 384 000 руб

•  на 8 месяц: 
• V продаж = 128 продаж  х 30 тыс.руб = 3 840 000 

руб 
    Доход (20%) = 768 000 руб.



Продолжить или остановиться?

• Можно создать растущий доход
• Можно выйти на пассивный доход
• Можно создать свое дело на долгие годы 

 



Пример роста товарооборота
               2014 декабрь              2016 декабрь



За 2017 год сборы по страхованию в России 
(кроме обязательного медицинского страхования) 
составили 

1,27 триллионов рублей
Сборы по страхованию жизни

331,5 миллиардов рублей

СТРАХОВАНИЕ =ВОЗМОЖНОСТЬ  
ЗАРАБОТАТЬ



Ключевые показатели страхового рынка РФ*

*Источник: Центральный банк Российской Федерации.

2015
млрд. руб.

2016
Млрд. руб.

2017
Млрд. руб.

Прирост
млрд. руб. %

129,7 214,3 331,5 117,2 53,7%

Динамика страховых премий в страховании жизни

Страхование жизни в 2017 году являлось Абсолютным лидером по темпам роста. Сборы 
страховщиков в этом сегменте выросли на 53,7% – до 331,5 млрд р. (19,5% за 2015 год и 
65,3% за 2016 год)..

Доля премий по страхованию жизни в общем объеме  страховых премий в 2017 году 
достигла 25,9%, увеличившись за год на 7,7 процентного пункта. 



Перспективы рынка страхования жизни

Доля граждан, имеющих полис страхования

Россия Страны с развитой 
экономикой

15%



Незначительная конкуренция



Отсутствие рисков

      Приобретение полиса – это не вложение в бизнес

     Клиент приобретает финансовую защиту на случай непредвиденных 
     ситуаций со здоровьем, жизнью (НС)

         или 
     для накопления на свое будущее и детей, плюс защита

Поэтому нет потери денег



В ч.2  вы узнаете:

• Что такое платное и бесплатное 
страхование

• Как происходят начисления 
доходов

• Как за один и тот же объём 
продаж получить в 2 раза 
больше денег.

• Пошаговый алгоритм действий.
• Технология работы
• Как можно получить от компании 

автомобиль, путешествия  и др. 
в подарок.

       


