
Упаковка 
проекта для 
инвестора
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Чтобы «упаковать» проект нужно:
� Попытаться понять, чего хочет и ожидает инвестор
� «Правильно» донести свой проект до инвестора

WIN - WIN
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Зачем инвестору инвестировать?
Профили инвестора
� Стратегический / портфельный
� Рискофил / Рискофоб
� Долгосрочный / Краткосрочный
� Материальные выгоды / Нематериальные выгоды
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Примеры «неочевидных» целей 
инвесторов
� «Достройка» существующего бизнеса
� Реализация возникшего потенциала
� Борьба с конкурентом
� PR-задача
� …
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Что «покупает» инвестор?
� Дополнительные доходы? На какой период?
� Долю рынка / оптимизацию своего бизнеса?
� Команду?
� Нематериальные активы (связи)?

5



Ключевые «маркеры» для инвестора
� Вера в проект!
� Опыт и потенциал команды (текущий или возможный)
� Тренды рынка / аналоги
� Фишки (bullet feature)
� Стадия реализации проекта
� Глубина проработки проекта и понимание нюансов
� Параметры проекта (объем инвестиций, cashflow, NPV, 

точка безубыточности, срок окупаемости, риски…)
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Итак, перед написанием презентации 
необходимо…
� Понять, что нужно инвестору
� К какому типу (профилю) он относится
� В каких типах бизнесов он уже присутствует
� Находится ли он «глубоко в теме» вашего проекта
� Почему он «купит» ваш проект?
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Что хочет получить предприниматель?
� Деньги
� Помощь

Данные Росстата в России 5,5 млн МСП 25% 
работающий 50% торговля, 32% услуги. Как им привлечь 
деньги? 
Остатки на банковских счетах физ. лиц Сбербанка 31 
млн чел. 28 трлн рублей!!
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Жизненный цикл стартапа
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Проверка гипотезы 2: 
Жизнеспособность бизнес-
модели1

бизнес-модель1→тестирование 
→бизнес-модель2
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Проверка гипотезы 1:
Жизнеспособность идеи

ценность→продукт→
прототип→команда → 
бизнес-модель 

Проверка гипотезы 3: 
Жизнеспособность 
бизнес-модели 2

бизнес-модель2 → 
тестирование→
бизнес-модель3 
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Три уровня упаковки. Базовый
от 30 сек. до 5 минут от 5 до 12 слайдов

� Название, логотип проекта. Сколько надо денег
� Идея проекта (суть проблемы, решение)
� Прототип (если можно показать)
� Команда
� Контакты
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Три уровня упаковки. Второй уровень 
Показывает привлекательность вложения средств для инвестора 
15-20 слайдов до 20 минут

� Название 
� Идея проекта
� Прототип
� ЦА
� Описание потребности ЦА 
� Анализ конкурентов
� Способ вывода на рынок
� Монетизация. Описание бизнес-модели
� Описание команды и фотосессия
� Финансовый план
� Риски
� Контактная  информация
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Три уровня упаковки. Третий уровень

Цель –проведение переговоров для 2, 3 раунда переговоров 
вложения средств для инвестора 
25-30 слайдов от 30 минут

� Сайт компании
� Прототип 
� Видеопрезентация прототипа
� Статистика первых продаж. Реальные кейсы
� Финансовый план, план выхода или Стратегия 

масштабирования
� Права собственности на интеллектуальный продукт
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Название и логотип проекта
Название + логотип + потребность в инвестициях

Материалы сайта ahttp://sber.hooboo.ru/
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Инвестпредложение 
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• Мне надо 10 млн 
рублей за 15% 
компании
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• Мне надо 5 млн 
рублей на 3 года 
под 12% годовых
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•Могу продавать 
вашей компании 
комплектующие, 
оказывать услуги

•Благотворительность 
и общественная 
полезность
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Команда
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Проект (название) создает (предложение 
клиентам) помогающий (описание аудитории) 
решать (проблему) при помощи (секретный соус)

Проблема

• Значимость для потенциальных клиентов

• Позиционирование продукта. Что делает продукт уникальным и 
отличающимся от подобных?
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Картинка вашего 
потенциального 

продукта

Проблема
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Решение 
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Проблема 

Решение 

20



Решение

Проблема 
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Решение 

Проблема  
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Прототип

1. Доказать, что это работает
2. Дать  попробовать
3. Опыт использования
4. В чем удобство, красота, 
уникальность
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Прототип: Правильные слова
� Это круто потому что 
� Это ново потому что
� Это просто потому что
� Это весело потому что
� Этого не было потому что
� Это отличается тем, что
� Мы лучше конкурентов тем, что
� ЭТО БЕСПЛАТНО!
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Конкуренты
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Конкуренты
26



«Секретный соус»
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ЦА
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ЦА
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ЦА
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Рынок

Материалы сайта ahttp://sber.hooboo.ru/
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Монетизация
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Финансовый план и 
потребность в инвестициях
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Масштабирование: будущее
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Контакты
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Итого!
1. Название и логотип проекта 
2. Проблема
3.  Решение 
4. Прототип 
5. Конкуренты 
6. ЦА и портрет потребителя 
7. Рынок
8.  Монетизация
9. Финансовый план и потребность в инвестициях

10. Спасибо за внимание + Контакты
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Что-то еще?
1. Опыт работы, карьера
2. Партнеры
3. Консультанты 
4. История создания идеи
5. Активы которые уже есть 
6. Клиенты которые уже есть
7. Риски
8. Сценарий выхода из бизнеса

37



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!
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Инвестиционные фонды поддержки 
инвестпроектов
• https://ru.investinrussia.com/assistance-in-project-implementation
• http://www.rsci.ru/grants/grant_news/296/242214.php?sphrase_id=67

4635
• http://fasie.ru/
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