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План лекции 
1. Партнерские связи в предпринимательской 

деятельности.
2. Предпринимательские сделки и их виды. 
3. Договор  – основной документ проведения 

предпринимательских (коммерческих) сделок. 
4. Роль посредников в предпринимательстве



 
Партнерские связи в предпринимательской 
В условиях рынка любой предприниматель 

нуждается в эффек тивных партнерских 
связях, в ходе которых он может результа 
тивно осуществлять свою деятельность. 
Каждый предпринима тель при 
планировании своей деятельности и 
разработке бизнес-плана обязательно 
учитывает возможность установления 
необхо димых и эффективных партнерских 
связей. Всем этим занимает ся множество 
разнообразных организаций, составляющих 
необхо димую инфраструктуру рынка, с 
помощью которой предпринима тели могут 
устанавливать деловые взаимоотношения и 
вести ком мерческие операции.



 • Деятельность предпринимательских предприятий в 
любых сферах экономики вписывается в совершение 
сделок, заключенных с хо зяйствующими партнерами 
договоров и исполненных их сторона ми. Сделками 
признаются действия граждан и юридических лиц, 
направленные на установление, изменение или 
прекращение гражданских прав и обязанностей.

Сделки могут быть многосто ронними, двусторонними 
или односторонними. Односторонней считается 
сделка, для совершения которой, в соответствии с 
законодательством или соглашением сторон, 
необходимо и достаточно выражения воли одной 
стороны. Первые два вида сделок являются 
договорами, то есть для их совершения необхо димо 
выражение согласованной воли двух сторон 
(двусторонняя сделка) либо трех или более сторон 
(многосторонняя сделка). Договор является 
разновидностью сделки и все гда заключается в 
письменной форме.



 Односторонняя сделка создает обязанности для лица, 
совершившего сделку. Она может создавать обязанности 
для других лиц лишь в случаях, установленных 
законодательными актами либо соглашением с этими 
лицами. 

Сделка считается совершенной под отлагательным 
условием, если стороны поставили возникновение прав и 
обязанностей в зависимость от обстоятельства, 
относительно которого неизвестно, наступит оно или не 
наступит. 

Сделка считается совершенной под отменительным 
условием, если стороны поставили прекращение прав и 
обязанностей в зависимость от обстоятельства, 
относительно которого неизвестно, наступит оно или не 
наступит. 

Абстрактность сделки означает, что ее 
действительность не зависит от основания – цели сделки. 

Каузальные сделки – сделки, из содержания которых видно, 
какую цель преследуют ее стороны. Действительность 
каузальной сделки ставится в зависимости от ее цели. 
Цель должна быть законной и достижимой. Каузальная 
сделка является  противоположным видом абстрактной 
сделки.



 • Договор представляет собой юридический 
документ (если он заключен в соот ветствии с 
законом), устанавливающий права, 
обязанности и ответственность сторон. Если 
после заключения договора принят закон, 
устанавливающий для сторон иные правила, 
чем те, кото рые действовали при заключении 
договора, условия заключенно го договора 
сохраняют силу, кроме случаев, 
предусмотренных законом. Как правило, 
договор, как соглашение сторон, включает 
три стадии: заключение, исполнение и 
прекращение.



Контрольные вопросы
1.  Развитие венчурного предпринимательства
2. Роль бизнес-инкубатора в 
предпринимательстве РК
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