
Спортивно-танцевальный кружок
Дерево целей

Ненастьева Екатерина

Ивановская Ангелина



Спортивно- танцевальный 
кружок

Маркетинг 
Клиенты и 

хореографы 
Организация 

кружка в школе

Низкая 
конкуренц

ия в 
данном 
районе

Низкая 
стоимость

Развитая 
транспорт

ная 
инфрастр

уктура

Привлече
ние 

школьни
ков

Практика

Поиск 
практика

нтов

Приглашения 
практикантов 

из высших 
учебных 

заведениях

Опыт

Высокое 
качество 
работы

Индивидуальный 
подход к клиентам

Школа 
расположена не 
далеко от дома

Знакомая для 
ребенка 

обстановка

Хорошее 
обслужива

ние



Стоимость одного занятия                                                                        -200р
Стоимость индивидуального 
занятия               

                                         -500р

Стоимость абонемента на 5 
занятий        

                                                    1000р

График занятий

Врем
я

Понедельн
ик

Вторник Среда Четверг Пятница

17:0
0-18
:30

Силовые 
занятия

Классические 
танцы

Стабилизирующ
ие занятия

Современн
ые танцы

Современн
ые танцы

18:50
-20:2
0

Классическ
ие танцы

Стабилизирующ
ие занятия

Современные 
танцы

Силовые 
занятия

Классическ
ие танцы

По субботам будут проводиться индивидуальные 
занятия



Оборудовани
е
Название Количество Стоимость Общая сумма
Гимнастические 
мячи

10 350 3500р

Гантели 10 150 1500р
Кольца 10 200 2000р
Обручи 10 150 1500р
Маты 10 500 5000р
Муз.центр 
Samsung MM-J320

1 5720 5720р

Итого     19220р

Персона
л
Сотрудник Зарплата
Уборщица 4000 в месяц
Преподаватели Зависит от кол-ва клиентов и 

составляет 10% от прибыли 
организации



Риск
и
Вид риска Причины возникновения Описание ущерба Меры по борьбе с риском

Маркетинговые риски Неверный прогноз на спрос 
услуги

Уменьшение прибыли Более точное определение 
потребностей клиентов. Мероприятия 
для удержания и развития клиентской 
базы. Сдельная з/п с преподавателями.

Финансовые риски Следствия реализации 
маркетинговых рисков, 
изменение в договорах 
аренды.

Дополнительные затраты, в 
противном случае 
прекращение деятельности.

Реализация мер по борьбе с 
маркетинговым риском.Добавление в 
договоры об изменении стоимости услуг 
и поставки оборудования.

Организационные риски Сложности с оформлением 
документов.

Возможный отказ от 
деятельности  

Социальные риски Некачественное 
предоставление заявленных 
услуг, частая смена 
преподавателей.

Снижение спроса на услуги 
секции

Набор 
высококвалифицированного 
персонала, мотивация 
учителей высокой з/п.

Форс-мажор Пожары, стихийные бедствия, 
приподные катаклизмы и т.д

Прекращение деятельности на 
неопределенный срок.

Страхование


