
Продукты
«Тендер-Брокер»

Департамент кредитования малого и среднего бизнеса



Название
презентации Calibri Bold 18/18Цель, задачи, результат

Цель данной компании – стать одним из крупнейших тендерных брокеров 
(посредников) в РФ, до 2017 года.

Задачи данной компании - это решения проблем, касающиеся процессов, 
происходящих на электронной площадке и во вне, связанных с участием в той 
или иной тендерной процедуре. На начальном периоде ориентация на 
поставщиков.

Плановый период: 

15.07.2015- 31.12.2015

• Основные продукты на плановый период:

- ЭЦП;

- аккредитация;

- поиск и анализ тендеров;

- Помощь в подготовке заявки на участие в тендере, участие от имени клиента;

- пост тендерное обслуживание.

• Результат: 

• К 31.12.2015 окупить вложения, минимум в 2 раза.
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Название
презентации Calibri Bold 18/18Основные  преимущества  Тендер-Брокера

Тарифная сетка. Тарифы ниже чем у лидеров 
рынка.

Использование материально-технической базы ЛОКО-Банка: филиальная сеть, 
юридический отдел, кол-центр, широкий штат вспомогательных сотрудников.

Ассоциация с известным брендом банка, возможность учувствовать в PR 
компании банка. Надежность компании.

Упрощенная система получения БГ и тендерного кредита. Возможность 
получения БГ без наценки и при покупке полного пакета услуг по тендерному 
посредничеству – получение БГ с дисконтом. Наличие своего контрагента 
выдающего БГ.

Клиент получает опытных специалистов по тендерам по цене, гораздо 
ниже зарплаты даже одного штатного сотрудника, без опыта в госзаказе 
(средняя ЗП в Москве 50000-60000 руб. в мес.).

Бесплатные консультации в процессе сотрудничества. 

Конкретный специалист будет сопровождать компанию с самого начала, в 
любое время Вы можете позвонить и задать ему вопросы



Название
презентации Calibri Bold 18/18Тендерные продукты
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Получение 
ЭЦП

Аккре
дитац
ия на 
ЭТП

Поиск и 
анализ 
тендеро

в

Подготовка 
заявки на 
тендер

Участие в 
тендере

Подписание 
договора

Через СКБ 
Контур. Для 
электронного 
аукциона

Сотрудники 
Тендер-
Брокера. 
Для 

электронно
го аукциона

Сотрудники 
Тендер-

Брокера. Для 
всех типов  
тендеров

Сотрудники
Тендер-Брокера. 
Для всех типов 

тендеров

Клиент, при поддержке сотрудников Тендер-
Брокера

Базовый алгоритм участия в тендере

Выдача 
БГ
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Ключевые продукты на период до 01.01.2016

ПРОДУКТЫ  ИНФОРМАЦИЯ

1. Выпуск квалифицированной электронной цифровой подписи + 
РуТокен (защищенный флэш накопитель) + КриптоПро 
(программа для работы с электронной подписью на 
компьютере.

2. Аккредитация на 5 Федеральных электронных торговых 
площадках.

3. Поиск и анализ тендеров по профилю поставщика.
4. Помощь в подготовке заявки на участие в тендере.
5. Участие в тендере от имени поставщика

Тендерные 
моно-продукты

Пакетные 
продукты

1. ЭЦП (КЭП) + Аккредитация на 5 Федеральных электронных 
торговых площадках

2. Помощь в подготовке заявки на участие в тендере + участие в 
тендере от имени поставщика

3. Поиск + анализ + помощь в подготовке заявки на участие в 
тендере+ участие.

4. ЭЦП + Аккредитация + Поиск + Анализ + помощь в подготовке 
заявки на участие в тендере + участие



Название
презентации Calibri Bold 18/18Моно продукты

№ Услуга Описание Тариф

1 ЭЦП (КЭП)

"- Выпуск квалифицированной ЭЦП через удостоверяющий центр КриптоПро, 
получение РуТокен (защищенный флэш накопитель) - можем переслать по 
экспресс почте, либо передать лично в Москве и программы КриптоПро 

(программа для работы с электронной подписью на компьютере).

6500

2

Аккредитация на 5 
Федеральных 
электронных 
торговых 
площадках

Аккредитация на: Сбербанк-АСТ (www.sberbank-ast.ru)
Россельторг (etp.roseltorg.ru). ММВБ (www.etp-micex.ru). РТС-тендер 

(www.rts-tender.ru). Заказ РФ/Татарстан (www.zakazrf.ru). Консультации по 
пакету документов и необходимой информации, получение сканов и подача 

на сайт для аккредитации.

9000

3

Поиск и анализ 
тендеров по 
профилю 

поставщика, 
консультация 

(разовая)

Инструменты поиска тендера: ООС (http://zakupki.gov.ru) - расширенный 
поиск, Seldon. Инструменты анализа тендера: ООС, Seldon. Факторы анализа 

(за определенный период в конкретном регионе): Список поставщиков , 
список крупнейших заказчиков, Среднее снижение цены по отрасли, 

планируемые закупки по группам товаров. Срок предоставления - 1 месяц.

500

4

Помощь в 
подготовке заявки 

на участие в 
тендере

1 и 2 части заявки. Первая часть заявки состоит из двух форм: 1 и 2. Форма 1 - 
это согласие поставщика на контрактные условия. Форма 2 - это сама заявка 
с конкретными характеристиками в соответствии с техническим заданием 
заказчика (самое сложное при подаче заявки на тендер) включая запрос на 

разъяснение документации заказчика.

25000

5
Участие в тендере 

от имени 
поставщика

Помощь при первичном проведении электронного аукциона может быть в 
нескольких формах: 1. Заказчик дает нам свою ЭЦП и мы играем за него по 
его инструкциям. 2. Вы проводим инструктаж по пользованию интерфейсом и 
заказчик играет сам. 3. Мы входим по паролю и логину клиента и даем ему 
инструкции по телефону во время торгов. 4. Получаем удаленный доступ к 

компьютеру с ЭЦП клиента и руководим торгами.

3000



Название
презентации Calibri Bold 18/18

№ Услуга Описание Тариф

6
ЭЦП (КЭП) + Аккредитация на 
5 Федеральных электронных 

торговых площадках

Получение квалифицированной электронной подписи через 
КриптоПро и помощь при аккредитации на 5 ти ЭТП. Сможем сделать 
отдельные тарифы при необходимости аккредитации  на отдельных 

площадках.

12000

7

Помощь в подготовке заявки 
на участие в тендере + 

участие в тендере от имени 
поставщика

Помощь при подготовке Формы 2 (в соответствии с техническим 
заданием заказчика) + инструктаж при проведении конкурентно 
процедуры в форме - электронного аукциона. Данная услуга в 

основном нужна для уже найденного, предварительно 
подготовленного тендера.

28000

8

Поиск (до 10 отчетов) + анализ 
+ помощь в подготовке заявки 

на участие в тендере + 
участие

Тоже самое что и предыдущий пункт + поиск и анализ.  Данная услуга в 
основном нужна для поиска новых тендеров, у новых заказчиков. Срок 

предоставления отчетов - 1 месяц.
31000

9

ЭЦП + Аккредитация + Поиск + 
Анализ + помощь в 

подготовке заявки на участие 
в тендере + участие

Полный пакет услуг. Обычно необходим для компании которая ни разу 
не участвовала в тендере, и ей необходимо оперативно принять 

участие в конкурентной процедуре. При недостатке 
квалифицированных штатных единиц и отсутствии глубокого опыта в 

данных процедурах.

35000

Пакетные продукты



Название
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Сравнение Тарифных планов 
ЛОКО-Банка с конкурентами

Перечень услуг / операций ЛОКО-банк 
Тендер

Seldon     
(плюс НДС) ГосБаза

Выпуск квалифицированной ЭЦП + РуТокен (защищенный 
флэш накопитель) + КриптоПро (программа для работы с 

электронной подписью на компьютере).
6500 6900 8900

Аккредитация на 5 Федеральных электронных торговых 
площадках 9000 12500 10000

Поиск и анализ тендеров по профилю поставщика, 
консультация (разовая) 500 3000 1000

Помощь в подготовке заявки на участие в тендере 25000 нет нет
Участие в тендере от имени поставщика 3000 нет нет

ЭЦП (КЭП) + Аккредитация на 5 Федеральных электронных 
торговых площадках 12000 19400 10000

Помощь в подготовке заявки на участие в тендере + участие в 
тендере от имени поставщика 28000 нет нет

Поиск (до 10 отчетов) + анализ + помощь в подготовке заявки 
на участие в тендере + участие 31000 нет

15000+0.5% от 
фактической 

цены контракта
ЭЦП + Аккредитация + Поиск + Анализ + помощь в 

подготовке заявки на участие в тендере + участие 35000 37400 30000
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Дорожная карта

№ Мероприятие Срок Цель Ответственны
й

1 Анализ конкурентов, продуктов, тарифов.
29.04.2015 Оценка  финансовой эффективности 

проекта
А.И. Бузян

2
Предложения по продуктам, инф. о прогнозах 

продаж, согласование параметров и этапов 
проекта. Утверждение Фин. Модели. 

Предложение по штатному расписанию.

01.06.2015 Оптимизация продуктовой линейки
А.И. Бузян

4
Разработка программы продвижения проекта 
тендерного посредничества (сайт, реклама, 

кол-центр). 
01.06.2015

Анализ существующих моделей 
продвижения для формирования 

собственной.

А.И. Бузян, 
Отдел 

маркетинга. 

5 Подготовка первичной юр. инф. и документов 
для регистрации юридического лица. 20.06.2015

Оценка  финансовой эффективности 
проекта

А.И. Бузян,     
Юридический 

Отдел.

6
Составление системы KPI для сотрудников. 

Разработка регламентов, методических 
пособий по продуктовой линейке.

22.06.2015
Оптимизация бизнес процессов внутри 

Тендер-Брокера. Решение вопроса о 
доп. мотивации сотрудников

А.И. Бузян, 
Отдел 

методологии

7
Получение свидетельства о регистрации 

юридического лица. Окончание первичного 
подбора и обучения персонала. Запуск 

проекта
15.07.2015 Начало деятельности компании

А.И.Бузян. Отдел 
кадров. 

Юридический 
отдел.

8 Подведение отчета по итогам 1го месяца 
работы. 15.08.2015

Анализ и решение вопроса о 
модернизации компании

А.И. Бузян


