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БИЗНЕС - ПЛАН СОДЕРЖИТ СЛЕДУЮЩИЕ ОСНОВНЫЕ 
БЛОКИ:
� Описание проекта
� Оснавные этапы открытие клиники
� Основные методы продвижения
� Стоимость офтальмологических услуг
� Стоимость офтальмологических операции
� Состав приобретаемого оборудование
� Расчет затрад на лицензирование
� Расчет объема продаж на 1-й, 6-й и 12-й месяцы
� План по персоналу
� Постоянные затраты
� SWOT-анализ офтальмологической клиники



                           ОПИСАНИЕ ПРОЕКТА: 

Предприятие

• Офтальмологическая 
клиника

• «STARLIGHT»

Месторасположение

• Республика Казахстан
• Город Шымкент

Форма собственности

• Частная собственность

Дата начала проекта: апрель  2019 г.

Срок окупаемости проекта: 3 года.



Основные этапы открытия булочной:

Регистрация 
в государствен
ных органах

Поиск 
помещения 

и ремонт

Покупка 
необходимого 
оборудования

Поиск персонала Запуск рекламной 
кампании

Оснавные этапы открытие клиники



ОСНОВНЫЕ МЕТОДЫ ПРОДВИЖЕНИЯ

Объявления и 
публикации в 

печати
Телевидение, 

радио

Наружная 
реклама

Директ 
маркетинг

PR акции



СТОИМОСТЬ ОФТАЛЬМОЛОГИЧЕСКИХ УСЛУГ:

Диагностика и консультация офтальмолога 5000тг

Дополнительное диагностическое обследование 
по назначению врача 

2000тг

Подбор сложных(простых) очков 2000тг(Бесплатно)

Аппаратное лечение косоглазия 2000тг

Полное обследование 15000тг



СТОИМОСТЬ ОФТАЛЬМОЛОГИЧЕСКИХ ОПЕРАЦИИ:

Операция по катаракте 120000тг

Операция при глаукоме 80000тг

Операция при косоглазии 40000тг

Операция при прогрессирующей близорукости 40000тг

Операция близорукости 80000тг

Операция дальнозоркости 80000тг

Лазерные операции по лечению глазного дна 30000тг
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РАСЧЕТ ОБЪЕМА ПРОДАЖ НА 
1-Й, 6-Й И 12-Й МЕСЯЦЫ
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Наименование Сумма в месяц

Арендная плата 250 000

Реклама 100 000

Коммунальные платежи 100 000

Амортизация 50 000

Прочее 50 000

Итого: 550 000

Постоянные затраты: :



SWOT-анализ офтальмологической клиники

• Рост предложения
• Общеэконо-

мические угрозы

• Развитие региона
• Проведение 

высокотехно-
логических 
операций

• Отсрочка 
получения доходов

• Отсутствия опыта

• Расположение 
объекта

• Оригинальная 
концепция

• Налогооброжение

S сила W сла-
бость

T 
угроза

O 
возмо-
жность


