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Предмет, задачи и уровни 
национальной экономики
Национальная экономика – сложная хозяйственная, 
социальная, организационная, научно-технологическая 
система.
Национальная экономика как целостный организм 
характеризуется следующими признаками: 
    1. Общее экономическое пространство с единым 
законодательством, единой денежной единицей, общей 
кредитно-денежной и финансовой системой. 
    2. Наличие тесных экономических связей между 
хозяйственными субъектами с общим воспроизводственным 
контуром. 
    3. Территориальная определенность с общим экономическим 
центром, который выполняет регулирующую и координационную 
роль.





     1. Стабильные высокие темпы роста национального объема про 
изводства. 

     2. Стабильность цен. 
     3. Поддержание внешнеторгового баланса. Если в страну ввозится 

больше товаров, чем продается за границу, то возникает 
отрицательное сальдо торгового баланса. Если вывозится больше 
товаров, чем поступает в страну, то говорят о положительном 
сальдо. Повышение или понижение курса валют может изменить 
достигнутый баланс и вызвать положительное или отрицательное 
сальдо.

     4. Высокий уровень занятости. Он достигается в случае, если каждый 
желающий получить работу находит ее. Кроме того, всегда есть 
структурная безработица, обусловленная несоответствием 
структуры новых рабочих мест, свя занных с внедрением новых 
технологий, имеющейся структуре рабочей силы и отставанием 
последней по квалификационным требованиям и новым 
профессиям от спроса на эти профессии.

Задачи национальной 
экономики



□ фискальная политика (оперирование государственным бюджетом 
через налоговую систему и расходы государства); 

□ денежно-кредитная политика (контроль за денежным предложением 
через ставку процента, резервную норму и другие инструменты); 

□ политика регулирования доходов (от свободного установления 
заработной платы и цен до декретного контроля); 

□ внешнеэкономическая политика (торговая политика, регулирование 
обменного курса).

 
Общим и конечным результатами функционирования национальной 
экономики являются приращение национального богатства, 
объемов прибыльных и нужных обществу товаров и услуг, наиболее 
эффективное использование ограниченных людских и 
материальных ресурсов. Показатели приращения национального 
богатства - ВВП, НД (национальный доход), ВНП (валовый 
национальный продукт)

Инструменты макроэкономического 
регулирования 



СТРУКТУРА НАЦИОНАЛЬНОЙ 
ЭКОНОМИКИ

Структура национальной экономики представляет собой устойчивые 
количественные соотношения между ее составными частями. Различают:

•воспроизводственную;
•социальную;
•территориальную структуры;
•инфраструктуру национальной экономики. 
Вос производственная структура отражает ее деление на наиболее массовые 
виды экономических субъектов, которые воспроизводятся сами и в результате 
своей деятельности воспроизводят потоки товаров и услуг между ними. В 
экономике каждой страны можно выделить три крупные взаимосвязанные 
группы воспроизводственной структуры: 

1.Домашние хозяйства
2.Предприятия (предпринимательский бизнес)
3.Государство.



Схема кругооборота 
национальной экономики



Уровни национальной 
экономики:

1. Межстрановый (межгосударственный) уровень;
2. Федеральный (общенациональный) макроэкономический 

уровень;
3. Региональный уровень;
4. Внутрирегиональный уровень;
5. Уровень взаимоотношений комплексов отраслей НЭ: АПК, 

ВПК, ТЭК, ПК, КОСС и др.
6. Уровень отдельных отраслей национальной хозяйственной 

системы;
7. Внутриотраслевой уровень;
8. Уровень взаимосвязей объединений, предприятий, 

организаций;
9. Внутрипроизводственный уровень;

10. Личностный уровень.



Принципы классификации 
национальных экономик



В мировой экономике насчитывается большое количество 
самостоятельных национальных хозяйственных систем 
с присущими им специфическими чертами и 
особенностями. 

Однако, национальные экономики можно группировать 
по ряду признаков с целью выявления общих черт и 
соотнесения хозяйственной системы той или иной 
страны с имеющимися аналогами. 

Все это позволяет более четко определить место 
национальной экономики в мировом хозяйстве и дает 
возможность использовать имеющийся хозяйственный 
опыт – позволяет «учиться на чужих ошибках».



Принципы классификации:

❖ Подход экспертов Всемирного банка

❖ Подход экспертов ООН



Подход экспертов Всемирного банка

Основан на критерии среднедушевого дохода, в 
соответствии с которым выделяют 4 группы стран:

1.Высокодоходные страны (от $ 12,196 и выше)
2.Страны с доходом выше среднего уровня (от $ 3,946 до $ 
12,195)

3.Страны с доходом ниже среднего уровня (от $ 996 до $ 
3,945)

4.Низкодоходные страны (от $ 995 и ниже)



Страны с высоким уровнем дохода 
на душу населения

Место Экономика Доход ($)

1 Монако 203,900

2 Лихтенштейн 113,210

3 Норвегия 86,440

4 Люксембург 74,430

17 США 47,240

27 Германия 42,560

28 Канада 42,170

32 Япония 37,870



Страны с доходом выше среднего

Место Экономика Доход ($)

70 Антигуа и Барбуда 12,070

71 Ливия (до 2012г.) 12,020

72 Литва 86,440

73 Венесуэла 11,410

75 Чили 9,420

76 Россия 9,370

79 Мексика 8,920

84 Бразилия 8,040



Страны с доходом ниже среднего

Место Экономика Доход ($)

118 Эквадор 3,920

121 Тайланд 3,760

124 Китай 3,590

135 Украина (до 2014г.) 2,800

144 Индонезия 2,230

147 Египет 2,070

154 Монголия 1,630

161 Индия 1,180



  Страны с низким доходом

Место Экономика Доход ($)

174 Замбия 970

178 Киргизия 870

200 Мадагаскар 420

204 Нигер 340

206 Эфиопия 330

211 Либерия 160

213 Бурунди 150



Критерий среднедушевого дохода 
обладает рядом недостатков в силу 
характера средней величины:

• Критерий не учитывает 
дифференциацию доходов населения

• Не учитываются источники 
формирования и динамика дохода

• Не отражаются причины увеличения 
(сокращения) дохода



Подход экспертов ООН

Основан на анализе среднедушевого 
дохода и отраслевой структуры 
национальной экономики



Отраслевая структура национального 
производства  в некоторых странах (в 
% от ВВП)

Наименование отрасли США Танзания РФ

Сельское хозяйство 1,3% 29,6% 4,7%

Промышленность 21,8% 23,1% 32,7%

Нематериальный сектор 76,9% 47,3% 62,6%



В соответствии с критерием экспертов 
ООН выделяют следующие группы 
стран: 

• Промышленно развитые страны – страны, где в 
ВВП преобладает сфера услуг

• Развивающиеся страны – страны, где в ВВП 
преобладает промышленное производство

• Страны с переходной экономикой – страны, где 
примерно равное соотношение промышленного и 
нематериального производства

• Слаборазвитые страны – страны, где в ВВП 
преобладает (велика доля) сельского хозяйства.



Модели национальных 
экономик



В мировой экономике выделяют 3 
базовые модели НЭ

• Североамериканская модель (либеральная) – 
минимизация государственного регулирования 
(правовое регулирование);

• Германская модель (западноевропейская 
социал-демократическая) – социальная 
политика государства;

• Японская модель (патриархально-
корпоративная) – правительство занимается 
преимущественно стратегией экономического 
роста.



Основные параметры 
(характеристики) модели 
национальной экономики:

❖ Климато-географически особенности
❖ Политические особенности
❖ Исторические особенности
❖ Демографические особенности
❖ Психологические особенности



Североамериканская модель: 
характеристика



❖ Большие территории, свободный выход к 
морю, умеренный климат.

❖ Мало территориальных границ с другими 
национальными государствами.

❖ Относительно хорошая обеспеченность 
природными ресурсами.

Климато-географические 
особенности:



❖ Политические режим – демократический
❖ Форма правления – парламентская (за 

исключением США)

  Политические особенности



Исторические особенности

❖ Относительно короткая история 
существования государств и народов

❖ Мало военных конфликтов на территории 
национальных экономик

❖ Активное экономическое развитие начиная с 
промышленной революции



Демографические особенности

❖ Полиэтнический состав населения
❖ Большая численность населения, высокая 

плотность населения
❖ Значительная часть населения – потомки 

иммигрантов либо из группы особо 
предприимчивых индивидов, либо из лиц с 
криминальным прошлым. 

❖ Доминирующая религия - протестантизм



Психологические особенности

❖ Инициативность 
❖ Предприимчивость 
❖ Индивидуализм  
❖ Законопослушность 



Западноевропейская социал-
демократическая модель

Шведская модель («функциональный социализм») отличается 
сильной социальной политикой, ориентированной на 
сокращение имущественного неравенства за счет 
перераспределения национального дохода в пользу наименее 
обеспеченных слоев населения.
Через бюджет перераспределяется свыше 50% ресурсов, более 
половины этих расходов направляется на социальные нужды. 
При этом в руках находится всего 4% основных фондов. 
Соответствен но такой модели свойственны высокое 
налогообложение и универсаль ные (неадресные) принципы 
оказания социальной помощи. Правовая основа такого 
государства – равное социальное обеспечение всех граждан. 
Важной частью политики государства является политика полной 
занятости. 



□ Германская модель или социальное рыночное 
хозяйство – характеризуется соединением свободного 
конкурентного рынка с социальной справедливостью, 
т.е.  рыночный принцип координации экономической 
деятельности, сочетающийся с развитой системой 
социальной защиты населения.
Первостепенное значение в этом хозяйственном 
порядке имеет свободный рынок, обеспечивающий 
высокую экономическую эффективность, а вторичное 
— социальная справедливость (или выравнива ние), 
осуществляемая через механизм государственной 
перераспределительной политики.

Западноевропейская социал-
демократическая модель



Японская модель 
(«конкурентный коммунизм»)
Особенности – интенсивная социализация на внутреннем 
уровне.
Хозяйственное развитие базируется на четырёх принципах:
1. Жесткое государственное регулирование, т.е. мобилизация 
всех ресурсов для решения приоритетных задач;
2. Ярко выраженная экспортная ориентация экономики для 
создания мощного фонда накоплений и инвестиций (в новых 
индустриальных странах очень высока экспортность хозяйства);
3. Широкое привлечение иностранного капитала ( в первую 
очередь для развития научно-технического прогресса);
4. Создание крупных национальных монополий, имеющих 
возможности для постоянного улучшения качества продукции и 
конкурентной борьбы на внешних рынках.


