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• Современный человек все больше хочет стать 
независимым от государства и стремится работать 
на себя. Открытие собственного бизнеса — дело 
непростое, помимо сбора необходимой информации 
и документации, необходимо иметь начальный 
капитал. Однако не у каждого есть возможность 
собрать нужное количество денег, в этом случае 
можно стать официальным дилером. Многим 
неизвестно такое понятие, однако за рубежом это 
распространенное явление. Попробуем 
разобраться, что же означает слово «дилер» и 
почему преимущественнее работать в этом 
направлении, нежели открывать свое дело?



Кто такой дилер?

• Дилер — представитель компании, индивидуальный предприниматель 
или юридическое лицо, имеющее все необходимые документы для 
работы. Это отличный вариант для развития бизнеса, поскольку за 
короткое время с минимальными вложениями можно стать дилером 
компании (представителем), которая поделиться не только опытом, но 
и будет содействовать в развитии бизнеса и увеличению прибыли.

• Виды дилеров
• дилер, являющийся участников рынка ценных бумаг;
• дилер, закупающий оптом и реализующий в розницу продукцию;
• дилер, являющийся представителем компании, находящий клиентов и 

получающий за это прибыль.



Условия работы 
дилером
• Чтобы стать дилером, как правило, необходимо иметь стабильное 

финансовое положение. Если кандидат соответствует следующим 
требованиям, то у него есть возможность быть принятым в команду:

1. Предпочтение отдается кандидатам, имеющим опыт работы в сфере 
деятельности компании.

2. У дилера должен быть составлен бизнес-план.
3. Представитель должен быть заинтересованным в услугах/продукции 

компании и быть нацеленным на результат.
4. Дилер должен обладать необходимым оснащением.
5. У дилера должна иметься возможность инвестирования в 

закупки/строительство.
• Компания заинтересована в продвижении своего товара в разных 

регионах, поэтому, если в выбранном вами городе уже развита 
дилерская сеть, то можно получить отказ. Выход — искать новую 
фирму-производителя или переезжать в регион, не занятый для 
деятельности.



Преимущества работы 
дилером
• Работа в качестве дилера имеет массу преимуществ по сравнению с открытием бизнеса 

собственными силами, основным из которых является получение уже разрекламированного товара. 
Это означает, что нет необходимости тратить деньги и время на раскрутку бренда и продвижение 
нового товара в массы, это уже было сделано вышестоящей компанией-партнером

• Еще одной важной причиной, чтобы стать дилером по продажам, является возможность выбора 
товара, с которым вы будете работать. Если у вас есть влечение к спортивным продуктам, то не будет 
никакого желания иметь дело с товарами пищевой промышленности и наоборот. Главная 
составляющая успеха бизнеса — желание им заниматься, а не необходимость заработать деньги.

• Также к достоинствам дилерства можно отнести возможность реализации товара по отпускным 
ценам, который будет поставлять вышестоящая компания. Благодаря этому отпадает необходимость 
поиска точек закупки необходимого товара.

        Стать дилером завода — значит получить опыт компании, который приобретался 
        годами. Это может помочь в будущем открытию собственной компании, нового  бренда.
        Многие компании специально прибегают к сотрудничеству с дилерами, поскольку таким образом          
можно, не тратив бюджет, продвигать товар в абсолютно разные регионы страны.



• Дилером можно стать, даже уже имея собственный 
магазин, достаточно найти компанию-производителя 
одного из товаров, которым вы торгуете. Таким образом, 
можно вывести свой магазин на новый уровень, ведь 
компания не только будет рекламировать себя и свой 
продукт, но и своих диллеров в разных регионах.

• Очевидно, что развитие бизнеса в своем регионе под 
руководством крупной компании-производителя намного 
выгоднее и доступнее, поэтому дилерство набирает все 
большую популярность, нежели открытие своего дела с 
нуля. Главное, что требуется от начинающего дилера — 
это соответствие необходимым требованиям и желание 
расти, а все остальное сделает компания.



Спасибо за внимание!


