
Как быстро и легко превращать буквы в 
платежеспособных клиентов в коучинг и на 

консультации

Мастер-класс

АЛХИМИЯ ТЕКСТОВ



ПРОГРАММА НА СЕГОДНЯ
1. Правила
2. Короткое знакомство

3. Активация потока. Как быстро войти в нужное состояние и писать тексты легко и быстро?
4. Анти-белый лист. Как расписаться за 5 минут?
5. Подготовка к написанию текста или как гарантировать, что он точно зайдет?
6. 5 вещей, которые нужно знать о клиенте, чтобы написать текст, приводящий заявки на 

консультации
7. Короткий пост в лоб, для получения быстрых платежеспособных клиентов
8. Структура ПОПД или как с помощью 5 строчек получать заявки на консультации?



ПРАВИЛА НА МАСТЕР-КЛАСС
1. Получать удовольствие
2. Быть здесь на 100%
3. Запись и бонусы появятся через 1-3 дня
4. Транскрибация через 10-14 дней
5. Если захотите, в конце сможете пойти со мной, чтобы научиться не только привлекать 

заявки, но и именно продавать текстами и добавить к доходу от 10 тр в день



КТО ХОЧЕТ НАУЧИТЬСЯ ЛЕГКО И 
БЫСТРО ПИСАТЬ ЦЕПЛЯЮЩИЕ 

ТЕКСТЫ, ПРИВОДЯЩИЕ 
КЛИЕНТОВ?



КТО МЕНЯ УЖЕ ЗНАЕТ?
1 - ЗНАЮ, 2 - ВИЖУ В ПЕРВЫЙ РАЗ



КОРОТКО ОБО МНЕ
1. Меня зовут Олег Пинский, я помогаю консультантам, коучам, тренерам, продавать их 

услуги дорого и выходить на доход от 100 до 500 в месяц, а также делать запуски 
групповых программ на миллион+

2. Моими клиентами заработано более 14 000 000 рублей за время работы со мной
3. Более 6 лет занимаюсь гештальт-терапией
4. Лучшие результаты у тех, кто уже двигается и готов к изменениям
5. Все проверяю на себе сначала
6. В свое обучение за крайние 4 года инвестировал более 1 500 000 рублей
7. Люблю путешествовать, серфинг, барабаны, лонгборд, сноуборд и т.д.



ЗАЧЕМ ВЫ ЗДЕСЬ?



ЗАЧЕМ Я ВСЕ ЭТО ДЕЛАЮ?



РАССКАЖИТЕ В 2Х СЛОВАХ О СЕБЕ



РАССКАЖИТЕ В 2Х СЛОВАХ О СЕБЕ
1. Как давно занимаетесь коуч. бизнесом (зарабатываете на психологии в инете)?
2. Сколько заявок на консультации получаете в среднем через тексты, в месяц?
3. Сколько текстов пишите в месяц, в среднем?
4. Сколько времени занимает написание 1 текста?



АКТИВАЦИЯ ПОТОКА.
КАК ВОЙТИ В НУЖНОЕ СОСТОЯНИЕ 

И ПИСАТЬ ЛЕГКО И БЫСТРО



АНТИ-БЕЛЫЙ ЛИСТ.

КАК РАСПИСАТЬСЯ ПОСЛЕ 
ДЛИТЕЛЬНОЙ ПАУЗЫ ИЛИ ЕСЛИ 

СОВСЕМ НЕ ПОНЯТНО С ЧЕГО 
НАЧАТЬ И О ЧЕМ ПИСАТЬ



ПРИЧИНА НЕВОЗМОЖНОСТИ 
НАЧАТЬ ЛЕГКО

ВНУТРЕННИЙ ДИАЛОГ
(ДАЖЕ ЕСЛИ ЕГО НЕ СЛЫШИТЕ)



ПОСЛЕДСТВИЯ

ТЕКСТОВ МАЛО/НЕТ, КЛИЕНТЫ ОТ 
ИГЛЫ САРАФАНА, СТРАШНО 

ПОВЫСИТЬ ЦЕНЫ…
ДОХОД ТО ГУСТО, ТО ПУСТО



ИЗ ЧЕГО СОСТОИТ
ВНУТРЕННИЙ ДИАЛОГ?

НАПИШИТЕ В ЧАТ



Т.Е. КАК МЫ ВИДИМ ИЗ 
ОГРАНИЧЕНИЙ И СТРАХОВ, 

РЕШЕНИЯ ПРОБЛЕМ,
КОТОРЫХ ЕЩЕ НЕТ,

ЗАВЫШЕННОГО ЧСВ И Т.Д,



ЧТОБЫ ПИСАТЬ ЛЕГКО И БЫСТРО, 
ДОСТАТОЧНО ОБРЕСТИ 

ТЕКСТОВЫЙ ДЗЕН

(УБРАТЬ/ИЗМЕНИТЬ
ВНУТРЕННИЙ ДИАЛОГ)



4 ПРОСТЫХ СПОСОБА ОБРЕСТИ 
ТЕКСТОВЫЙ ДЗЕН И НАЧАТЬ 

ПИСАТЬ ЛЕГКО И БЫСТРО



СПОСОБ #1. ВЫГРУЗКА



СПОСОБ #2. ЗАМЕНА УБЕЖДЕНИЙ



СПОСОБ #3. ТЕХНИКА 10 МИНУТ



СПОСОБ #4. ПЕРЕЗАГРУЗКА

КНИГА, ФИЛЬМ, ПУТЕШЕСТВИЕ



СПОСОБ #5. ПОДДЕРЖИВАЮЩАЯ 
СРЕДА



ЭТО ДАЕТ УСКОРЕНИЕ И 
УПРОЩАЕТ НАПИСАНИЕ, НО ЕСТЬ 
ЕЩЕ ОДИН ВАЖНЫЙ ЭЛЕМЕНТ...



БЕЗ НЕГО СКОРОСТЬ И ЛЕГКОСТЬ 
НАПИСАНИЯ ТЕКСТОВ СИЛЬНО 

СНИЖАЕТСЯ



ОТВЕТ НА 1 ВОПРОС, БЕЗ 
КОТОРОГО ТВОЙ ТЕКСТ БУДЕТ 

ОБРЕЧЕН НА ПРОВАЛ...



ЗАЧЕМ ТЫ ПИШЕШЬ (ХОЧЕШЬ 
ПИСАТЬ) ТЕКСТЫ?



ЦЕЛЬ ТЕКСТА



ЦЕЛЬ ДАЕТ

1. ОПРЕДЕЛЕННОСТЬ
2. ИНСТРУМЕНТАРИЙ

3. ИЗМЕРИМОСТЬ ОЦЕНКИ

СОСТОЯНИЕ ИГРЫ И ЛЕГКОСТИ



НАША ЦЕЛЬ

ЗАЯВКИ НА КОНСУЛЬТАЦИИ

А УЖЕ НА КОНСУЛЬТАЦИИ, 
ПРОДАЖИ



КАК ПИСАТЬ ЛЕГКО И БЫСТРО, 
РАЗОБРАЛИСЬ…



КТО ХОЧЕТ УЗНАТЬ КАК ПИСАТЬ 
ЦЕПЛЯЮЩИЕ ТЕКСТЫ, 

ПРИВОДЯЩИЕ КЛИЕНТОВ?



КОТОРЫЕ ДОЧИТЫВАЮТ ОТ 
НАЧАЛА И ДО КОНЦА



КОТОРЫЕ СОБИРАЮТ КОММЕНТЫ 
И ЛАЙКИ



КОТОРЫЕ ПРИВОДЯТ КЛИЕНТОВ 
НА КОНСУЛЬТАЦИИ



ОБ ЭТОМ ЗАВТРА ;)



КАК ПРАВИЛЬНО:

ПИСАТЬ БЫСТРО 
ИЛИ

ДОКРУЧИВАТЬ/ДОПИЛИВАТЬ
ДО ИДЕАЛА?



ОТ ЭТОГО НАПРЯМУЮ ЗАВИСИТ, 
СКОЛЬКО ЗАЯВОК БУДУТ 

ПРИВОДИТЬ ВАШИ ТЕКСТЫ



НАВЫК ПИСАТЬ ЦЕЛЕВЫЕ ТЕКСТЫ



БЕЗ НАВЫКА НЕ ПОЛУЧИТСЯ 
ПОЛУЧАТЬ РЕГУЛЯРНО МНОГО 

ЗАЯВОК

ЭТО БУДЕТ ПОХОЖЕ НА 
СЛУЧАЙНОСТЬ



НО ОН ХОРОШО РАЗВИВАЕТСЯ

(ДАЖЕ У МЕНЯ, У КОТОРОМУ ХОТЕЛИ 
ПОСТАВИТЬ ДИСЛЕКСИЮ)



ВОПРОС ТОЛЬКО В ТОМ, ЗАЧЕМ?

У МЕНЯ - НЕ ХОЧУ ОБЩАТЬСЯ С 
КЛИЕНТАМИ ОФФЛАЙН, ХОЧУ ВСЕ В 

ИНТЕРЕ И РАБОТАТЬ ИЗ ЛЮБОЙ 
ТОЧКИ МИРА.

У ТЕБЯ?



У ЭТОГО НАВЫКА ЕСТЬ
2 ЭТАПА РАЗВИТИЯ



ЭТАП #1 - НАРАБОТКА



ЛУЧШЕ 1 РАЗ КАК-ТО, НО 
ВОВРЕМЯ, ЧЕМ 10 РАЗ ИДЕАЛЬНО, 

НО НИКОГДА



СНЯТИЕ ОЖИДАНИЙ

(ТЕКСТОВЫЙ ДЗЕН)



ТАК НАРАБАТЫВАЕТСЯ НАВЫК 
ПИСАТЬ БЫСТРО И ЛЕГКО



ЧТО ТЕБЯ ЖДЕТ НА ПУТИ



НЕ ВСЕМ НРАВИТСЯ (ТАК ВСЕГДА),
БЫВАЕТ ИГНОР,

УКАЗЫВАЮТ НА НЕДОСТАТКИ, 
БАНИТЕ ЗАСРАНЦЕВ ;)



РЕЗУЛЬТАТ - ПИШЕШЬ ЛЕГКО, 
БЫСТРО, ИГРАЮЧИ, ПОЛУЧАЕШЬ 

ЗАЯВКИ НА  БЕСПЛАТНЫЕ 
КОНСУЛЬТАЦИИ, НО ПОКА ЕЩЕ НЕ 

РЕГУЛЯРНО



НО ЕЩЕ ВАЖНЕЕ…

ВЫРАБАТЫВАЕТСЯ
ЧУВСТВО ТЕКСТА



ЭТАП #2 - ТОЧНО В ЦЕЛЬ



ЗДЕСЬ ТЕКСТЫ
ВЫСТРАИВАЮТСЯ В СИСТЕМУ



ИДЕТ ПОДОГРЕВ, СЕРИАЛЬНОСТЬ, 
ОБРАБОТКА ВОЗРАЖЕНИЙ

И ЧТО ЕЩЕ ИНТЕРЕСНЕЕ
ТУТ ПОЛУЧАЕШЬ 

ПЛАТЕЖЕСПОСОБНЫХ КЛИЕНТОВ



И ЗДЕСЬ ЧАСТИЧНО НУЖНО 
ДОПИЛИВАТЬ/ДОКРУЧИВАТЬ, Т.К. 
ЕСТЬ ПОНИМАНИЕ, ЧТО ЗАХОДИТ 

И ЧУВСТВО ТЕКСТА



А ЧАСТЬ ТЕКСТОВ ДОЛЖНЫ БЫТЬ 
БЫСТРЫМИ (В 3Й ДЕНЬ РАЗБЕРЕМ)



РЕЗУЛЬТАТ - ОЧЕРЕДЬ ЗАЯВОК
НА КОНСУЛЬТАЦИИ
КОГДА УГОДНО ОТ 

ПЛАТЕЖЕСПОСОБНЫХ КЛИЕНТОВ



5 ВЕЩЕЙ, КОТОРЫЕ НУЖНО ЗНАТЬ 
О КЛИЕНТЕ, ЧТОБЫ НАПИСАТЬ 
ТЕКСТ, ПРИВОДЯЩИЙ ЗАЯВКИ

НА КОНСУЛЬТАЦИИ



1. БОЛЬ, ОТ КОТОРОЙ ХОЧЕТ 
СБЕЖАТЬ



2. СОМНЕНИЯ ОБ ИЗМЕНЕНИИ 
СИТУАЦИИ



3. СТРАХИ ИЗ ХУДШЕГО РАСКЛАДА



4. ИДЕАЛЬНОЕ РЕШЕНИЕ



5. ЖИЗНЬ ПОСЛЕ РЕШЕНИЯ 
(МЕЧТА)



СЕЙЧАС ВКЛЮЧУ ЭКРАН



КУДА ВЫКЛАДЫВАТЬ ТЕКСТ, 
ЧТОБЫ ЕГО ТОЧНО ПРОЧЛИ?



ТЕКСТ НЕ РАБОТАЕТ В 2Х СЛУЧАЯХ

1. ПРЕДЛОЖЕНИЕ МИМО КЛИЕНТА
2. КЛИЕНТЫ НЕ ВИДЯТ ТЕКСТ



В ИТОГЕ…



КАЖЕТСЯ, ЧТО КЛИЕНТЫ ТУПЫЕ

ЕСТЬ ЛАЙКИ (МАЛО),
НО НЕТ ЗАЯВОК



СНАЧАЛА ТЕПЛО,
ПОТОМ ХОЛОДНО

ТЕКСТ ВЫГОРЕЛ, ПЕРЕСТАЛ 
РАБОТАТЬ - КОНЧИЛАСЬ 

АУДИТОРИЯ



РЕКЛАМА ЖРЕТ БЮДЖЕТ

ПОСТ НЕ ПРИВОДИТ ЗАЯВОК, И 
КАЖЕТСЯ, ЧТО РЕКЛАМА НЕ 

РАБОТАЕТ, А ПРОСТО
НЕ ТЕ ЛЮДИ ЕЕ ВИДЯТ



КТО ХОЧЕТ ПОНЯТЬ СТРАТЕГИЮ, 
ЧТОБЫ РЕГУЛЯРНО ПОЛУЧАТЬ 
ЗАЯВКИ НА КОНСУЛЬТАЦИИ?



СЕЙЧАС ВКЛЮЧУ ЭКРАН



БЫСТРАЯ КОРРЕКТУРА ИЛИ КАК 
СНИЗИТЬ КОЛИЧЕСТВО ОПЕЧАТОК 

В 2 РАЗА ЗА 5 МИНУТ?



У КОГО ЕСТЬ ТАКОЕ



ПИШИТЕ БЫСТРО И ПРОСТО 
НЕКОГДА КОРРЕКТИРОВАТЬ, А 

ПОТОМ ЧИТАЕТЕ… И ГЛАЗА 
ВЫТЕКАЮТ



САМИ ЧИТАЕТЕ И ПИШИТЕ С 
ОШИБКАМИ, НО КОГДА КТО-ТО 

ВАМ НА ЭТО УКАЗЫВАЕТ, ТО БЕСИТ



В ШКОЛЕ УЧИЛИСЬ, НО С 
ГРАМОТНОСТЬЮ НЕ ВСЕ ХОРОШО 

(ИЛИ ПРОСТО ОТ РУКИ ПИШИТЕ 
НОРМ, А НА КОМПЕ ЧТО-ТО НЕ ТАК)



ОПЕЧАТКИ, КАК Я ЗАМЕНИЛ, 
НИКАК НЕ ВЛИЯЮТ НА ДОХОД

НО ТОЛЬКО В 2Х СЛУЧАЯХ



СЛУЧАЙ #1. ЕСЛИ КЛИЕНТЫ
ТЕБЯ ЗНАЮТ



СЛУЧАЙ #2. ЕСЛИ ОПЕЧАТКИ 
ЛЕГАЛИЗОВАНЫ



И КАК РАЗ ДЛЯ ПЕРВОГО СЛУЧАЯ, 
Я НАШЕЛ ПРОСТОЕ РЕШЕНИЕ



1 ЭТАП - ГУГЛДОК (ВОРД) И Т.Д
ВЫЛОЖИТЬ ТЕКСТ

2 ЭТАП - ПРОЧИТАТЬ ЧЕРЕЗ 3 ЧАСА



КТО ХОЧЕТ ПОЛУЧИТЬ ЗАЯВКИ НА 
КОНСУЛЬТАЦИИ УЖЕ СЕГОДНЯ?



СЕЙЧАС НАПИШЕМ ТЕКСТ, НО 
ПЕРЕД ЭТИМ, СНАЧАЛА 

РАЗБЕРЕМСЯ КАКИЕ БЫВАЮТ 
КЛИЕНТЫ



ПО СКОРОСТИ ПРИНЯТИЯ 
РЕШЕНИЯ, КЛИЕНТОВ МОЖНО 
РАЗДЕЛИТЬ НА 4 КАТЕГОРИИ



1. БЫСТРЫЕ



2. СРЕДНИЕ



3. МЕДЛЕННЫЕ



4. ЧЕРЕПАХИ



СЕЙЧАС ВКЛЮЧУ ЭКРАН



СЕЙЧАС ВКЛЮЧУ ЭКРАН



СТРУКТУРА ПОПД ИЛИ КАК С 
ПОМОЩЬЮ 5-ТИ СТРОЧЕК 

ПОЛУЧАТЬ ЗАЯВКИ НА 
КОНСУЛЬТАЦИИ



КОМУ ЗНАКОМО ТАКОЕ, ЧТО



КЛИЕНТЫ ГОВОРЯТ,
ЧТО ПРИДУТ ПОЗЖЕ



НА КОНСУЛЬТАЦИИ НЕ 
ЗАПИСЫВАЮТСЯ 



ВЯЛО ОТВЕЧАЮТ НА ВОПРОСЫ



СТРУКТУРА ПОПД, ПОМОГАЕТ 
СИЛЬНО УСКОРИТЬ КЛИЕНТОВ )



1. ПРЕДЛОЖЕНИЕ
2. ОГРАНИЧЕНИЕ
3. ПРИЗЫВ К
    ДЕЙСТВИЮ



КТО ХОЧЕТ ПРЯМО СЕЙЧАС 
НАПИСАТЬ ТЕКСТ С 

ИСПОЛЬЗОВАНИЕМ ПОПД И 
ПОЛУЧИТЬ ЗАЯВКИ НА 

КОНСУЛЬТАЦИИ?



ТОГДА ПИШЕМ ТЕКСТ ДЛЯ 
ПРИВЛЕЧЕНИЯ БЫСТРЫХ 

КЛИЕНТОВ

(СЕЙЧАС ВКЛЮЧУ ЭКРАН)



3 ТИПА ПРИЗЫВА К ДЕЙСТВИЮ



1. КОММЕНТ



2. НАПИСАТЬ В ЛИЧКУ



3. ПОДПИСАТЬСЯ НА РАССЫЛКУ



КАКИЕ ЕСТЬ ВОПРОСЫ?



ЧТО БЫЛО ЦЕННОГО,
ЧТО БЕРЕТЕ ДЛЯ СЕБЯ?



ПРОГРАММА НА ЗАВТРА
1. Тексты-торнадо. Как писать цепляющие тексты, которые клиенты будут читать на одном 

дыхании от начала и до конца?
2. Базовая структура продающего поста БУБЕН или как получать 15 заявок с 1 поста каждый 

день
3. Фильтрация, как получать целевых клиентов прямо из текста
4. Пост-кейс - как продавать не продавая и вызывать желание попасть на консультацию
5. Пост-активация проблемы, для приглашения холодной аудитории на консультации


