
Как дать эффективный старт новичку?



СИСТЕМА



СИСТЕМА

• 1) Организуй личный товарооборот
• 2) РЕКРУТИРУЙ (приглашай)
• 3) СОПРОВОЖДЕНИЕ и ВОВЛЕЧЕНИЕ партнеров с 1 дня



СОПРОВОЖДЕНИЕ  и 
ВОВЛЕЧЕНИЕ с 1 

дня!



Отправить форму для регистрации

Данные приходят на гугл диск, затем проводим регистрацию 
на сайте орифлейм в нашу команду



Зарегистрировать на сайте Oriflame 

Отправить стартовое письмо в личные сообщения, изменив рег.номер в письме и в 
шапке письма, приглашение на вебинар «Успешный старт»



Активация регистрации



ВЕРИФИКАЦИЯ ПАСПОРТА



Добавить на обучающий сайт 
Теперь тебе необходимо пройти дальнейшие шаги на 

сайте coach-bmd21.ru в разделе "Новичок", и там будет "Личный 
раздел". Пароль для доступа 1310.



Отправляем материал

•10 уроков на салфетках 
•«Как зарабатываем сегодня» Эдуард 

Васильев



Познакомить с командой и 
наставниками, отправить ссылки на 
соц. страницы своих наставников 

•Хочу познакомить тебя с нашей командой) Это тоже твои наставники) 

1) Плешков Олег https://vk.com/pleshkovoleg . 
Молодой предприниматель. Директор проекта. Официальный миллионер города Чебоксары.
Получил автомобиль от компании. 
Поездки за счет компании-партнера. 
Получил премии 1000$, 1500$, 2000$, 3000$, 4000$. 

2) Мышова Нина https://vk.com/fominanina . 
Директор проекта.Обладатель автомобиля от компании-партнера. 
Получила премию 1000$.

        Добавься к ним в друзья , поздоровайся и напиши, что ты новичок  



Добавить в чаты: Вконтакте, Skype, Viber, Telegram

• ПРЕДУПРЕДИТЬ, что будут активно приветствовать и ОБЯЗАТЕЛЬНО 
ПОПРИВЕТСВОВАТЬ!



Пригласить в нашу группу в Vk



Скинуть систему обучения, график вебинаров и мероприятий. 
Обратить внимание, что в нашей команде принято обучаться 

не где попало, а у тех, у кого есть результат в этом бизнесе



•На следующий день после 
регистрации созвониться. 

Узнать, что уже изучил. Какие 
вопросы есть. Что планирует 

делать.

•Договориться о встрече (по 
скайп или лично)



•На этой встрече ( по скайп, личная  встреча или по 
телефону): 

•1) Рассказать и показать программу Udvoenie

•2) Дать инструкции, как приглашать знакомых, и 
скинуть ссылку на шаблоны «Рекрутинг»

•3) Рассказать о стартовой программе и о всех 
преимуществах 150 бб 

•4) дать первое задание Список знакомых 100 
человек



Кто вы в этом проекте ?

Потребитель Партнер 



Темп роста

• Работаю когда могу.
• Есть время работаю нет 

времени не работаю.
• Доходы сопоставимы 

количеству ваших действий.
• Поиск большого количества 

клиентов и партнеров.
• Главное требование - 

количество

• Быстрый рост. 
• Выход на доход 38000 тыс  в 

течении 1-3 месяца
•Четкая система работы.
• Очень плотная командная 

работа
•Главное требование - 

качество

По возможности «Удвоение»



Правила команды: 
1.  Личный заказ от 100 бб – 150 бб  и более (Заказы делаем в первой половине 

каталога)
2.  Обучение (самообразование)
3. Посещать ВСЁ
4. Ежедневное рекрутирование
5. Умение планировать свой день
6. Связь со спонсором 
(отвечая всегда на его сообщения 
и звонки)
7. Активность в чатах

    Члены команды заботятся друг о друге, поддерживают общение друг с другом, 
члены команды знают, что каждый из них важен, члены команды растут вместе



Помочь сделать первый заказ!!!!



Через  2 – 3 дня смотрим,  что 
сделано

Звонок: узнать как успехи, как дела, что 
получилось, если не берет трубку – 
отправляем смс о новых партнёрах 

Звоним раз в каталог, раз в 3 дня посылаем 
смс о новых партнёрах.
Даем информацию об акциях, вебинарах и т.
д.

Wellness. Помочь оформить подписку на 
продукт. Дать материалы по Wellness 
(альманах wellness историй, плейлист wellness)



Чек – лист в помощь 



В первую очередь 
необходимо начать с 

СЕБЯ!
Всё вышесказанное 

делать самому!



1 неделя каталога 2 неделя каталога 3 неделя каталога

пн вт ср чт пт сб вс пн вт ср чт пт сб вс пн вт ср чт пт сб вс

Посетил «Парад Успеха»
(онлайн) 18.00

Сделал анализ бизнеса:  подвел итоги прошедшего 
каталога 

(что сделано, 
какие достижения, что дальше)

Составил план на новый каталог

Оформил личный заказ 150-200 ББ и более

Провел планерку с Ключевой командой

Обзвон структуры, рассылки по эл. почте (про 
акции, программы, мероприятия). Мотивация на 

заказ и рекрутирование.

Рекрутирование онлайн (каждый день от 50 
контактов, от 10 скайп - собеседований). 1 личная 
регистрация

Рекрутирование офлайн (каждый день от 20 и боле 
звонков, от 1 личной встречи – презентации) Если 
используете этот метод

Посещаю все вебинары и мероприятия

                        + «выполнено»        - « не сделано»


