
ЕКОНОМІКА ТА ВРЯДУВАННЯ 

Порівняльні  економічні системи 
і публічне адміністрування



Тема 1. 
Організація і функціонування 

економічних систем суспільства як 
чинники розвитку публічного управління 

господарськими процесами 

Економічна  теорія  - фундаментальна наука, яка розкриває закони, 
що управляють розвитком виробництва, розподілу, обміну і 
споживання, і тому є методологічною основою усієї системи 
економічних наук (А. Чухно, академік НАНУ).

Історично в різних країнах фундаментальну економічну науку 
називають по-різному: “економія” (Греція, Іспанія, Франція), “учення 
про народне господарство” (Німеччина), “національна економіка” 
(Туреччина, Швеція), “економіка” (США, Великобританія), а на 
пострадянському просторі на зміну терміна “політична економія” 
приходить термін “економічна теорія”. Ця розмаїтність пояснюється 
спільністю об’єкта дослідження (економічна система суспільства) 
й відмітностями його предмета (те, на що спрямована думка, що 
складає її зміст або на що націлена будь-яка дія).



Класифікації предмету
1. З погляду складових (форм) багатства :

- вартісний (властиве виділення й осмислення вартісних форм 
багатства та первинних абстракцій (ціна, гроші, вартість, мінова 
вартість, прибуток та ін.); видимих взаємозв’язків між ними; 
дослідження природи, причин і джерел вартісного багатства);

-  кориснісний напрямок пов’язаний з дослідженням різноманітної 
проблематики кориснісної складової багатства: його змісту як 
сукупності економічних благ, призначених для споживання, його 
первинних абстрактних форм (благо, корисність, потреба, майно, 
споживчий капітал та ін.); визнання корисності основою вартості й 
ціни; кориснісної складової багатства з позиції суб’єкта-споживача як 
засобу задоволення потреб і як результату зусиль тощо;

-  соціальний  (розробляються проблеми виділення соціальної 
складової багатства з кориснісно-вартісної, первинних соціальних 
абстракцій (конкретно-олюднююча діяльність, самодіяльність як 
універсальна самоолюднюваність людини, самоприсвоєння 
сутнісних сил тощо); комплексного, синтезуючого розуміння 
формування й розвитку людини як суперечливої триєдності 
індивідуального, асоційованого й світового та ін.).



Класифікації предмету
2. З позиції історичних особливостей економічних систем 

предмет економічної теорії визначався як:

- діяльність, пов’язана із зовнішньою торгівлею й припливом грошей до 
країни (меркантилізм); 

- дослідження іманентних законів, що регулюють виробництво та 
розподіл суспільного продукту (класична політична економія); 

- учення про повсякденну діяльність людей (історична школа); 

- закони, що управляють виробництвом, розподілом, обміном і 
споживанням життєвих благ на різних ступенях розвитку людського 
суспільства, економічні закономірності цього розвитку (марксизм); 

- діяльність людей, пов’язана з використанням рідких або обмежених 
ресурсів в умовах ринкового господарства (неокласики); 

- вивчення й формування економічної політики держави 
(кейнсіанство); 

- дослідження інститутів та інституційних змін (соціально-
інституціональна теорія).



Класифікації предмету
3. За місцем у системі економічних дисциплін предмет 

економічної теорії є найбільш узагальненим:

- політична економія, предмет якої – економічні відносини, що 
складаються між людьми в процесі суспільного виробництва, 
розподілу, обміну, споживання й закони їх розвитку;

-  економікс досліджує проблеми такого використання рідких 
ресурсів, за якого досягається найбільше або максимальне 
задоволення безмежних потреб суспільства;

-  макроекономіка вивчає функціонування економіки на 
національному рівні, а також її найважливіших складових частин і 
економічних секторів;

- мікроекономіка вивчає діяльність окремих суб’єктів 
господарювання, фірм, галузей, а також взаємозв’язки й відносини 
між ними;

-  економічна історія досліджує економічну систему в різні історичні 
епохи, у розрізі окремих країн або їх груп;

- історія економічних учень – предметом є сформовані в ту або 
іншу епоху економічні школи й напрями, об’єктивні джерела їх 
формування. 



Методи економічної теорії
Різноманітність методів (від грецького “methodas” – шлях пізнання 

або дослідження) класифікується :
1. За сферою використання методи поділяються на:

- загальнонаукові (закони діалектичного й історичного матеріалізму; 
загальні філософські закони та принципи; генетичні, функціональні, 
кількісні підходи тощо);

-  специфічні (метод наукової абстракції, єдності історичного й 
логічного, соціально-економічний експеримент та ін.);
2. Відповідно до методологічного підґрунтя використовують різні 

методологічні підходи: 
- раціоналізм (пов’язує можливість наукових висновків з пізнанням 

раціональних законів цивілізації);
-  неопозитивний емпіризм (передбачає обґрунтування знань 

досвідом, наприклад через моделі);
- суб’єктивізм (аналіз з позиції суб’єкта господарювання, його потреб 

і корисності);
-  діалектичний матеріалізм (суть – пізнання економічних явищ і 

процесів у їх взаємозв’язку й взаємозалежності, у стані 
безперервного розвитку, коли нагромадження кількісних змін 
приводить до нового якісного стану).



Методи економічної теорії
4. За онтологією виникнення :

- формальної логіки (вивчає думку через її структуру й форму, 
методами є: аналіз (уявне розділення цілого на складові для окремого 
їх вивчення), синтез (мислене поєднання розрізнених частин у ціле з 
урахуванням їх взаємозв’язків), індукція (рух думки від окремого до 
загального), дедукція (рух думки від загального до окремого), 
порівняння, аналогія тощо;

-  діалектики (дозволяє пізнавати найбільш загальні закони природи, 
суспільства, людського мислення, для чого застосовуються методи 
взаємозв’язку і розвитку);

-  діалектико-матеріалістичні (як складові використовуються 
методологічні підходи: структурний (розгляд об’єкта з погляду 
складових його будови), системний (розгляд об’єкта як самостійної 
системи), функціональний (розгляд реальних дій об’єкта на поверхні 
явищ), генетичний (розглядається виникнення й становлення об’
єкта), сходження від абстрактного до конкретного, ), а як 
джерело розвитку – єдність і боротьба протилежностей;

-  “економікс” (основними методами пізнання економічних явищ є: 
позитивний аналіз , нормативний аналіз , суб’єктивний аналіз , 
принцип раціональної поведінки, граничний аналіз, економічні 
моделі.



Методи економічної теорії
5. За структурою метод економічної теорії охоплює елементи:

- філософські (принципи матеріалізму, розвитку, саморуху, 
відображення, суперечності, детермінізму, взаємодії, об’єктивності, 
єдності історичного й логічного підходів тощо) й загальнонаукові 
принципи пізнання (принцип системності, структурно-функціональний 
підхід, методи аналізу та синтезу, індукції і дедукції, абстрагування й 
конкретизації та ін.); 

- закони діалектики (основними є закон єдності й боротьби  
протилежностей, кількісно-якісних змін і закон заперечення 
заперечень);

- категорії філософії (кількість і якість, сутність і явище, зміст і форма 
тощо);

- економічні закони (внутрішньо необхідні, стійкі, сутнісні зв’язки між 
протилежними сторонами, властивостями явищ, елементами 
матеріальної системи; закони є об’єктивними; виникають і 
функціонують у господарській діяльності та мають тимчасовий, 
перехідний характер); 

- категорії економічної теорії (теоретичне вираження, уявні форми 
реально існуючих виробничих відносин, економічних явищ і процесів; 
прояв дії законів відображається відповідними категоріями); 

- раціональні способи й методи прикладного економічного 
аналізу (економіко-математичне моделювання, статистичний аналіз).



Функції економічної теорії
– пізнавально-прогностична (полягає в дослідженні й поясненні 

економічних процесів і явищ; її завдання – формування наукового 
економічного мислення, суть якого полягає в опануванні інструментами 
економічного аналізу);

– ідеологічна (пов’язана з тим, що проблеми економічної теорії 
стосуються інтересів різних класів і соціальних груп); 

– світоглядно-виховна (покликана формувати новий тип 
економічного мислення й на цій основі – сучасний світогляд людини);

– методологічна (полягає в тому, що вона виступає теоретичним 
фундаментом комплексу економічних наук: галузевих (економіка 
промисловості, економіка сільського господарства тощо), 
функціональних (економіка праці, економічна статистика, фінанси і 
кредит та ін.), а також економічних наук, що знаходяться на стику різних 
галузей знань (економічна географія, демографія тощо);

– практична (полягає в опрацюванні практичних рекомендацій, 
зокрема для вироблення економічної політики (система економічних 
заходів, які здійснює держава для досягнення певних цілей).

 



1.1. Визначення економічної 
системи

•  Г. Климко і В. Нестеренко визначають 
економічну систему як сферу „... 
функціонування продуктивних сил і 
економічних відносин, взаємодія яких 
характеризує сукупність організаційних форм 
та видів господарської діяльності”

•  О. Булатов зазначає, що „сукупність всіх 
економічних процесів, які відбуваються в 
суспільстві на основі чинних у ньому відносин 
власності та організаційно-правових форм, 
представляє собою економічну систему 
цього суспільства”



Визначення економічної системи
• І. Ніколаєва стверджує, що „сукупність 

виробничих відносин становить певну 
економічну систему і в ній основними є 
відносини власності”

• Є. Борисов вказує на те, що „економічна 
система – це цілісна сукупність тісно пов’
язаних між собою господарських 
відносин, які встановлюються у 
виробництві, розподілі, обміні та 
споживанні матеріальних та 
нематеріальних благ та послуг” 



Визначення економічної системи
• М.А. Сажина та Г.Г. Чібріков визначають 

економічну систему як „єдність і взаємодію 
техніко-економічних і соціально-економічних 
відносин”, що закріплена організаційно-
економічними відносинами

• С.В. Мочерний розуміє під економічною 
системою „...комплекс підсистем та елементів і 
їх властивостей (а отже, і всіх видів економічної 
діяльності людей) у процесі їх взаємодії, 
спрямований на виробництво, обмін, розподіл та 
споживання товарів і послуг, а також на 
регулювання такої діяльності відносно до вимог 
економічних законів і мети суспільства, що 

породжує нову інтеграційну цілісність”  



Визначення економічної системи
В.Д. Базилевич

Економічна система – це сукупність 
взаємопов'язаних і відповідним чином 
упорядкованих елементів економіки, 
що утворюють певну цілісність, 
економічну структуру суспільства. 

Е.с. складається з трьох основних ланок 
(структурних елементів) – продуктивних 
сил, економічних відносин і механізму 
господарювання.



Визначення економічної системи

П. Самуельсон 

визначає будь-яку економічну 
систему, незалежно від її соціально-
економічної форми, як таку, що має 
відповідати на три запитання: Що? 

Як? Для кого?



КОРОТКИЙ ЕКСКУРС
 ДО ІСТОРІЇ ЕКОНОМІЧНОЇ ДУМКИ

ЕКОНОМІЧНА ДУМКА СТАРОДАВНЬОГО  СХОДУ І 
АНТИЧНОГО СВІТУІсторичні умови:

• Панування натурального виробництва.
• Замкненість господарських зв’язків рамками рабовласницького 

помістя.
• Слабкий розвиток товарно-грошових відносин.
Особливості економічних поглядів:
• Предметом дослідження виступають закони ведення домашнього 

господарства і зростання його доходності.
• Методом дослідження виступає опис господарської практики та 

накопичений досвід (емпіризм).
Конфуцій  (Кон Фу - цзи) (551 - 479 р. р. до н. е.) Збірник «Лунь - юй» 

(«Беседы и суждения»)  був записаний його учнями. Ідеал держави 
знаходив у минулому. Захищав інтереси родової знаті. Пропонує 
програму морального вдосконалення кожної людини, як шлях до 
стабілізації соціально – економічного устрою. Виступає за 
регламентацію патріархальних відносин для зміцнення державного 
устрою. Пропонує розподіляти багатство порівну, зменшити податки. 
Вважає що держава – велика родина, а голова її - батько народу. 



ЕКОНОМІЧНА ДУМКА СТАРОДАВНЬОГО  
СХОДУ І АНТИЧНОГО СВІТУ

Платон (427 р. до н. е. – 347 р. до н. е.) Аристократ, засновник 
філософської школи – афінської “Академії”, в якій викладав на протязі 
останніх двадцяти років свого життя. “Держава”,“Закони”.

Сворив модель ”ідеального” державного устрою, заклавши в її 
основу принцип природнього розподілу праці. Людині від народження 
притаманний лише певний талант: “одні народжені для управління, інші 
– для надання допомоги, а інші – для землеробства і ремісництва”. 
Необхідно створити таку державу, в якій кожний виконував би певні 
функції за своїм талантом і отримував долю у суспільному продукті 
згідно природнім здібностям. В ідеальній державі повинно існувати 3 
стани:
• філософи (управляють державою);
• воїни (охороняють державу);
• землероби, ремісники, торговці (виробляють продукти).

Перший та другий стани не мають ніякої власності і звільнені від 
продуктивної праці, споживають суспільний продукт на принципах 
рівності. Третій стан має приватну власність і забезпечує на її основі 
перші два. Виводить необхідність грошей з торгівлі, яка обслуговує поділ 
праці і виділяє три функції грошей: міра вартості, засіб обігу і засіб 
накопичення скарбів.



ЕКОНОМІЧНА ДУМКА СТАРОДАВНЬОГО  
СХОДУ І АНТИЧНОГО СВІТУ

Арістотель (384 р. – 322 р. до н. е.) Учень афінської “Академії” 
Платона, вихователь Олександра Македонського, засновник 
філософської школи афінського “Лікею”, в якому займався 
педагогічною діяльністю.  “Нікомахова етика”; “Політика”.

Всі знання про економічні проблеми об’єднує в науку, яка 
поділяється на два функціональні  види:

• економіка – комплекс знань про господарчу діяльність, пов’
язану з виробництвом споживчих вартостей в народному 
господарстві;

•  хрематистика – наука про діяльність, націлену на накопичення 
багатств у грошовій формі.
Встановлює двоїсту природу товару. Річчю користуються:  заради її 

споживчих якостей; заради обміну. Обидві властивості товару 
приносять власнику користь. Відкриває рівність в обміні товарів. 
Вважає, що порівнюють різні товари гроші. Встановлює, що гроші 
особливий товар, специфічність якого полягає в обслуговуванні обміну. 
Функції грошей: міра вартості, засіб обігу та засіб накопичення скарбів. 
Проводить різницю між рухом грошей як грошей (Т - Г - Т) і грошей як 
капіталу (Г – Т – Г).



ЕКОНОМІЧНІ ПОГЛЯДИ ЕПОХИ 
СЕРЕДНЬОВІЧЧЯІсторичні умови:

• Розвиток крупної феодальної земельної власності і виникнення 
особливих форм її сполучення з безпосередніми виробниками.

• Зміна ідеології та суспільної свідомості під впливом християнства.
• Розвиток міст, ремесла, торгівлі. Виникнення централізованних 

держав.
Особливості економічних поглядів:

• Предметом досліджень виступає становлення і розвиток 
феодального устрою. Метод дослідження являє собою поєднання 
емпіризму з догматизмом релігійної етики і схоластикою.

• Описують процеси розпаду общинного землеволодіння, закріпачення 
селянства, організації ранньофеодальної вотчини. Зосереджують 
увагу на господарських можливостях натурального господарства. 
Фіксують наявність різних прав приватної власності.
Фома Аквінський (1226 - 1274) Вважає, що власність становить 

двояке відношення – управління і користування. Наявність власності 
пояснює необхідністю підтримувати божественний порядок на землі. 
Виводить теорію “справедливої ціни”. Основа обміну – рівність 
корисності обмінюваних речей, яка вимірюється монетою. Справедлива 
ціна, за Аквінським, та, що дає грошовий надлишок людині, яка більш 
значима для суспільного життя.



ЕКОНОМІЧНІ ПОГЛЯДИ ЕПОХИ 
СЕРЕДНЬОВІЧЧЯ

Ібн – Хальдун (1332 - 1406) Арабський мислитель, активний 
політичний і науковий діяч Єгипту.

Розглядає проблеми простого товарного виробництва і 
ціноутворення, описує фактори, що впливають на формування ціни: 
маса товару, що винесена на ринок; податки і побори, включені в 
ціну: “незаконні побори сприяють дороговизні”; характер потреби в 
товарі: “із всіх товарів хліб є тим товаром, на який бажана низька 
ціна, бо потреба в ньому загальна”.

Вводить поняття вартості, вважаючи, що в обміні прирівнюються 
рівновеликі витрати праці: “Більшість того, що людина накопичує і з 
чого вилучає безпосередню корисність – рівноцінно вартості 
людської праці”. Встановлює, що гроші – основа доходів, накопичень 
та скарбів, мірило вартості.

Томас Мор (1478 - 1533). Малює прообраз майбутнього 
суспільства, в якому: не існує приватної власності;  наявна рівність і 
розподіл продуктів за “справедливими потребами”; обов’язковість 
трудової діяльності на протязі шестигодинного робочого дня;  
відсутність грошей;  контроль за виконанням робіт;   свобода совісті, 
демократичні вибори посадових осіб.



ЕКОНОМІЧНА ТЕОРІЯ МЕРКАНТИЛІЗМУ
Історичні умови: Розвиток техніки і технології, епоха великих 

географічних відкриттів і процесів першопочаткового накопичення 
капіталу. Зародження мануфактурного виробництва. Розвиток товарно-
грошових відносин, початок формування національних і світових ринків.

Особливості економічних поглядів:
• Предметом дослідження виступають процеси першопочаткового 

накопичення капіталу, закономірності зростання багатства у сфері 
обігу. Методом дослідження являється емпіризм.
Меркантилізм як економічна політика – особливий тип діяльності 

держави, який сприяє першопочатковому накопиченню капіталу.
Етапи розвитку:
Монетарна система – заохочення ввозу в державу дорогоцінних 

металів шляхом: заборони іноземним купцям вивозу золота та срібла в 
якості виручки; введенням покарань за вивіз дорогоцінних металів.

Мануфактурна система – заохочення ввозу грошей в країну шляхом: 
розвитку виробництва експортних товарів; досягнення переваги 
експорту над імпортом.



ЕКОНОМІЧНА ТЕОРІЯ МЕРКАНТИЛІЗМУ
Меркантилізм як теорія націлений на вивчення економічних 

закономірностей, що діють у сфері обігу.
• Етапи розвитку:
• Ранній меркантилізм (теорія грошового балансу), згідно якому гроші 

вважаються основним багатством, яке необхідно більше заохочувати 
із-за кордону і менше витрачати. Вільям Страффорд (1554 – 1612), 
Бернардо Даванзатті (1529 - 1606).

• Пізній меркантилізм (теорія торгового балансу), згідно якому 
джерелом багатства нації являється розвиток зовнішньої торгівлі і 
дотримання активного торгового балансу. Томас Мен (1571 - 1641) : 
держава повинна: прагнути до виготовлення якомога більшої маси 
власних товарів; знижувати вартість транспортування експортних 
товарів; здійснювати ряд заходів для підтримки ремісництва; 
встановлювати мито на імпорт і забезпечити безмитний експорт; 
заборонити колоніям торгівлю з іншими країнами, крім метрополій; 
враховувати попит сусідніх держав; не боятись вивозити гроші.
Антуан де Монкретьєн (1575 - 1622) “Трактат політичної економії”.  

Робота А. де Монкретьєна дала нову назву економічний науці – 
“політична економія”. За Монкретьєном, це – вчення про державне 
господарство і державну політику, яку повинна проводити влада в цілях 
зростання багатства країни.



КЛАСИЧНА ПОЛІТИЧНА ЕКОНОМІЯ.
РАННЯ КЛАСИЧНА ПОЛІТИЧНА ЕКОНОМІЯ.

Особливості економічних поглядів.

Предметом дослідження виступають закономірності зростання 
доходності у сфері виробництва. Метод дослідження представляє собою 
поєднання емпіризму з зачатками теоретичного аналізу (абстракція, 
кількісний аналіз у В.Петті, дедукція у Ф.Кене).

Вільям   П е т т і  (1623-1687). Здійснює перехід від спостереження і 
опису форми прояву економічного процесу до аналізу його сутності, тим 
самим застосовує  абстрактний метод дослідження. Використовує 
кількісний аналіз економічних явищ. Предметом дослідження 
політичної економії вважає закони зростання багатства у сфері 
матеріального виробництва. “Купці не постачають ніякого продукту, а 
виконують лише роль вен і артерій, що розподіляють кров та споживні 
соки державного тіла, а саме, продукцію сільського господарства і 
промисловості”.

П’єр   Лепезан  де  Буагільбер   (1646-1714). Предметом дослідження 
виступають проблеми зростання багатства і роль у цьому процесі 
держави. Вартість визначає як витрачену працю на виробництво товару і 
називає її "істинною, справедливою ціною“. Одиницею виміру вартості 
вважає робочий час. Вартість встановлюється під впливом стихійних сил 
ринку.



Ш к о л а   ф і з і о к р а т і в

Це об’єднання вчених, що вважають джерелом багатства 
сільськогосподарське виробництво і вивчають фактори зростання 
доходності у данній сфері (назва походить від грецьких “фізис” – 
природа, “кратос”- влада). Ф р а н с у а   К е н е  (1694-1774). Лейб-
медик Людовіка XV

Методологія. Предметом політичної економії виступають фізичні 
та моральні закони зростання багатства. В якості метода 
застосовується принцип перенесення закономірностей розвитку 
природи на економічну дійсність, а також елементи дедукції.

Теорія вартості. Вартість визначається як сума витрат 
виробництва.

Доходи. Розрізняє заробітну плату та чистий продукт, єдиною 
формою якого є рента. Заробітна плата – фізичний прожитковий 
мінімум.
• Чистий продукт – залишок багатства після відрахування витрат на 

його виробництво. Створюється лише у сільському господарстві.
Теорія капіталу. Фактично виділяє основний та обіговий капітал, 

називаючи, проте, їх, відповідно, першопочатковими та щорічними 
авансами. Першопочаткові аванси – витрати на декілька років у 
сільському господарстві на будівлі, худобу та сільськогосподарські 
машини. Щорічні аванси – витрати, що здійснюються щорічно на 
насіння, робочу силу.

Теорія відтворення. Вводить поняття відтворення як процесу 
постійного виробництва і збуту продуктів. Будує модель (економічну 
таблицю) розподілу річного продукту між класами в суспільстві.
•  
•  
•  



ЗРІЛА КЛАСИЧНА ПОЛІТИЧНА ЕКОНОМІЯ
Історичні умови. Швидкі темпи розвитку промисловості, сільського 

господарства, торгівлі. Поглиблення суспільного поділу праці, 
розширення товарно-грошових відносин. Промисловий переворот 
першої половини XIX ст. приводить до заміни мануфактурного 
виробництва фабричною індустрією. Формування класової структури 
суспільства – буржуазія, пролетаріат, селянство, землевласники. 
Загострення соціально-економічних і політичних суперечностей.

Особливості економічних поглядів. Предметом дослідження 
виступає:
•  у А.Сміта – закони зростання багатства нації; у Д.Рікардо – закони 

розподілу багатства. Методами дослідження виступають теоретичний 
аналіз та емпіризм.
А д а м   С м і т (1723 – 1790). Професор Единбургського університету.             

“Дослідження про природу та причини багатства народів”. Визначає 
вартість як такі витрати праці на виробництво товару, що в середньому 
необхідні для даного стану виробництва. Вважає, що складна і 
кваліфікована праця створює в одиницю часу більшу вартість, ніж проста 
і некваліфікована. Розрізняє природню ціну товару, під якою розуміє 
грошовий вираз вартості, та ринкову, яка може значно відхилятися від 
природньої, проте все ж таки тяжіє до неї. Визначає вартість як суму 
доходів: «…заробітна плата, прибуток, рента є трьома першоджерелами 
доходу, рівно як і всякої мінової вартості».



ЗРІЛА КЛАСИЧНА ПОЛІТИЧНА ЕКОНОМІЯ
А д а м   С м і т (1723 – 1790). Визначає вартість як суму доходів: 

«…заробітна плата, прибуток, рента є трьома першоджерелами доходу, 
рівно як і всякої мінової вартості». 

Теорія соціально-економічного устрою суспільства.

Кожна людина намагається, перш за все, реалізувати свій 
егоїстичний інтерес – прагнення до покращення свого 
матеріального становища і в процесі своєї діяльності вона не 
думає про суспільну корисність. Але, так чи інакше, людина 
“невидимою рукою” направляється до цілі, яка не входила в її наміри 
– створює корисність для всього суспільства. Під “невидимою рукою” А.
Сміт розуміє стихійну дію економічних законів, які ми сьогодні називаємо 
законами попиту, пропонування та конкуренції. Умови, за яких 
найбільш ефективно діє принцип “невидимої руки”, А. Сміт називає 
“природнім порядком” (повна економічна свобода), а державі  
відводить роль забезпечення безпеки та правопорядку. “Для того, 
щоб підійняти державу з самого низького ступеню варварства до 
найвищого ступеня добробуту потрібні лише мир, легкі податки і 
терпимість в управлінні – все інше зробить природній рух речей”.



ЗРІЛА КЛАСИЧНА ПОЛІТИЧНА ЕКОНОМІЯ
Д а в і д   Р і к а р д о  (1772 – 1823) . Біржовик, одна з найбільш 

крупних фігур Лондонського фінансового  світу,  з 1819 року – член 
Британського парламенту. “Започаткування політичної  економії та 
оподаткування”

Методологія.

Предметом політичної економії вважає «закони, які управляють 
розподілом»

Відхиляє емпіричну сторону (екзотеричний метод) методології  А. 
Сміта і зосереджується на вивченні внутрішніх, сутнісних характеристик  
економічних явищ. Започатковує застосування методу сходження від 
абстрактного до конкретного.

Теорія відносних переваг у зовнішній торгівлі.
Теорію абсолютних переваг А.Сміта вважає одиничним випадком. 

Доводить, що торгівля між двома країнами вигідна і тоді, коли одна з них 
виробляє товари при більш високих витратах, ніж інша. Вигідність 
торгівлі можлива при умові, коли різниця між відносними витратами в 
першій країні більша, ніж в другій. 

 



ПІЗНЯ КЛАСИЧНА ПОЛІТЕКОНОМІЯ
Особливості економічних поглядів.

В економічній теорії формуються три напрямки:

– Реформізм (Ж. Сісмонді, П. Прудон), який зосереджує увагу на 
вивченні суперечностей суспільства і пошуках шляхів та методів 
реформування капіталізму.

– Прагматизм (Т.Мальтус, Ж.Б.Сей, Дж.Міль), який продовжує 
традицію дослідження способів збагачення економічних суб’єктів 
на основі аналізу конкретних економічних механізмів.

– Апологетизм (Н.Сеніор, Ф.Бастіа, Г.Кері), який змальовує існуюче 
суспільство як гармонічний розвиток економічних інтересів суб’
єктів господарювання.

Методологічною базою досліджень виступають суб’єктивізм, зачатки 
граничного і факторного аналізу.

 



МАРКСИСТСЬКИЙ НАПРЯМОК ЕКОНОМІЧНОЇ 
ДУМКИ

Історичні умови:
• Функціонування на власній основі фабрично-заводської індустрії, 

економічний прогрес суспільства.
• Загострення соціально-економічних суперечностей - масове 

розорення дрібних товаровиробників, зростання експлуатації 
пролетаріату, періодичні кризи надвиробництва, масове безробіття.

• Остаточне оформлення класової структури суспільства і загострення 
політичних суперечностей, бурхливе зростання революційних 
виступів пролетаріату.
Карл Маркс (1818 - 1883). Німецький юрист, активний учасник 

революційного руху. Фрідріх Енгельс (1820 - 1895)  Фабрикант, активний 
учасник революційного руху.

Методологія. К.Маркс використовує розроблену ним же методологію 
матеріалістичної діалектики і відкриває той факт, що в основі 
суспільного життя лежить матеріальне виробництво. Доводить, що 
суспільство розвивається внаслідок своїх внутрішніх суперечностей, 
основним з яких є конфлікт між продуктивними силами та виробничими  
відносинами.

Теорія вартості. Вартість - це уречевлена суспільно-необхідна 
праця. Вимірюється витратами суспільно-необхідного робочого часу. 
Відкриває подвійний характер праці та його двояку роль у створенні 
вартості.



НЕОКЛАСИЧНА ЕКОНОМIЧНА ТЕОРIЯ
Iсторичнi умови:

• Домiнування ринкiв досконалої конкуренцiї та ринкових форм зв’язку 
мiж cамостiйними економiчними суб’єктами.

• Погiршення економiчної ситуацiї на початку 70-х рокiв ХХ столiття 
внаслiдок надмiрного втручання держави в ринковi процеси.
Особливостi економiчних поглядiв:

• Iдеалiзацiя вiльноконкурентного ринкового механiзму. Визначення 
його виключної ролi у вирiшеннi всiх економiчних проблем.

• Деiдеологiзацiя економiчної науки i пошук загальних, вiрних для будь-
якого суспiльства законiв i закономiрностей.

• Акцент на дослiдженнi проблематики пропонування i процесiв на 
мiкрорівнi економiки.

• Визнання предметом економiчної науки проблем рацiонального 
використання обмежених ресурсiв у виробництві благ для 
задоволення людських потреб.
Застосування методiв:

• а) граничного аналiзу;
• б) рiвноважного пiдходу до аналiзу економiчних явищ;
• в) суб’єктивiзму;
• г) позитивiзму;
• д) моделювання.



Австрiйська школа. Професура  Віденьського унiверситету.                                          
Карл Менгер (1840 - 1921) , Фрiдрiх Вiзер (1851 - 1926), Ойген Бем - 
Баверк (1851 - 1919).

Австрiйська школа виникає в 70-тi роки XIX столiття i отримує назву - 
«маржиналiзм» (вiд англ. «marginal» - граничний). Основнi положення 
маржиналiзму настiльки вiдрiзняються вiд уявлень класицизму, що ця 
теорiя була визнана переворотом в науцi, який отримав надалi назву 
«маржиналiстської революцiї». Австрiйська школа сформувала 
кардиналiстський варiант теорiї граничної корисностi.

Теорія цінності. Цiннiсть товару формується суб’єктивним 
вiдношенням до нього людини i визначається граничною кориснiстю, 
тобто кориснiстю останньої одиницi блага, яка задовольняє найменш 
нагальну людську потребу.

Теорія граничної корисності. Гранична кориснiсть має тенденцiю 
до зниження по мiрi того, як потреба у данному товарi насичується.

Теорія ціни. Цiна блага формується в результатi конкуренцiї 
виробника i споживача як рiвнодiюча їх суб’єктивних оцiнок корисностi.

Теорія альтернативних витрат. Витрати виробництва продукту 
залежать вiд альтернативних можливостей, якими доводиться 
жертвувати заради виробництва.

НЕОКЛАСИЧНА ЕКОНОМIЧНА ТЕОРIЯ



НЕОКЛАСИЧНА ЕКОНОМIЧНА ТЕОРIЯ
Кембрiджська школа. Теорiя Кембрiджської школи стала 

систематизацiєю та узагальненням iдей пiзньої класики i австрiйської 
школи. Започатковує неокласичний напрямок сучасної економiчної 
думки.

Альфред Маршалл (1842-1924). Професор Кембрiджського 
унiверситету. «Принципи економiки». Пропонує компромiсний варiант 
визначення цiни - витратами виробництва i граничною кориснiстю. Цiна, 
яку згоден заплатити споживач, визначається граничною кориснiстю. 
Цiна, яку призначає виробник, залежить вiд витрат виробництва. 
Поєднує цi двi цiни  цiна рiвноваги, пiд якою розумiється максимальна 
цiна споживача i одночасно мiнiмальна цiна виробника.

Вводить до наукового обiгу термiни: а) Квазiрента - прибуток, 
який одержується за рахунок використання особливого або унiкального 
неприродного (штучного) блага. б) Рента споживача - прибуток, який 
одержує споживач  внаслiдок того, що купує товари по ринковiй цiнi, а не 
по цiнам попиту. 

Розглядає механiзм динамiки витрат виробництва в залежностi вiд 
змiн масштабiв випуску продукцiї i виводить закони: а) постiйної вiддачi; 
б) зростаючої вiддачi; в) падаючої вiддачi.

Вводять поняття короткого i довгого перiоду при урахуваннi часових 
впливiв на господарську дiяльнiсть.



Сучасна неокласична теорія. Неолібералізм
В 30-тi роки ХХ столiття в економiчнiй науцi на основi iдей неокласики, 

молодої  iсторичної школи i лiберальних ідей класичної полiтекономiї 
народжується неолiбералiзм. В основi неолiберальних концепцiй 
лежать наступнi принципи :  предметом дослiдження здебiльшого 
виступають не кiлькiснi, а якiснi, iнституцiональнi проблеми.  
Застосовується макроекономiчний пiдхiд до аналiзу економiчної 
дiйсностi.  Проголошується ідея iндивiдуальної свободи на основi 
приватної власностi  i активний вплив державного регулювання на 
iнституцiональнi основи прибутку i конкуренцiї.

Фрайбургська школа. Вальтер Ойкен (1891 - 1950)

Вважає, що економiчна система повинна мати  господарський 
порядок,  пiд яким розумiє:

а) свободу конкуренцiї, яка забезпечує ефективнiсть ринкової 
системи; 

б) вiльнi цiни як регулюючий iнструмент в умовах конкуренцiї - сигнал 
рiвня обмеженностi ресурсiв i важель  перерозподiлу мiж галузями 
виробництва;

в) «державнi проблеми» - стабiльнicть грошей, вiльний доступ до 
ринкiв, гарантiя приватної власностi, сталiсть i послiдовнicть економiчної 
полiтики.



Неолібералізм
Школа монетаризму. Мiлтон Фрiдмен (народився в 1912 р.)                                                 

Професор Чiкагського унiверситету. Лауреат Нобелiвської премiї 1976 
року

Монетарна концепцiя державного регулювання.
М.Фрiдмен в спiвавторствi з А.Шварц проаналiзував 20 економiчних 

циклiв у розвитку США i помiтив, що змiни в грошовiй масi на декiлька 
мiсяцiв передують змiнам ВНП на всiх стадiях економiчного циклу. 
Отже, головною i ви-рiшальною причиною всiх змiн в економiцi є 
грошi. Виходячи з того, що грошi формують рiвень цiн в економiцi, а 
значить , i номiнальний ВНП, довiв, що у рiвняннi кiлькiсної  теорiї 
грошей (M*V=P*Y)  швидкiсть обiгу грошей (V) cтабiльна i залежить вiд 
звичок людей у використаннi грошових активiв i структури грошового 
ринку. Таким чином, при зростаннi грошової маси в економiцi повиннi 
зростати сукупнi витрати (p*y). Далi було доведено, що Y також 
стабiльний, оскільки ВНП залежить від виробничих можливостей і 
зайнятості з урахуванням природнього рівня безробіття.

Введення категорії природній рівень безробіття, під яким розуміється 
відсутність циклічного безробіття, задає  стабільність параметрам 
зайнятості . Отже, збільшення грошової маси (М), не впливаючи на 
ВНП, збільшує лише загальний рівень цін в економіці. Таким чином, 
держава повинна вести контроль за прирістом грошової маси і 
утримувати її на рівні 3-5% на рік незалежно від кон’юнктури. 



КЕЙНСІАНСТВО ТА ЙОГО ЕВОЛЮЦІЯ 
Історичні умови.

1.Ускладнення структури виробництва і ринку.

2.Функціонування недосконалих форм конкурентної боротьби і 
втрата ринковим механізмом автоматичного саморегулювання.

3.Світова криза надвиробництва і затяжний характер депресії 1929 - 
1933 рр.

4.Масове безробіття.

Особливості економічних поглядів.

1.Застосовується макроекономічний підхід до аналізу економічної 
дійсності.

2.Підлягають корінному перегляду основні постулати неокласицизму 
: віра в ефективність ринкового механізму саморегулювання.

3.Доводиться необхідність державного втручання в економіку, 
розробляються його форми та інструменти 

Джон Мейнард Кейнс (1883-1946). Професор політекономії 
Кембріджского університету , політичний діяч. “Загальна теорія 
зайнятості , відсотку та грошей.”

•  



КЕЙНСІАНСТВО ТА ЙОГО ЕВОЛЮЦІЯ  
Методологія. Відмовився від тези неокласиків про існування 

роздільних ринків і ввів до аналізу наявність єдиного ринку , в якому 
пов'язані між собою такі складові, як ринки грошей, товарів і ресурсів.

Розглядає загальні взаємозв’язки між економічними явищами, 
сукупні, агреговані показники і започатковує макроекомічний аналіз. 

Доводить, що не пропонування створює свій власний попит, а 
навпаки, сукупний попит формує в кожний даний момент певну 
величину сукупного пропонування.

Загальна економічна рівновага може встановлюватись при неповній 
зайнятості. На відміну від неокласиків, Дж. Кейнс довів, що не існує 
гнучкого цінового механізму встановлення рівноваги: підприємці, що 
зіткнулися з падінням попиту на свою продукцію, в умовах монополізму 
не знижують ціни, а скорочують обсяги виробництва і звільнюють 
робітників. Саме за рахунок виштовхування в ряди безробітних якоїсь 
частини робітників в економічній системі встановлюється рівновага. 
Держава за держбюджетні кошти вводить в дію нові виробничі 
потужності і , тим самим, збільшує зайнятість, а значить і рівень доходів. 
Частину доходів робітники витратять на споживчі товари, чим 
спровокують зростання попиту, цін і розширення виробництва; а 
частину направлять в збереження. 



СОЦІАЛЬНО-ІНСТИТУЦІОНАЛЬНИЙ НАПРЯМОК 
ЕКОНОМІЧНОЇ ДУМКИ

Напрямок економічної думки, який не зупиняеться на дослідженні 
чисто економічних відносин, а вводить до аналізу цілий комплекс умов і 
факторів,що впливають на економічне життя. Розглядається роль таких 
суспільних інститутів, як  форми господарської організації, норми 
поведінки соціальних груп, юридичні закони, стереотипи мислення і 
масової суспільної свідомості, звичаї та традиції.

Особливості економічних поглядів:  
• Незадоволеність “нежиттєздатністю” висновків класичної і 

неокласичної теорії, в особливості, статичним характером 
ортодоксальної теорії цін.

• Прагнення до створення інтегральної економічної теорії, що поєднує 
економіку, психологію, юриспруденцію, антропологію. 
Міждисциплінарний підхід до вивчення економічних явищ.

• Відмова від емпіризму в економічній науці. Потяг до детальних 
кількісних досліджень.

• Предметом вивчення являється роль суспільних інститутів в 
економічному житті суспільств, а також  мегатенденції  розвитку  
людства.

• Методи дослідження:  -історико-генетичний; -психологічний; -описово-
статистичний;  -правове трактування економічних процесів; -
математичні методи; макроекономічний аналіз.



СОЦІАЛЬНО-ІНСТИТУЦІОНАЛЬНИЙ 
НАПРЯМОК ЕКОНОМІЧНОЇ ДУМКИ

Основні течії:
1.   Ранній: - соціально-психологічний (Т. Веблен);
         - соціально-правовий (Д. Коммонс);
         -кон’юнктурно-статистичний (У. Мітчел);
2.   Повоєнний: - трансформаційний   (Г. Мінз,   А. Берлі, Дж. М. Кларк,       

С. Кузнець);
              -інституційно-соціологічний (Ф. Перу);
3.   Сучасний:   -технологічний детермінізм (У. Ростоу, Дж. К. Гелбрейт, 
Р. Хейлбронер, О. Тоффлер, Д. Белл ).
Торстейн Веблен (1857 - 1929). Американський філософ, економіст, 

психолог і антрополог. Предметом економічної науки вважає 
“інституції” – інстинкти людини, які проявляються в економічному 
житті під впливом суспільної психології (інстинкти самозбереження, 
суперництва і інше). Панівне положення корпорацій здійснює 
різнобічний суспільний і психологічний вплив на споживача 
(зростання цін, реклама, “показне споживання”, і т. п.), примушуючи 
його приймати рішення, вигідні крупним монопольним угрупованням, 
що приводить до зниження ефективності використання у виробництві 
ресурсного потенціалу країни. 



СОЦІАЛЬНО-ІНСТИТУЦІОНАЛЬНИЙ 
НАПРЯМОК ЕКОНОМІЧНОЇ ДУМКИ

Технологічний детермінізм. Загальна характеристика теорій 
технологічного детермінізму.
• Науково-технічна революція вважається головним фактором 

еволюційного оновлення суспільства. Наука і техніка – автономні 
сили, що визначають характер економічного і соціального розвитку.

• Економічне зростання ототожнюється з економічним прогресом, а 
останній – з суспільним прогресом в цілому.

• Джерелом економічного прогресу є крупні корпорації, а носієм нової 
системи цінностей – “техноструктура”.

• Якісний аналіз що до характеристики економічних систем не 
застосовується.

• З позиції технократизму розглядаються економічні кризи, безробіття, 
заробітна плата і зрушення у соціальній структурі суспільства.
Д. Белл Соціолог. “Кінець ідеології” (1960); “Перехід до 

постіндустріального суспільства” (1973). Доводить, що під впливом 
науково-технічної революції відбувається автоматичне порушення 
капіталістичних устоїв і становлення нового соціально-економічного типу 
суспільства – постіндустріального суспільства. О.Тоффлер. Соціолог.                                                 
“Шок майбутнього” (1970); Третя хвиля” (1981).                                          

 



1.2. Організація і функціонування 
економічних систем

Суспільне виробництво – це сукупна організована діяльність людей 
із перетворення речовин і сил природи з метою створення матеріальних 
і нематеріальних благ, необхідних для їх існування та розвитку.

Основні риси виробництва:
- завжди є суспільним;
- має безперервний характер розвитку, постійно повторюється – 

відтворюється;
- у процесі виробництва виникають економічні відносини між людьми;
- є важливою складовою тієї чи іншої соціально-економічної системи.

Прихильники неокласичної течії аналізують виробництво лише як 
функціональну взаємодію ресурсів. Із усієї різноманітності ресурсів 
(матеріальних, особистих, відновлюваних, вичерпних тощо) у теорії 
трьох факторів досліджується лише частина (економічні ресурси), якій 
властиві обмеженість і рідкість: праця (свідома доцільна діяльність 
людини, яка спрямована на створення тих чи інших благ з метою 
задоволення потреб); капітал (фізичні, реальні інвестиційні ресурси 
виробництва окрім землі, які використовуються у виробництві товарів та 
послуг і доставці їх кінцевому споживачу, наприклад, машини,будівлі, 
інструменти); земля; підприємницькі здібності (здатність людини до 
організації продуктивної діяльності).



Суспільне виробництво
Виробництво як процес впливу людини на речовину природи з метою 

створення матеріальних благ або послуг, необхідних для існування й 
розвитку суспільства, здійснюється в межах способу виробництва. 
Останній має як взаємопов’язані сторони продуктивні сили й 
виробничі відносини.

Продуктивні сили – це система суб’єктивних і об’єктивних 
факторів виробництва, спрямована на перетворення речовини й сил 
природи для задоволення людських потреб. Основними формами 
продуктивних сил є:

природні (бувають суб’єктивними – природа людини, об’єктивними – 
ґрунти, річки, ліси); 

суспільні (виникають у ході промислової революції: проста 
кооперація, мануфактура, фабрика); 

загальні (створюються в ході НТР – загальна праця). 
За критерієм розмежування зв’язків “природа – виробництво -

суспільство” виробничі відносини включають: організаційно-
економічні (техніко-економічні) відносини, що відображають 
взаємодію людини з природою (відносини “людина - природа”) та 
соціально-економічні відносини, що виникають унаслідок взаємодії 
людини з суспільством (відносини “людина - людина”).



Суспільне виробництво
Суспільне виробництво поділяють на 2 великих сфери: матеріальне і 

нематеріальне. 
Матеріальне виробництво – сукупність галузей і сфер, що 

виробляють матеріально-речові блага й надають матеріальні послуги  
(промисловість, сільське господарство, будівництво, комунальне 
господарство і побутове обслуговування, які надають матеріальні 
послуги, транспорт , торгівля в частині обслуговування процесу 
виробництва.

Нематеріальне виробництво – сукупність галузей і сфер, що 
виробляють нематеріальні блага та нематеріальні послуги, які 
задовольняють духовні та соціальні потреби людей (охорона здоров'я, 
освіта, культура, мистецтво, спорт, духовне виробництво). Продукт сфери  
нематеріального  виробництва набуває форми “товару-послуги “:
- сутність послуги, як правило, не в матеріально-речовій формі, а в 

корисному ефекті певної трудової діяльності;
- процес виробництва послуги збігається з моментом її споживання в 

часі й просторі);
- послуга, як правило, не може накопичуватись і транспортуватися.



Суспільне виробництво
Стадіями суспільного виробництва є: 
власне виробництво (процес створення суспільного продукту);
 розподіл (унаслідок якого кожен учасник виробництва отримує 

свою частку у виробленому продукті в натуральному або грошовому 
вимірі);

 обмін (у процесі якого отримана під час розподілу частка 
обмінюється на засоби існування для задоволення потреб);

 споживання (де вироблений продукт завершує свій рух, 
відбувається його кінцеве споживання, й тим самим дається поштовх до 
нового виробничого циклу).

Формами організації суспільного виробництва є: натуральне і 
товарне господарство.

Натуральне господарство – тип організації виробництва, при якому 
люди виробляють продукти для задоволення своїх власних потреб.

Товарне виробництво - тип організації суспільного виробництва, 
за якого економічні відносини між людьми виявляються через ринок, 
купівлю/продаж продуктів їх праці.

 



Головні економічні проблеми
Головні економічні проблеми пов’язані з дилемою “безмежність 

потреб – обмеженість ресурсів”, яка притаманна всім ланкам 
суспільного виробництва.

Сутність потреб багатогранна: як економічна категорія вона виражає 
відносини між людьми й умовами їх життєдіяльності; як психологічна – це 
прояв необхідності в певних речах, невдоволена необхідність і бажання 
володіння ними тощо.  

Потреби, як об’єктивні умови існування людини, є базовою категорією 
відтворення й класифікуються таким чином: біологічні 
(задовольняються навколишнім середовищем, як воно склалося в 
процесі природної еволюції); економічні (задовольняються продуктами 
людської праці, тобто олюдненою природою, уречевленим буттям); 
соціальні (задовольняються діяльністю інших людей у процесі 
спілкування тощо). 

Потреби задовольняються шляхом споживання благ. Прояв дії закону 
рідкості (об’єктивна обмеженість масштабу суспільного виробництва 
через обмеженість в економічних ресурсах) вимагає пошуку ефективного 
напряму розподілу ресурсів і вирішення головних економічних 
проблем: що, як, для кого виробляти?



Головні економічні проблеми
1. Що виробляти (які товари, в якій кількості)? 

2. Як виробляти (за допомогою яких ресурсів і технологій)? Оцінкою є 
ефективність за Парето (рівень організації економіки, за якого 
суспільство отримує максимум корисності з наявних ресурсів і 
технологій, і вже неможливо збільшити частку одних в отриманому 
результаті, не зменшивши частку інших);

3. Для кого виробляти (хто має споживати вироблене й отримувати 
від нього користь)? Питання торкається економічних інтересів усіх 
прошарків населення й розглядається в термінах ефективності та 
справедливості. 

Ефективність у розподілі – ситуація, за якої неможливо шляхом 
перерозподілу існуючої кількості благ задовольнити бажання однієї 
людини повніше, не наносячи шкоди задоволенню бажань іншої людини. 
Справедливість у розподілі пояснюють дискусії про рівність 
можливостей і рівність доходів. 

Ефективне вирішення наведених питань орієнтує на досягнення в 
економіці повної зайнятості (повне залучення у виробництво 
придатних економічних ресурсів) й повного обсягу виробництва (усі 
придатні для виробництва ресурси використовуються абсолютно 
ефективно за цільовим призначенням).



Поняття економічного зростання
Розв’язання головних економічних проблем впливає на 

економічний прогрес (кінцевою метою якого є людина, а критерієм – 
багатство й розмаїтість її здібностей і потреб). Цей складний процес 
характеризується поняттями “економічний розвиток” та “економічне 
зростання”. 

Економічний розвиток — це закономірні, спрямовані та 
невідворотні зміни технологічного способу виробництва (загальним 
критерієм є рівень продуктивних сил, який розгортається в систему 
взаємопов’язаних критеріїв – технічна побудова виробництва, ступінь 
поділу й кооперації праці, економія часу, величина додаткового 
продукту тощо). 

Складовою економічного розвитку є економічне зростання (як 
процес кількісних і якісних зрушень окремих елементів певного 
технологічного способу виробництва). Останнє означає регулярне, 
стійке розширення масштабів діяльності певної економічної системи, 
яке виявляється в збільшенні розмірів застосованої праці й 
виробленого продукту (товарів і послуг). Немає зростання взагалі. 
Реально існують його конкретні види, виділення яких можливе за 
різними класифікаційними ознаками. Наприклад, за темпами зростання 
головних економічних показників (ВВП, ВВП на душу населення, ВНП, 
НД). Його темп можна визначити:  
  Темп приросту = (ВВП

 поточний 
– ВВП

 базисний) / ВВП
 базисний



Джерелом економічного розвитку, як і розвитку будь-якого 
явища, 

є суперечностіВ суспільному виробництві існує низка суперечностей, які стають 
джерелом руху, джерелом самоорганізації. Однією з головних є 
суперечність між   виробництвом і споживанням. Останнє 
обумовлюється потребами, які відповідно до закону зростання потреб 
постійно збільшуються. Водночас можливості виробництва на кожний 
даний момент є обмеженими. Система намагається вирішити цю 
суперечність, розвиваючи виробництво. Це призводить до нового рівня 
економічного розвитку і певної моментної рівноваги між потребами і 
виробництвом (і так безкінечно).

Розвиток суспільного виробництва не є рівномірним, певні 
коливання в економічному розвитку є об'єктивною закономірністю. Ці 
коливання визначають як циклічність, а цикли характеризують як 
часовий інтервал від початку однієї кризи до наступної.

Економічні цикли мають певні фази: спад, депресія (дно), 
пожвавлення, піднесення.

Поширеною є класифікація циклів за тривалістю на короткі (2 – 4 
роки, пов'язані із проблемами у відтворенні оборотного капіталу), 
середні (7 – 12 років, коливання цін і процентних ставок), довгі (цикли 
М. Кондратьєва, 50 – 60 років, революційні зміни у техніці й технології).



1.3. ВЛАСНІСТЬ В ЕКОНОМІЧНІЙ СИСТЕМІ СУСПІЛЬСТВА
Власність є багатогранним поняттям, яке виявляється як історична,

економічна, юридична, політична, психологічна та інші категорії.
Власність – це ядро системи виробничих відносин, серцевина кожного 

суспільного способу виробництва, чим визначається її місце в системі 
виробничих відносин. З цієї позиції власність – це сукупність 
виробничих відносин,  обумовлених  відношенням  людей  до  
засобів  виробництва  і виробленого продукту. Особливості власності 
як економічної категорії:
- неодмінний атрибут людського суспільства (для того, щоб спожити, 

обміняти необхідно привласнити потрібне благо);
- має суспільний характер і поза суспільством не існує (людина поза 

суспільством є елементом природи, тому, споживання буде мати місце 
, але немає привласнення);

- є базовою категорією, бо визначає відношення людини до речей, 
формує певний стереотип поведінки як господарюючого суб'єкта і як 
споживача;

- є основою, яка визначає характер і особливості сукупності виробничих 
відносин (наприклад, визначає особливості розподілу виробленого 
продукту за різних умов суспільно-економічних формацій;

- визначає положення класів, верств населення в суспільстві та їх 
можливості щодо рівня життя;

- є категорією історичною.



Структурними елементами власності є:

•суб’єкти привласнення (індивіди, колективи, суспільство, держава, 
декілька держав) можна розглядати за поділом на юридичних і фізичних 
осіб, вітчизняні та іноземні, спільні й змішані структури та ін.;

•об’єкти привласнення (життєві блага, навколишній світ, робоча сила) 
включають: нерухоме майно (виробничі й невиробничі приміщення, 
транспортні спорудження, різні об’єкти інфраструктури та ін.), рухоме 
майно (майно, що припускає його вільне переміщення: машини, 
устаткування, інструменти, меблі, цінні папери тощо), інтелектуальні об’
єкти (знання, відкриття, інформація,винаходи та ін.);

•характер поєднання особистого й речового факторів виробництва 
визначає тип власності (зумовлює найбільш узагальнені принципи її 
функціонування, сутність характеру поєднання робітника із засобами 
виробництва). На основі поєднання економічних інтересів виділяють 
типи: приватний (домінують приватні інтереси), колективний (домінують 
колективні інтереси);

•спосіб поєднання особистого й речового факторів виробництва 
обумовлює форми власності (стійка система економічних відносин і 
господарських зв’язків, що визначає відповідний спосіб та механізм 
поєднання робітників із засобами виробництва). Виділяють форми: 
приватну (сімейну), колективну (акціонерну, пайову), державну 
(загальнодержавну, муніципальну);



Структурні елементи власності

• процес привласнення результатів економічної діяльності 
виявляється як: безпосереднє  привласнення  (економічний  
процес,  спосіб  перетворення предметів, явищ природи і 
суспільства, їх корисних властивостей на реальні умови 
життєдіяльності економічних суб’єктів), що відбувається: у 
процесі праці (виробництво  матеріальних благ) і як суспільна 
форма процесу виробництва; відчуження (процес перетворення 
діяльності та здібностей людей на самостійну силу, уречевлення 
результатів функціонуючої індивідуальності та суспільної праці з 
перетворення власності суб’єктів на об’єкти економічних 
відносин). Види відносин привласнення: користування 
(вилучення корисних властивостей із об’єкту  власності), 
володіння  (наявність  прав  присвоєння  суб’єктом 
господарювання об’єкту власності); розпорядження (відображає 
прерогативи власника на використання об’єкту привласнення).



Типи, види і форми власності
Під типом власності розуміється особливий етап у її розвитку, 

обумовлений існуванням певної соціально-економічної системи. 
Наприклад, за формаційним  критерієм  виділяють  типи  власності: 
первіснообщинний, рабовласницький  (азіатський,  античний), 
феодальний, капіталістичний, соціалістичний. Як їх узагальнення, у 
ході історичного розвитку, виділилося два головних типи власності – 
колективний та приватний. 

Приватний характеризує такий тип привласнення (суспільну форму 
виробництва), за якого інтереси індивіда, соціальної або іншої групи 
домінують над інтересами цілого (суспільства як єдності різноманітних 
частин). Колективному властивий такий тип привласнення, за якого 
інтереси індивідів реалізуються через їх оптимізацію на основі взаємного 
узгодження. Тобто домінує суспільний інтерес, який не існує поза 
інтересами спільнот даного суспільства, а також індивідів.

Типам власності відповідають різні форми власності. У формі 
власності вбачають специфічний характер приналежності матеріальних 
факторів і результатів суспільного виробництва його головним суб’єктам. 



Форми власності
Приватна форма власності – така форма відносин між людьми з 

приводу привласнення матеріальних благ, яка характеризується 
виключним і повним правом привласнення певних матеріальних 
благ з боку окремої особи або родини.

Колективна форма власності – такі відносини між колективом та 
іншими громадянами суспільства, в яких колектив фіксує своє 
виключне право володіння певними матеріальними благами.

Державна форма власності - сукупність відносин, в які вступає 
все населення країни з приводу привласнення певної частини 
матеріальних благ. Уособлює держава, яка виступає в процесі 
реалізації цієї форми від імені всіх її суб'єктів.



Тема 2.
 Порівняльний аналіз і публічне управління 

розвитком економічних систем
Альтернативні напрями економічної теорії пропонують різні критерії 

класифікації економічних систем. Наприклад, марксистська політекономія 
(за стадіями соціально-економічного розвитку виділено суспільно-
економічні формації); німецька історична школа (господарські системи 
характеризуються основними мотивами економічної діяльності, 
структурою, субстанцією) і т.д.

2.1. Класифікація економічних систем:
1. За стадією розвитку ринкових відносин:
• традиційного типу;
• капіталізму (вільного, монополістичного, державно-

монополістичного, сучасної змішаної економіки);
• що централізовано плануються та управляються.

2. За соціально-економічним та техніко-технологічним 
рівнями розвитку:
• розвинуті;
• ті, що розвиваються;
• перехідні.



3. За домінуванням певних технологічних укладів:
• доіндустріальні (аграрні);
• індустріальні;
• постіндустріальні.

4. За структурою господарства:
• аграрно-індустріальні;
• індустріально-аграрні;
• постіндустріально-індустріально-аграрні.

5. За ресурсною ознакою:
• трудомісткі;
• капіталомісткі;
• наукомісткі.

6. За ступенем інтеграції в світову господарську 
систему:
•  закритого типу;
•  відкритого типу.



Існують й інші класифікації.

За формами власності й регулювання виділяють економічну 
систему традиційну, ринкову, тоталітарно-бюрократичну, змішану, 
перехідну.

Традиційна економіка ґрунтується на домінуванні традицій і 
звичаїв господарювання. Технічний, науковий, соціальний розвиток 
таких систем обмежується суперечностями між господарськими 
звичками та релігійними й культурними цінностями. Традиційна 
економіка домінувала в суспільствах Стародавнього світу й 
Середньовіччя, а в сьогоденні властива слаборозвиненим 
державам.

Ринкова економіка відзначається приватною власністю на 
ресурси, використанням системи ринків і цін для координації 
економічної діяльності й управління  нею. Ринкова (або 
капіталістична) система обумовила перехід до економічної 
мотивації робітників, що отримали особисту свободу, і як наслідок – 
зростання продуктивності суспільної праці та подальший бурхливий 
науково-технічний прогрес.  Держава  не  втручається  в  діяльність  
вільного  ринку. 



Основою економічної взаємодії в ринковій системі стає конкуренція 
як основна форма боротьби підприємців та споживачів за найбільш 
вигідні умови виробництва, купівлі та продажу товарів і послуг.

Історично першою виникає досконала конкуренція (вільний ринок), 
що характеризується: 

• великою  кількістю  продавців  (збільшення/зменшення продажу одним 
з них не позначається на ринковій ситуації); 

• стандартизованою продукцією (покупець не відрізняє товар одного 
продавця від іншого і йому байдуже, у кого купувати); 

• неможливістю окремого продавця впливати на ринкову ціну 
(підвищення ціни окремого продавця загрожує втратою покупців, а 
зниження – суперечить принципу раціональної поведінки); 

• вільним входом або виходом з галузі (не існує ніяких законодавчих, 
технічних та інших перешкод появі чи зникненню виробників); 

• відсутністю нецінової конкуренції (її основа – диференціація товару, а 
оскільки товари стандартизовані, то основа не створюється); 

• перетворенням в основний механізм взаємодії ринкових суб’єктів 
(через попит та пропозицію забезпечується балансування між 
суспільними потребами та виробництвом).

Вільна конкуренція охоплює період від зародження капіталізму 
(XIV ст.) до кінця  XIX ст.



Наступний етап у розвитку ринкових відносин отримав назву 
монополістичний капіталізм (виникнення великих монопольних 
підприємств та погодження  стратегічних дій дрібніших виробників, що 
трансформувало досконалу  конкуренцію у недосконалу).

Основними відзнаками останньої стають: 

• обмеження конкуренції (її позитивних функцій, здатності щодо 
переміщення капіталу між галузями виробництва);

• можливість монопольних підприємств впливати на ринкові ціни, через 
маніпулювання обсягами виробництва, та отримувати надвисокі 
прибутки. Серед соціально-економічних наслідків  недосконалої  
конкуренції  виділяють:

• недовикористання  факторів  виробництва;  

• неоптимальність  структури виробництва продукції; 
• відхилення ціни від вартості виробництва; 

• зростаюче підпорядкування різних гілок влади інтересам монополій і 
власників крупного капіталу та ін.



Тоталітарно-бюрократична економіка обумовлена державною 
власністю на більшість підприємств. Їх діяльність основана на державних 
директивах (усі рішення про виробництво, розподіл, обмін і споживання 
матеріальних благ і послуг у суспільстві приймаються державою).

У колишньому СРСР тоталітарно-бюрократична система 
характеризувалася суперечливим  взаємозв’язком  двох  починань:  по-
перше,  “договірним установленням плану” – неформальними торгами 
між міністерствами й адміністраціями підприємств з приводу рівня 
напруженості планових завдань, цін на продукцію, обсягу ресурсів, що 
виділяються; по-друге, – бюрократичним адмініструванням “зверху” – 
встановленням економічно необґрунтованих директив. 

Товарно-грошові відносини існували, головним чином, у таких формах, 
як підпорядкований і деформований директивним плануванням механізм 
госпрозрахунку, колгоспний ринок і “тіньова економіка”, які прогресували 
у міру саморуйнування  централізовано-планової  системи.  Неадекватна  
реалізація відносин планомірності виявилася у штучному обмеженні кола 
її суб’єктів адміністративно-управлінським персоналом, у переважно 
екстенсивному русі економіки та її несприйнятливості до досягнень 
науково-технічного прогресу, що призвело до стійкої незбалансованості 
практично всього процесу відтворення. 



На сьогоднішній день немає ”чисто ринкової” (без державного 
втручання) або ”чисто тоталітарно-бюрократичної” (ринок відсутній) 
економіки. Більшість країн намагається поєднувати ринкове 
саморегулювання з регулюючими заходами держави. Таке об’єднання 
призводить до формування змішаної економіки (держава й приватний 
сектор відіграють вирішальну роль у виробництві, розподілі, обміні й 
споживанні всіх ресурсів і матеріальних благ країни).

Змішаною економікою  вважається  нерівномірна,  
висококонкурентна система, у рамках якої суперничають різні 
альтернативні курси економічного й соціального розвитку, де 
зберігаються суперечності між економічною волею і соціально-
політичною рівністю, ринком і централізованим регулюванням, 
колективним й індивідуальним початками, демократизмом і 
авторитаризмом  централізмом), але в цих та інших сферах можливі й, 
мають місце істотні компроміси. 

Цей період розпочався у першій половині ХХ ст. і отримав назву 
державно-монополістичного капіталізму (представниками 
марксистського напряму), або соціально орієнтованою ринковою 
економікою.



Основні риси змішаної економіки :

• багатоукладність (свідчить про перехідний характер як економіки, так і 
соціальної  структури  суспільства)  та поліформізм  (дифузійне 
взаємопроникнення  окремих  укладів,  посилення  їх  рухливості  і 
взаємоперехідності) забезпечують гнучкість і цілісність соціально-
економічної

• системи, відносну стійкість і стабільність, здатність амортизувати 
циклічні коливання, запобігати глибоким економічним спадам і пом’
якшувати соціальні конфлікти;

• взаємодія ринкового саморегулювання, державного і громадянського 
регулювання;

• соціальна орієнтація змішаної економіки (знижується роль соціально- 
класової  диференціації,  на  зміну  якій  приходить  соціально-
професійна диференціація, а соціальну базу суспільства складають 
середні верстви населення); 

• політична демократія (форма політичної влади в умовах 
громадянського суспільства,  гарантує  економічні,  політичні,  духовні  
права  і  свободи особистості);

• відсутність загальної моделі змішаної  економіки. 

До основних моделей змішаної економіки належать:



• ліберальна, або американська (регулювання економіки за 
залишковим принципом, соціальна політика за залишковим принципом 
і лише доповнює те, що не можуть зробити ринок та сім'я);

• неоліберальна, або німецька (державне регулювання спрямоване на 
усунення перешкод для вільної конкуренції, регулювання через 
грошово-кредитку політику, політика доходів і зайнятості, що 
передбачає систематичну боротьбу з надмірною диференціацією у 
рівнях доходів);

• європейсько-кейнсіанська, або англійська (наявність значної частки 
державної власності, державні закупівлі у великих розмірах, значні 
державні інвестиції для підтримки зайнятості, активна соціальна 
політика);

• шведська (регулювання ринку через регулювання трудових відносин 
на загальнодержавному рівні і державну власність на підприємствах, 
потужна соціальна політика, націлена на найменшу диференціацію за 
рівнем доходів і високий рівень зайнятості);

• японська (основним суб'єктом є корпорація зі специфічною 
внутрішньою структурою, особливі методи  закріплення робочої сили за 
підприємством, групування дрібного і середнього бізнесу навколо 
корпорацій);

• нових індустріальних країн (формування ринкових відносин на 
основі створення підприємств новітньої технології , що здійснюється за 
рахунок державних ресурсів і залучення іноземного капіталу, 
державний контроль за процесами відтворення).



Моделі економічного розвитку

Моделі економічного розвитку окремих країн 
формуються в рамках певної економічної системи.

В останні півтора-два сторіччя, коли 
капіталістична формація стала пануючою, у світі 
діяли різні типи економічних систем: ринкова 
економіка, що базується на вільній конкуренції 
(класичний капіталізм), змішана економіка 
(сучасний капіталізм) і дві неринкові системи – 
традиційна (натуральна) та адміністративно-
командна. У кожній системі вибудовуються 
національні моделі організації господарства, які 
кореспондуються з наявним економічним, 
ресурсним і культурним потенціалом країни, її 
традиціями, духовністю та ментальністю.



Моделі економічного розвитку в рамках системи 
сучасного капіталізму становили предмет аналізу й 
вітчизняних учених. 

С. Мочерний виділяє такі основні моделі: 
1) ринкової економіки з її модифікаціями та історичними 

формами; 

2) змішаної економіки, яка є найдосконалішою моделлю 
сучасного капіталізму; 

3) постіндустріального суспільства; 

4) національної економіки; 

5) капіталістичної економіки; 

6) народної економіки. Найоптимальнішою моделлю для 
України автор вважає модель народної економіки, яка 
передбачає використання усіх типів власності (за 
домінування трудової колективної власності), всебічний 
соціальний захист населення і національне демократичне 
економічне планування.



Майже всі вітчизняні дослідники: 

1) намагаються вивчити західні моделі економічного розвитку 
й тим чи іншим чином пристосувати якусь із них до 
українських реалій; 

2)  обґрунтовують необхідність для України змішаної моделі 
розвитку економіки, орієнтованої на реалізацію інтересів і 
держави, і фінансово-монополістичних груп, і дрібного та 
середнього бізнесу; 

3)  наполягають на реалізації в Україні такої економічної 
моделі, яка б передбачала поєднання державного 
регулювання з ринковою конкурентною економікою;

4)  відзначають необхідність оптимальної моделі 
економічного розвитку для України, але не здійснюють 
ґрунтовного та усебічного вироблення такої моделі.



2.2. РИНКОВА ОРГАНІЗАЦІЯ ЕКОНОМІКИ
Натуральне господарство -  виробництво продуктів праці, 

призначених для задоволення потреб споживачів -  виникає на базі 
природних продуктивних сил.

Воно характеризується замкнутістю економічних процесів у межах 
окремого господарства, жорстким закріпленням робочої сили за окремим 
господарством і позбавленням її маневру, універсальністю праці, 
прямими зв’язками між виробником і споживачем. Перевагою є 
надзвичайна стійкість до впливу зовнішніх факторів. Відтворення 
натурального господарства охоплює стадії виробництва, розподілу, 
споживання. 

Товарне виробництво - тип організації суспільного виробництва, за 
якого економічні відносини між людьми виявляються через ринок, 
купівлю/продаж продуктів їх праці. Виникає на основі суспільного поділу 
праці (розділення виробництва на самостійні види трудової діяльності, 
між якими завдяки обміну встановлюється економічний зв’язок, що 
набуває регулярного характеру), економічної відокремленості 
товаровиробників (таке їх становище, за якого вони можуть відносно 
вільно розпоряджатися виробленою продукцією, відчужувати її, володіти 
нею та використовувати за власним наміром, тобто бути власником).



Залежно від ступеня розвитку поділяють на: просте товарне 
виробництво, розвинене товарне виробництво .

Особливостями простого товарного виробництва є: ціль 
(продукти виробляються для задоволення потреб дрібних 
товаровиробників через обмін між ними на ринку); модель обміну «Т-
Г-Т'» (де Т-товар, Г – гроші, Т' –товар, на який обміняли гроші); 
трудова приватна власність – основа поєднання товаровиробників із 
засобами виробництва; дрібне одиничне виробництво. 

Відмітністю розвиненого товарного виробництва є: мета 
(створення додаткової вартості, яку привласнює власник засобів 
виробництва); поєднання робітників із засобами виробництва на 
основі приватної власності з наймом; середньо-, великомасштабне 
виробництво; виробництво додаткової вартості (прибутку); модель 
обміну «Г-Т-Г'» (де Г – гроші, Т –товар, Г' – початкові гроші й додана 
вартість).

Основними загальними характеристиками товарного 
виробництва є: суспільний розподіл праці; економічна 
відокремленість виробників; еквівалентність відносин; ринковий зв’
язок між виробниками і споживачами; визнання суспільного 
характеру праці через ринок; здійснення економічних процесів у 
товарно-грошових формах шляхом купівлі-продажу; виробництво 
для обміну і в розрахунку на прибуток; конкуренція.



Основним законом товарного виробництва є закон вартості - 
виробництво й обмін товарів здійснюються на основі їх вартості, 
величина якої вимірюється суспільно-необхідними витратами 
праці.

Основною категорією товарного виробництва є товар - продукт 
праці, призначений для обміну.

Марксистська теорія виділяє такі властивості товару: споживча 
вартість (здатність товару задовольняти потреби людей) і вартість 
(здатність товару обмінюватися на інший товар) – суспільна праця, що 
втілена, уречевлена в товарі. 

За неокласичною теорією результатом виробництва є благо, якому 
властиві цінність і корисність. Цінність визначається відносною рідкістю 
блага й граничною його корисністю. Корисність залежить від наявного 
запасу благ та ступеня насиченості ним і характеризується показниками 
загальної корисності (корисність від споживання всієї кількості благ) й 
граничної корисності (приріст корисності від споживання кожної 
додаткової одиниці блага або корисність останньої частини блага). 
Приклад Бем-Баверка яскраво ілюструє процес визначення міри 
корисності.

Динаміка цих показників відображає дію закону спадної граничної 
корисності (характеризує зменшення корисності у міру зростання 
кількості спожитих благ).



Однією з поверхневих форм вартості є ціна як грошове визначення 
вартості товару. У теоріях ціноутворення виділяють: 

1) виробничий напрям (формування ціни пов’язані з використанням факторів 
виробництва взагалі й праці зокрема) охоплює такі теорії: трудової вартості 
(за У.Петті, А.Смітом, Д.Рікардо, К.Максом ціна – це грошове вираження 
вартості; вартість товару визначається витратами праці на його створення); 
витрат виробництва (Ф.Кене визначає витрати як основу мінової вартості й 
ціни); трьох факторів виробництва (Ж.Б.Сей, Ф.Бастіа характеризують 
величину вартості товару вартістю трьох основних факторів виробництва – 
праці, землі, капіталу); 

2) ринковий напрям (формування ціни пов’язано зі стадією обміну) 
утворюють теорії граничної корисності (у К.Менгера, Ф.Візера, У.Джевонса, Л.
Вальраса цінність товару – це результат оцінки індивідом споживчих благ 
залежно від інтенсивності потреб і рідкості благ, корисність останньої одиниці 
блага, що задовольняє дану потребу); ціноутворення співвідношенням попиту й 
пропозиції (В.Парето не враховує вартість та виробничі витрати, а досліджує 
лише їх поверхневі форми); неокласичну теорію (у А.Маршалла ринкова ціна – це 
результат перетину ціни попиту, що визначається граничною корисністю, й ціни 
пропозиції, яка обумовлюється граничними витратами виробництва).

Сучасні теорії цін вивчають їх формування під впливом факторів: вартісних, 
кон’юнктурних, психологічних, конкурентних, регулюючих та ін.

Таким чином, ціна визначається як сума грошей, що влаштовує 
продавця і покупця та сплачується останнім першому.



Суть і функції грошей
В узагальненому вигляді гроші – це загальний еквівалент, тобто товар, що 

виражає вартість усіх інших товарів.

Суть грошей різні економічні теорії розуміють з відмітних позицій. 

За марксистською теорією властивостями грошей (особливого товару, що 
є загальним еквівалентом при обміні) є товарна природа, загальний еквівалент, 
форма самостійного буття вартості. Гроші виконують такі функції: міра 
вартості (вартість товару виражена в грошах), засіб обігу (посередник у 
процесі обміну товарів, який еволюціонує від злитків, монет до паперових, 
електронних форм), засіб нагромадження (особлива форма суспільного 
багатства, створення скарбів), засіб платежу (продаж товарів у кредит з 
відстрочкою платежу), світові гроші (загальний еквівалент обміну всіх країн 
світу). Обіг грошей відображає дію закону грошового обігу (за К.Марксом):

КГ = (СЦ-К+П-В)/О, 

де КГ – кількість грошей, необхідних для обігу; СЦ – сума цін товарів, що 
підлягають реалізації; К – сума цін товарів, проданих у кредит; П – сума цін 
товарів, проданих у кредит раніше й за якими настав час сплати; В – платежі, що 
взаємно сплачуються; О – середня кількість оборотів грошової одиниці як 
засобу обігу й платежу.



У неокласичній теорії властивостями грошей визнані купівельна 
спроможність (кількість товару на грошову одиницю), внутрішня цінність 
(визначається довірою до Уряду). Серед функцій грошей виділяються: 
міра цінності, засіб обігу, засіб платежу. За моделлю Фішера кількість 
грошей розраховується таким чином:

MV=PQ, 
де M – кількість грошових одиниць; V – швидкість обороту грошей; P – 

рівень цін товарів; Q – товарна маса.

За монетарною теорією гроші – це все те, що виконує їх функції 
(останні запозичені з неокласичної теорії ). З цих позицій виділяються 
грошові агрегати, сукупність яких утворює грошову масу. Серед 
властивостей грошових агрегатів виділяють: ліквідність (витрати обміну 
на товар); дохідність (здатність приносити дохід). Монетаристи 
вважають, що обіг грошових агрегатів формує ринок грошей.

Закон грошового обігу відображає сутність зв'язку між товарною та 
грошовою масами, що обслуговує їх рух. У разі порушення балансу 
спостерігається інфляція – порушення грошового обігу, що виявляється 
в переповненні грішми сфери обігу й у знецінюванні грошей (зовнішнім 
проявом є підвищення цін). 



Сутність, функції, структура та інфраструктура ринку
 Як економічна категорія ринок являє собою систему економічних 

відносин з приводу купівлі-продажу товарів, сукупність товарного і 
грошового обігу. Ринок функціонує як механізм узгодження інтересів 
виробників та споживачів, сукупність відносин у сфері обміну, завдяки 
яким здійснюється реалізація товарів та підтверджується суспільний 
характер уречевленої в них праці.

Багатогранність розуміння ринку відображають основні його риси:

▪ самостійність і рівноправність усіх форм власності й господарювання;

▪ економічна незалежність суб’єктів господарювання, їх економічна 
свобода та рівність з усіх питань господарювання; 

▪ комерційний характер їх взаємодії;
▪ конкуренція суб’єктів господарювання; 

▪ ціноутворення на основі взаємодії попиту й пропозиції; 
▪ доступність імовірної інформації.



Сутність ринку виявляється в його функціях: 

▪ регулювання (забезпечує безперервність  виробництва  товарів,  
оскільки  на  ринку  відбувається нескінченний процес їх реалізації); 

▪ саморегулювання виробництва (відновлює пропорції між обсягом 
суспільних потреб у товарах і обсягом їх виробництва);

▪ стимулювання (спонукає виробників до прискорення науково-
технічного прогресу, економії часу, виробництва нової продукції з 
меншими витратами, раціонального  використання  обмежених  
ресурсів);

▪  диференціювання (розшарування суб’єктів на тих, що 
збагачуються і тих, які банкротують, виробництва – на прибуткові й 
збиткові);

▪  інформування (надання суб’єктам інформації про асортимент, 
якість товарів); 

▪ інтегрування (робить економіку єдиним цілим, розвиваючи систему 
горизонтальних і вертикальних зв’язків).

Інфраструктура ринку – система державних, приватних і 
громадянських інститутів, технічних засобів, що обслуговують інтереси 
суб’єктів ринкових відносин, забезпечують їх ефективну взаємодію. 



Механізм ринкового саморегулювання
Основою ринкового саморегулювання є прояв дії законів вартості, 

попиту, пропозиції, спадної граничної корисності, рідкості, конкуренції та 
інших законів переважно через такі категорії: кон’юнктури 
(характеризується визначеними в часі та просторі певними 
співвідношеннями попиту і пропозиції, що формуються як сукупність 
товарно-грошових пропозицій під впливом конкретної комбінації діючих 
факторів), конкуренції (суперництво між суб’єктами ринку за найкращі 
умови виробництва, вигідну позицію на ринку тощо), ціни (кількість 
грошей або інших товарів, які сплачують/отримують за одиницю 
товару/послуги).

Через попит виявляється дія закону попиту (за інших незмінних умов 
чим вища ціна на товар, тим більшу його кількість покупці схильні 
придбати і навпаки). Попит (D) – це представлена на ринку потреба, що 
визначається кількістю товарів, які споживачі можуть придбати за 
існуючими цінами й у межах власних грошових доходів. 

Через пропозицію виявляється дія закону пропозиції (за інших 
незмінних умов чим вища ціна на товар, тим більшу його кількість 
виробники схильні поставити на ринок і навпаки). Пропозиція (S) 
представлена результатами господарської діяльності (виробництва), що 
набувають товарного вигляду і можуть бути доставлені на ринок у 
певному обсязі й у певний час. 



Визначальними показниками взаємодії попиту й пропозиції є ціни, за 
якими продавці реалізують, а покупці купують товари чи послуги. Якщо 
сумарна кількість товару, запропонована продавцями, збігається з 
кількістю товару, яку споживачі готові придбати, то ринок знаходиться в 
стані рівноваги. Точка перетину кривих попиту й пропозиції (Е), у 
вертикальній проекції, ілюструє рівноважну ціну на ринку. У разі 
надлишку попиту на ринку виникає дефіцит товарів, а існуюча ціна 
нижча за рівноважну. Надлишок пропозиції  призводить до 
затоварювання – ринкової ситуації, коли існуюча ціна перевищує 
рівноважну.



Моделі економічної трансформації
• Суть соціально-економічної трансформації у загальному 

вигляді зводиться до того, щоб змінити існуючий 
економічний порядок (економічну систему), забезпечити 
економічне зростання. У цілому стратегії економічної 
трансформації, реалізовані різними країнами, можна 
умовно розділити на три великі групи (за І. Бураківським):

• 1. Модель трансформації країни, що розвивається. Цю 
стратегію, як правило, реалізують економічно відсталі 
держави. Її ключовий елемент — індустріалізація як 
основний засіб подолання економічної відсталості й 
скорочення розриву з індустріально розвиненими 
державами. Така стратегія (стратегія руху навздогін) була 
свого часу успішно реалізована в нових індустріальних 
країнах. Загалом ця модель на практиці може набувати 
двох основних форм — експортної орієнтації та 
імпортозаміщення.



Моделі економічної трансформації
• 2. Модель економічної реконструкції. Вона була успішно 

реалізована в країнах Західної Європи та Японії після 
Другої світової війни. Післявоєнна реконструкція також 
відбувалася в колишньому Радянському Союзі. Досвід 
східних та центральноєвропейських країн, де була 
створена економічна система радянського типу, можна 
також віднести певною мірою до згаданої економічної 
стратегії. У цьому випадку реконструкція відбувалась 
поруч з політичними та економічними змінами системного 
характеру.

• 3. Модель системних перетворень. Її можна розглядати 
як певну комбінацію елементів першої та другої стратегій. 
Але, на відміну від цих стратегій, системні зміни 
передбачають перехід від адміністративно-командної 
економіки (що будується на державній власності та 
вертикальних ієрархічних зв’язках) до ринкової 
господарської системи (в основі якої лежить приватна 
власність у різних формах і поєднання вертикальних та 
горизонтальних взаємовідносин).



Стратегії трансформації 
постсоціалістичного суспільства

• Зводять до вибору одного з двох можливих 
підходів: «шокова терапія» і «градуалізм».

• Доктрина «шокової терапії» передбачала 
проведення усього комплексу радикальних 
реформ у найкоротші терміни. Йшлося про 
швидку лібералізацію і фінансову стабілізацію з 
одночасним започаткуванням системних 
інституційних змін. Основні заходи: лібералізація 
цін; обмеження підвищення зарплати і доходів; 
різке скорочення бюджетних витрат, дотацій, 
субсидій; обмеження сукупного попиту; 
ускладнення умов надання кредитів; 
забезпечення відкритості національної економіки.



• Градуалістська стратегія пропонує 
поступовий, поетапний перехід до ринку на  
відміну від шокової терапії, яка пов'язана з 
досить високими соціальними втратами. 
Прихильники виступають проти разової, 
одномоментної лібералізації цін і швидкої 
приватизації. Градуалісти провідне місце 
відводять стабілізації виробництва, 
стратегія ґрунтується на сподіваннях щодо 
підвищення ефективності і зростання 
доходів вже в результаті первісних 
часткових реформ, що мають слугувати 
поштовхом до більш складних економічних 
перетворень.



Тема 3. Сучасний вибір стратегії трансформації 
економічної системи України в процесі глобальних 

структурних зрушень

Через низку об’єктивних і суб’єктивних чинників 
шанси України, які ґрунтувалися на величезному 
ресурсно-економічному потенціалі, швидко 
наблизитись до розвинених країн були втрачені, а 
ризики нівелювання своїх переваг значною мірою 
проявилися. Тому на сучасному етапі 
цивілізаційного розвитку забезпечення ефективної 
соціально-економічної трансформації України 
вимагає зміни економічної системи, забезпечення 
економічного зростання та високих соціальних 
стандартів життя на основі науково-обґрунтованих 
підходів, концепцій, моделей. 



• На певних історичних етапах розвитку перед 
державою, суспільством постають різні цілі, які 
обумовлюють завдання державної політики та, 
відповідно, необхідність розвитку наукової 
думки, направленої на вирішення цих завдань.

• Щодо питань трансформації командно-
адміністративної економіки в ринкову, шляхів 
та основних напрямів економічної політики 
перехідного періоду велися доволі суперечливі 
дискусії. За основу бралися популярні у 80-і 
роки ХХ сторіччя теорії економічного зростання 
та економічного розвитку і їх трактування в 
неолібералізмі, неокласиці та неокейсіанстві. 
На основі врахування наявних в українській 
економіці факторів розвитку виокремились два 
варіанти моделей розвитку для перехідного 
періоду.



Неоліберальна модель
• Серед учених, які перебували під впливом неоліберальної 

концепції американського монетаризму, сформувався 
напрям реформаторів, лідерами якого були В. Пинзеник, В. 
Лановий, які виступали за суттєве обмеження втручання 
держави в економічні процеси, за структурну перебудову 
економіки. 

• Погляди представників цього напряму ґрунтувалися на 
визнанні переваг ринкового механізму над економічною 
політикою держави. На їхню думку, втручання держави в 
економічні процеси є шкідливим, оскільки вона у багатьох 
випадках диктує однобічну, лобістську та підпорядковану 
політичним амбіціям керівництва програму дій на тривалий 
період. 

• Українські прихильники монетаризму переконували, що 
тільки повна економічна свобода та вільне підприємництво 
спроможні забезпечити перехід до ринкового 
господарювання та ефективного економічного розвитку.



Кейнсіанська модель
• Більш помірковані прихильники другого напряму: 

А. Гальчинський, С. Мочерний, Ю. Пахомов, В. 
Черняк взяли за основу кейнсіанську методологію 
з її теорією державного регулювання економіки. 
Прихильники кейнсіанства переконували, що 
держава спроможна забезпечити 
макроекономічну рівновагу, і українська 
економічна система повинна бути економікою 
змішаного типу, орієнтованою на соціальні 
проблеми. 

• Обидва напрями проходили апробацію на рівні 
наукових дискусій, однак, цілісної концепції 
суспільної трансформації впродовж 90-х років так і 
не було розроблено, як і не було відповідної 
програми на перехідний період. 



Інституціональний напрям
• Завершення ХХ – початок ХХІ сторіччя характеризується в 

Україні пожвавленням процесів системних досліджень 
стану національної економіки, істотним розширенням 
сфери наукових досліджень проблем її структурної 
трансформації. Деякі вчені, узагальнюючи теоретичні 
положення неоінституціоналістів доводять, що основними 
складовими процесу економічного розвитку й структурної 
трансформації економіки повинна стати 
інституціональна модернізація. 

• Окремі українські економісти беруть за основу 
інституціональний підхід, який уможливлює комплексне 
охоплення проблем структурних реформ. Прихильники 
цього підходу, у першу чергу, акцентують увагу на 
активізації ролі держави в економічних перетвореннях, на 
посиленні її регулюючих і розподільчих функцій.



Економічна модель зростання
• На початку 2000-х років у центрі наукових дискусій постала 

модель економічного зростання, її теорія, складові та 
різновиди. Науковці Інституту економічного прогнозування 
НАН України зупинилися на теорії ендогенного 
зростання, головна особливість якої полягає в орієнтації на 
внутрішні чинники і механізми господарського розвитку, які, 
в сукупності, здатні забезпечити саморозвиток і 
самовідтворення цілісних господарських систем. 

• Теорія економічного зростання орієнтує на збільшення 
використання внутрішніх ресурсів і можливостей, здатних 
створити необхідні стартові умови економічного піднесення 
у довготерміновому періоді. Особливий акцент, при цьому, 
робиться на активній економічній політиці держави, яка 
зобов’язана сприяти максимальному залученню всіх 
наявних у країні ресурсів і механізмів з метою формування 
дієздатної і стабільної власної національної економічної 
системи, її постійного кількісного та якісного зростання. 



Інноваційна модель розвитку
Акцентування уваги провідних українських 

науковців (В. Гейця , В. Александрової , Л. 
Федулової та інших) на початку XXI сторіччя 
відбувалося на утвердженні інноваційної 
моделі розвитку . 

Дефіцит енергоресурсів у країні, з одного 
боку, та наявність високого інтелектуального 
потенціалу, – з другого, ставлять вимогу і є 
підставою для переходу до інноваційного 
зростання економіки як найбільш 
перспективного шляху розвитку, яким ідуть усі 
розвинені країни світу.



Інноваційна модель розвитку
У національній моделі інноваційного розвитку українські вчені 

виділяють шляхи і методи розвитку: державна підтримка 
підприємств та організацій, які освоюють інновації і стимулювання 
інвесторів – вкладників коштів у високотехнологічні, наукомісткі 
виробництва; здійснення комплексу спеціальних заходів з метою 
забезпечення структурно-технологічної перебудови вітчизняної 
економіки на базі розповсюдження інновацій нового технологічного 
укладу, у тому числі створення мережі інноваційних центрів, 
технопарків тощо; всебічний розвиток інфраструктури 
інноваційного процесу, який включав би систему інформаційного 
забезпечення, кредитування техніко-технологічного оновлення 
діючого виробництва та створення нового, систему сертифікації та 
просування інновацій; модернізацію системи освіти, підготовки і 
перепідготовки кадрів; блокування руйнування науково-
виробничого комплексу країни, створення умов для фінансового 
забезпечення кадрів, знань, технологій та їхнього використання у 
перспективних напрямах; формування інституціональних і 
законодавчих умов, сприятливого інноваційного клімату для 
позитивних змін у даній сфері.



Модель соціально орієнтованої 
економіки

• У сучасних процесах соціально-економічного розвитку 
країн характерним є трансформація традиційної ринкової 
економіки в соціально орієнтований її різновид.

• Визначення: як системи, в якій найбільш значущою є 
перерозподільна функція держави, яка дозволяє усунути 
істотну диференціацію доходів в суспільстві і ліквідувати 
полюса бідності і багатства.

• «…соціально-орієнтована ринкова економіка повинна 
характеризуватися високим рівнем економічного, 
політичного, культурного розвитку та високим рівнем 
суспільної свідомості, що слугуватиме досягненню 
високого рівня добробуту і якості життя, соціальної 
справедливості і захищеності. Таким чином, модель, яка 
характеризується високим рівнем, у тому числі, і 
економічного розвитку проявляється у виробництві 
істотного обсягу ВВП на душу населення».



ВВП на душу населення номінальний, 
дол. США

№ Страна 2014 2015 2016

1  Люксембург 118 204 101 994 104 359

2  Швейцария 86 145 80 675 78 179

3  Катар 93 990 76 576 66 265

4  Норвегия 97 066 74 822 69 711

5  США 54 360 55 805 57 220

6  Сингапур 56 099 52 887 52 755

7  Дания 61 507 52 114 53 104

8  Ирландия 54 411 51 350 54 464

9  Австралия 61 062 50 961 49 144

10  Исландия 52 688 50 854 56 113



ВВП на душу населення номінальний, 
дол. США

127  Вануату 3131 2847 2908

128  Бутан 2590 2843 3128

129  Гондурас 2360 2406 2397

130
 Папуа — 
Новая 
Гвинея

2211 2084 1973

131  Судан 1994 2175 2366

132  Вьетнам 2048 2088 2173

133  Узбекистан 2061 2120 1966

134  Украина 2924 2004 1854

135
 Соломонов
ы Острова 2006 1952 2001

136
 Республика 
Конго 3170 2032 1875

137  Никарагуа 1904 1949 2034

138  Джибути 1690 1788 1917



ВВП на душу населення за ПКС, дол. 
США

111  Сальвадор 7810 8060 8303

112  Бутан 7199 7663 8201

113  Марокко 7580 7813 8164

114  Гватемала 7304 7550 7738

115  Украина 9151 8242 7519

116  Гайана 6891 7244 7509

117  Ангола 7030 7271 7344

118  Филиппины 6547 6924 7254

119
 Республика 
Конго 6244 6635 6722

120  Кабо-Верде 6281 6422 6522

121  Боливия 5917 6224 6465



Не зважаючи на багатоваріантність 
розвитку, сьогодні основними 
складниками національного успіху є 
поєднання безперервної модернізації з 
інноваційністю. Саме такою є 
універсальна формула не тільки 
економічного, але й соціального-
культурного й, навіть, політичного 
розвитку. 

Розв’язувати соціально-економічні 
проблеми в Україні необхідно 
комплексно, формуючи соціально-
економічну політику на засадах 
ефективного макроекономічного 
регулювання. 



Сучасні тенденції  і  суперечності глобалізації 
світового господарства та фінансових ринків 

� Регулятори глобального характеру призводять до тектонічних 
зрушень у міжкраїнній і міжцивілізаційній конкуренції

� Релігійний фундаменталізм, екстремізм і  міжнародний 
тероризм перетворюються на справжню чуму 21 сторіччя 

� Глобалізація не відміняє національну відособленість країн та 
їх економік 

� Національні інтереси  підміняються економічними інтересами 
домінуючих на політичному Олімпі фінансово-промислових 
груп

� Зазначені  і далеко неочікувані для національної економіки 
наслідки глобальних перетворень світового господарства 
свідчать, що глобалізація є процесом динамічної взаємодії 
двох протилежно спрямованих тенденцій – інтеграції і 
дезінтеграції



Суперечливість глобалізації виявляється у:

� інтенсифікації взаємопроникнення національних економік, злитті 
та укрупненні економічних систем і міжнародних ринків, 
формуванні глобальних фінансових та економічних союзів, 
створенні наднаціональних органів управління

� зростанні фрагментарності світового економічного  простору, 
урізноманітненні траєкторій  та поглибленні асиметрії 
національного господарського розвитку, локалізації економічної 
активності, посиленні культурної диференціації народів

� тенденції до послаблення взаємозв’язків між елементами 
глобальної економічної систем внаслідок локалізації 
економічних відносин у формі макрорегіональних угруповань, 
фінансово-економічного егоїзму і націоналізму окремих країн, 
маргіналізації, витіснення найбідніших держав на периферію 
цивілізаційного розвитку та своєрідного «замикання» економік 
постіндустріального типу на самих собі



Глобальна фінансово-економічна 
криза викликана:

� демонтажем у 80-90-і роки ХХ ст. в розвинутих 
країнах системи державного регулювання економіки 
кейнсіанського типу внаслідок “неоконсервативної   
контрреволюції 

� формуванням в країнах з розвиненим ринковим 
господарством боргової, ігрової, віртуальної  
економіки 

� переходом  світового  господарства  на  рубежі XXI ст. 
на понижувальну фазу довгої хвилі світової  
економічної  кон’юнктури



� протидіяти ринковій турбулентності

�компенсувати неефективність ринків
� згладжувати наслідки нераціональної       

поведінки  економічних  агентів
� коригувати ефект асиметричної  інформації  
� знижувати нові ризики, що виникають в    

процесі функціонування господарської 
системи

Державне  регулювання  повинно:



 Регулювання неминуче в ситуації, коли 
не діє механізм саморегулювання. 
       
Але регулювання є процес, що здійснюється 
на основі суб’єктивних рішень і за умов 
асиметричної інформації. 
       Найбільша проблема регулювання у 
тому, що регулятори звичайно приймають 
рішення на короткому обрії, тобто йдуть за 
подіями. 



Головна мета регулювання економіки – 
створення якісного економічного 
середовища. 

У такому середовищі забезпечується:

� адекватна оцінка праці і капіталу як   
    факторів виробництва; 
� взаємна збалансованість публічного і 

    приватного секторів;  
� запобігання надмірному розшаруванню 

    населення за рівнем доходів. 



Переосмислення традиційних концепцій державного 
регулювання ринкової економіки в умовах глобалізації 

приводить до таких висновків:

� Глобалізація висуває підвищені вимоги до суспільного сектору, в орбіту якого 
втягуються так звані міжнародні суспільні блага  

� Глобалізація висуває підвищені вимоги до якості інституційного  середовища
� В умовах глобалізації, яка супроводжується ослабленням національної держави, доля 

авторитарних режимів не є заздалегідь визначеною
� Під впливом глобалізації у західних суспільствах відбувається демонтаж концепції та 

практики «держави добробуту»,  на зміну якій, на думку деяких дослідників, має 
прийти «держава загальної праці» або «держава реальної праці» 

� Вплив глобалізації на окремі країни визначається комплексом суперечливих факторів, 
в т.ч. місцем нації-держави у міжнародному поділі праці, в окремих блоках влади, 
позицією щодо міжнародної системи законодавства, взаємовідносин з основними 
міжнародними організаціями

� Процеси інтеграції і децентралізації виступають як дієвий інструмент держави, який 
створює умови для визрівання інтернаціоналізованих циклів відтворення як 
плацдарму для прориву до світового доходу  



Приорітетними для національних систем регулювання 
економіки в умовах глобалізації є такі функції держави:

� Визначення і реалізація стратегічних національних інтересів, 
формування національної моделі соціально-економічного розвитку, 
здатної забезпечити органічне включення економіки країни у 
транснаціональні відтворювальні процеси

� Сприяння інстутиційним змінам, спрямованим на утвердження 
ззагальноцивілізаційних засад соціально орієнтованого устрою 
ринкового господарства

� Підвищення національної конкурентоздатності, стимулювання 
інноваційного розвитку, «вирощування» підприємств – національних 
лідерів, конкурентоздатних на світових ринках, лобіювання інтересів 
вітчизняних товаровиробників на міжнародних тендерах, активна 
участь у міжнародних дебатах щодо принципів і правил 
світогосподарських відносин, вплив на поточну діяльність 
міжнародних економічних організацій

� Захист національної безпеки, попередження фінансової спекуляції, 
контроль над ключовими ресурсами та галузями економіки з метою 
протидії  негативним проявам глобалізації, захисту від зубожіння, 
міжнародної злочинності та тероризму    



                            Національні системи регулювання 

економіки в умовах глобальних викликів покликані 

виконувати роль формуючої, креативної сили, 

спрямовуючого вектора соціально-економічних 

трансформацій. Вони повинні задавати необхідні 

параметри для успішної самоорганізації, саморозвитку 

економіки і суспільства трансформаційного типу, 

інтеграції в глобальну систему світового господарства з 

урахуванням безперебійного забезпечення добробуту і 

безпеки громадян 



P.S.
Сучасна політична економія концентрує увагу на соціальних, 

гуманітарних, технологічних, інформаційно-комунікативних та 
екологічних проблемах, визнає наявність у людини не тільки 
грошових, але й альтруїстичних цінностей і мотивів, інноваційний 
потенціал не тільки принципів конкуренції, а й відносин 
солідарності. Вона створює методологічні і теоретичні передумови 
для адекватних відповідей на «довічні» і нові питання української  
економіки і суспільства, серед яких вирізняються проблеми 
цінностей і співвідношення координувальних механізмів 
соціогосподарського розвитку. Орієнтована на пріоритет людських 
якостей і соціально-екологічних цінностей, політична економія 
покликана зіграти принципово значиму роль у формуванні 
гуманістичної економічної культури, освіти, політики.

«Сумніватися означає необхідність думати. Я бажаю вам 
подумати, як  допомогти  вашими ідеями, новими рішеннями  
вашій країні в межах  існуючих обставин. Переконаний, що 
кожна дія є функцією часу і місця» (професор Ю. Хабер).



P.S.
Політична економія – це наука, яка з самого початку звертала особливу 

увагу на моральні, соціально-гуманітарні та екологічні наслідки 
господарських процесів й економічних рішень. У зв’язку з цим особливу 
увагу звертає на себе явний і цілком очікуваний ренесанс 
політекономічної парадигми економічної теорії в її 
постмодерністському, інституціональному дизайні. Повернення до 
первісного, класичного розуміння політичної економії як науки про закони 
управління господарством з традиційним наголосом на дослідженні 
причинно-наслідкових зв’язків і відносин процесу суспільного відтворення, 
проблематики власності, економічної і соціальної справедливості, 
циклічності і стадіальності розвитку, економічної політики істотно доповнює і 
заповнює прогалини, методологічні лакуни функціонального аналізу. 

Не менший потенціал у політичній економії є в галузі освіти. Вона 
дозволяє прищепити студентам смак до фундаментальних соціально-
економічних знань, сформувати у них розуміння різноманіття економічних 
шкіл і напрямів, навчити їх теоретично-вивіреному діалогу та сформувати 
потребу в пошуку принципово, фундаментально нових теоретичних і 
практичних економічних рішень ( з доповіді професора В. Бодрова на ІІ 
Міжнародному науковому симпозіумі «Держави і ринки в умовах глобальних 
трансформацій», приурочений 400-річчю політичної економії – науки про 
закони управління господарством: politicos, oiкos, nomos).


