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ИНТЕРНЕТ МАРКЕТИНГ 
ОТ А ДО Я
Нативная реклама: 10 
приемов, которые позволяют 
продавать, не продавая



             Ситуация на рынке социальных 
сетей 
           в 2017 году 
✔ Везде включена умная лента новостей, что 

означает снижение видимости рекламных записей 
чисто технически

✔ от 70% пользователей потребляет контент в 
соцсетях с мобильников и не видит вашу рекламу, 
если это не посты в ленте

✔ Пользователи больше доверяют конкретным 
личностям, а не компаниям



 
✔ Люди не доверяют коротким рекламным постам

✔ Крайне важно, чтобы человек увидел именно свою 
проблему в тексте

✔ Решает детальность, а не общие слова



             Что именно сейчас продает
 
✔ Экспертность. Люди понимают, что вы 

разбираетесь, и идут к вам.

✔ Успешное решение конкретно их проблемы на 
примере других клиентов

✔ Кейсы из практики (детально расписанные). Со 
скринами, цифрами и другими доказательствами

✔ Публикация реальных отзывов из лички (работает 
лучше всего!)



 
✔ Отчеты о вашем бизнесе в реальном времени и 

вообще история вашего бизнеса

✔ Юмор + продажа. 

✔ Отработка возражений и развенчание мифов

✔ Важно: там где нет проблем, продать тяжелее всего



             Прежде чем начать, продумайте 
точки 
           захвата 
✔ Работает в вики-статьях ВКонтакте или заметках 

Facebook

✔ В текст добавляются точки захвата, которые дают 
дополнительные лиды

✔ Ссылка, которая перенаправляет в личку





 
✔ Кнопки в шапке, которые ведут на нужные разделы



 
✔ Кнопка после статьи для заказа консультации и 

ссылка на 
личную страницу



 
✔ Ссылка на прямой заказ услуг 



 
✔ Кнопка с бесплатным бонусом 



 
✔ Кнопка с подключением к сервису и одновременно 

консультацией по конкретной проблеме  



             А теперь разберем примеры
 
✔ Сантехник рассказывает в деталях о душевой 

кабинке и одновременно продает за счет сравнения 
цен 



 
✔ Сантехник в деталях рассказывает, как решить 

распространенную 
проблему и его сразу «покупают» в комментариях 



 
✔ Сантехник показывает результаты своей работы 



 
✔ Юристы пишут о распространенных проблемах и 

сразу получают 
обращения в личные сообщения сообщества





 
✔ Юристы разбирают конкретный случай, и к ним 

сразу идут те, 
кто хочет так же 



 
✔ Тренер пишет, как разбирал проблему клиента на 

консультации. 
Читатели соотносят проблему с собой и покупают 



 
✔ Я сравниваю таргетированную рекламу в Фейсбук и 

ВКонтакте и 
Сразу получаю запросы в личку на продвижение. 
Опять детали! 



 
✔ Я выкладываю кейс по продвижению школы 

иностранных языков 
и сразу получаю заявки на продвижение языков 



 
✔ А так работают отзывы



 
✔ Отчеты о продажах 



 
✔ Отработка возражений во время продажи 

конференции 



 
✔ История успеха применения знаний и снова 

продажа конференции 



 
✔ Так интернет-магазин продает свои товары. Смешит 

и продает 



 
✔ Удивляет, сравнивает и продает 



 
✔ Говорит на языке ЦА и продает



 
✔ Делает подборку музыки и продает 



             Благодарю за внимание!  

✔ Интернет-маркетинг от А до Я  

✔ https://vk.com/bizness_online

✔ +7 921 946 3080 

✔ (по вопросам сотрудничества) 

✔ https://vk.com/d_rumyanzev    

✔ Дмитрий Румянцев


