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Необходимость создания проекта
1. Организация в поселке единственного 

производства уникальный подарков, 
бизнес-сувениров с логотипами для 
удовлетворения потребности населения 
без необходимости выезда в г.Вологда. 

2. Увеличение рабочих мест для людей, 
проживающих в сельской местности

3.  Способствование профориентации 
школьников, развитию творческих 
способностей. 



Бизнес-идея
    Производство сувенирной продукции из 

бумаги, картона и фанеры с применением 
лазерной резки, гравировки. Такие сувениры и 
подарки привлекают потребителей своей 
натуральностью, изящностью, они выглядят 
презентабельнее, чем пластиковые. Лазерные и 
3D-технологии позволяют изготовить 
эксклюзивные календари и часы, рамки для фото, 
шкатулки, пеналы значки, магниты, брелоки, 
настенные и настольные и другие промо-
сувениры по индивидуальному дизайну.



Цели проекта:
1.   Получение прибыли за счет развития 

высокорентабельного производства, 
развитие производства сувениров, 
улучшение потребительских качеств 
продукции, ее оформления;

2. Увеличение занятости сельского 
населения в реальном секторе 
производства.



Этапы реализации проекта



Рекламная кампания
1. Создание групп в социальных сетях
2. Размещение объявлений на досках 

жилых домов
3. Размещение объявлений в средствах 

массовой информации 



Штатные сотрудники, расчет 
затрат на месяц



Возможные образцы изделий



Результаты реализации проекта



Выводы  
Таким образом, бизнес по производству сувениров из 
бумаги, картона и фанеры выглядит достаточно 
перспективным, он не требует больших вложений и 
затрат. При удачном развитии бизнеса - повышение 
дохода «фабрики» за счет увеличения среднего чека, 
количества клиентов, размещение точки в крупном 
торговом центре. 

Возможные риски и решение 
проблем 
Возможные риски: потери имущества (кража), поломка 
оборудования, малый объем клиентов. Выход: установка 
видеокамер, контроль  эксплуатации оборудования,  
увеличение качества продукции, широкая рекламная 
кампания, скидки постоянным клиентам.  


